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Razmisljanja o ekonomiji u svjetlu svjedocenja dragoga Allaha (1 dio):
Razmisljanje o sustini ekonomije

Uvodna rijec

Sustina svijedocenja dragoga Allaha jeste svjedocenje Njega kao Zivog i Vje¢nog (El
Hajjul-Kajjum), kao Stvoritelja i Gospodara i nebesa i Zemlje, odnosno svega postojeceg.

U stvari, postoji samo On i uz Njega uzviSenom voljom Njegovom josS i svjetovi
stvorenja koje je On stvorio i kojima On gospodari — dakle sve Sto postoji uz Njega, i
Zemlja i sva stvorenja na njoj, i svemir i sve ono Sto postoji u njemu, samo su Njegova
stvorenja totalno ovisna o Njemu i koja bez Njega uopcée ne bi mogla egzistirati.

Odatle je jasno da istinsko svjedocenje Allaha dragoga uz poniznu predanost i ljubav
prema Njemu nuzno zahtijeva i pokornost Njemu, hvaljen i slavljen neka je, v svemu.

Nijedan segment egzistiranja i pojedinca i druStva ne moze od toga biti izuzet. Ne
moze se istinski svjedocCiti dragoga Allaha i istinski Ga voljeti, a da Mu se ne predaje i
pokorava potpuno — v svemu sto spada u privatni Zivot pojedinca i u svemu sto spada u
ucesce svakog pojedinca u javnom Zivotu drustva. U tom smislu, svjedoCenje dragoga
Boga, istinsko voljenje Njega i iskrena predanost i pokornost Njemu zahtijeva stalni trud i
napor da Njegova Rije€¢ bude gornja prvo u nama samima i nasem Zzivljenju, a potom i
izvan nas onoliko koliko to objektivno mozemo dosegnuti.

Narocito je znacajno postici da Allahova Rijec bude gornja u sferi poslovanja i
ekonomije u cjelini. To je zbog toga Sto su tu licni interesi veoma izrazeni i veliko je
dostignuce bas tu se pokoriti uzvisenim i savrsenim BoZijim zakonima i, ako ustreba, u
stranu ostaviti viastite materijalne interese.

Ako postignemo da Rijec dragoga Boga bude gornja u ekonomiji (gdje se najvise
preplicu nasi ovosvjetski materijalni interesi), "preden je vrh brda' i sav ce daljnji trud da
u c¢jelini naseg bitisanja Allahova Rijec bude gornja biti znatno milosc¢u Njegovom laksi.

U toj zelji dalje ¢emo, ako dragi Allah da, pokusati da navedemo nasa razmisljanja o
tome kako bi trebali definisati i organizirati ekonomiju oni koji bi Zeljeli postiéi za ljubav
dragoga Allaha da Njegova rije¢ bude u njoj gornja. Ono Sto u tome ako dragi Allah da
bude istinski valjano i dobro, bit ¢ée od Njega, pa Njega, hvaljen i slavljen neka je, molimo
da nas miloS¢u obaspe i uputi nas.

Razmisljanje o sustini ekonomije

Vidjeli smo (u kazivanju o Ademu, alejhisselam, je bilo nesto rije¢i o tome) da je
dragi Allah Covjeka stvorio i radi toga da bi Covjek bio Njegov, hvaljen i slavljen neka
je, namjesnik (halifa) na zemlji. Vidjeli smo i to da su otac i majka svih ljudi, Adem,
alejhisselam, i hazreti Hava, za vrijeme svoga boravka u Dzennetu od dragoga Allaha
bili opskrbljeni sa svime Sto im je trebalo, pa i viSse od toga, bez imalo truda. Oni,
dakle, tada nisu morali ulagati nikakav rad, niti bilo kakav napor da bi dosli do onoga
Sto im treba — sve im je na dlanu bilo dostupno i sve su imali bez nuZde ulaganja bilo
kakvog truda da to steknu.

Medutim, sa silaskom na zemlju i sa pocetkom ove, dunjalucke, etape njihovog
Zivota, 7 oni su, i citavo njihovo potomstvo (dakle Citavo Covjecanstvo) dosli u svijet u
kome se sve sto treba mora steci samo ulaganjem vlastitoga truda i napora.
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Ajeti Kur'ana jasno kazu da je dunjaluk svijet gdje ljudi moraju da vlastitim
angazmanom, trudom i naporom steknu ono Sto im treba za Zivljenje i egzistiranje.
Mnogi ajeti Kur'ana jasno kazu i to da je /judima u tome na zemlji iskusenje, jer dragi
Allah voli one koji cestitim viastitim trudom i postenom trgovinom stjecu svoj imetak, a
nikako ne voli one koji to hoce postici laZima, prevarama, kradom i nasilnim otimanjem
tudeg. U tome je smislu prirodna vjera covjekova prema kojoj je, kao obrascu, on i
stvoren, uvijek jasno govorila da se dunjaluk ne moZe i ne smije sasvim odbacivati.
Istina, vjera uvijek i kaze da dunjaluk nije svrha covjekove egzistencije i da mu nikako
ne treba robovati, vec citav Zivot treba biti iskrena predanost dragome Allahu i ljubav
prema Njemu uz lijepo ponasanje na zemlji i cCinjenje mnogoga dobra cime je On
zadovoljan, ali se tu jasno uvijek vidi / da se dunjaluk ne smije ni odbacivati. Njegova
svrha, za koju ga je dragi Allah i dao, jeste da on bude ahiretska njiva — mjesto na
kome Covjek svojim dobrim ili, ne dao dragi Allah, loSim djelovanjem sam sebi odreduje
svoj polozaj u vjecnosti buduéeg svijeta, ahireta. Sve je joS znacajnije ako se ponovo
sjetimo i da je Covjek doveden na zemlju da njome viada prema blagodati koja mu je
data, ali i sa ozbilijnom odgovornoscu koja mu je takode data da bude Allahov halifa
(namjesnik) na zemlji.

Zbog toga je za ljude od sustinskog znacaja pitanje da Ili ce sistem svog truda
kojim Zele steci ono sto im treba (ekonomiju) na dunjaluku organizirati onako kako je
njihov Stvoritelj i Gospodar zadovoljan ili ne. Upravo i djelovanje u tom pravcu je zZelja
kazivanja koja, ako dragi Allah da, slijede, ali se pri tome treba poc¢i od pocetka.

Prvo Sto su radi sticanja onog Sto im treba ljudi na ovom svijetu mogli Ciniti jeste
da sakupljaju plodove koji su oko njih bili, a kasnije su shvatili i da trebaju loviti da bi
dosli do hrane. Dakle, najstariji pojavni oblik ekonomije na zemlji bili su: Sakupljacka
privreda, lov i ribolov.

No, ljudi su vrlo brzo, joS u prvoj generaciji, shvatili i da mogu radi ishrane i
odijevanja uzgajati domace Zivotinje, kao i uzgajati biljke (treba se sjetiti da su se joS i
pripadnici prvog, Ademova, alejhisselam, domacinstva, Sto se jasno vidi iz dogadaja
vezanih za njegove sinove Habila i Kabila, bavili uzgajanjem stoke i zemljoradnjom).

Tako su ljudi na zemlji, jos od samog pocetka, u prvoj generaciji uspostavili
privredni sistem zasnovan na poljoprivredi (zemljoradnja i stocarstvo) i na sakupljackoj
privredi, lovu i ribolovu. Dakle, poljoprivreda, lov i ribolov (uz malo ucesce sakupljacke
privrede u vremenima prvih generacija) su prirodni osnov ekonomije (privrede) ljudi na
zemlji. Tako je bilo hiljadama godina, za svo vrijeme tradicionalnoga Zivljenja ljudi na
zemlji, zivljenja koje je karakteriziralo sljedete: poljoprivreda kao osnov ekonomije, a
industrija na nivou zanatstva; nedostatak motora, te jahalice i zapreZna kola kao nacin
kopnenog transporta i lade na jedra kao nacin vodenog transporta; hladno oruZje,
koplje, luk i strijela kao naoruzanje u lovu i ratovanju.

Stvari su se pocele mijenjati negdje u 18. vijeku po Isau, alejhisselam, i narocito
u 19. vijeku po Isau, alejhisselam, sa pojavom industrijske revolucije, kao i u 20. vijeku po
Isau, alejhisselam, sa pojavom elektrotehnicke i elektronicke, kao i informaticke revolucije.
Sve do tada u tradicionalnom Zivljenju ljudi su uglavnom Zivjeli na plodnom zemljistu /
sami su sebi zemljoradnjom i stocarstvom proizvodili hranu, a licnim zanatstvom u
kucnoj radinosti (predenje, tkanje, pletarstvo) su proizvodili proizvode za osnovne
Zivotne potrebe (odjeca, osnovni alati, opanci, nanule i druga osnovna obuca). A
sloZzenije proizvode koje svi nisu mogli kuénom radinoS¢u praviti proizvodile su
specijalizirane zanatlije (kovaci, saraci, sedlari uZari i ostali) u carsijama (zanatsko
trgovackim centrima). Tako su se osnovni proizvodi potrebni za normalan Zivot i



opstanak proizvodili lokalno kucnom radinoscu u domacinstvima i u zanatskim radnjima
u lokalnim carsijama, a jedino su se proizvodi iz udaljenijih krajeva dostavijali rukama
trgovaca u trgovackim karavanima i prodavali su se na lokalnim trgovistima (trgovackim
pijacama). Dakle, hiljadama godina u sistemu tradicionalnoga zivljenja do svih osnovnih
proizvoda nuznih za opstanak dolazilo se kuénom radinoscu i lokalnim zanatstvom, dok
se samo visak preko toga ostavljao za razmjenu (trgovinu) na udaljenijim trgovistima. U
takvom sistemu ekonomije ljudi su bili neovisni od kretanja cijena na trgovistima i
kakav god se tamo desio pad cijena, osnovne proizvode za Zivot su imali kod sebe.

Ali, pojavom modernizma (moderne) koji je na krilima industrijske, elektronicke i
informaticke revolucije naslijedio tradicionalni oblik Zivljenja i uspostavio sistem robne
(trzisne) privrede, ljudi su prestali sami sebi proizvoditi hranu i proizvode za osnovne
Zivotne potrebe i postali su ovisni o posjedovanju novca (specificne robe koju svi hoce i
koja zbog toga ima status opsteg ekvivalenta, mjerila cijena, pri razmjeni na trzistu) i o
stanju na trZistu (koje odreduje visinu trzisnih cijena), jer su dosli u situaciju da samo
kupovinom na trzistima za novac mogu doc¢i do onoga Sto im treba za Zivot.

Tako se pojedinac u sistemu robne (trZisne) proizvodnje jedino moZe pojaviti bilo
kao osoba koja posjeduje sredstva za proizvodnju (sredstva za rad i predmete rada) i
koja ih moZe aktivirati u cilju njihovog efikasnog trZiSnog obrta uz zaradu, bilo kao
osoba koja posjeduje samo licnu sposobnost za rad (radnu vjestinu odnosno radnu
snagu), ali koju moZe aktivirati (jer nema vlastitih sredstava za proizvodnju) samo ako
je angazira (zaposli) neko ko posjeduje sredstva za proizvodnju.

Historijski gledano, sa razvojem masina (koji je donijela industrijska revolucija)
ranije male zanatske radionice sa majstorom (koji je kao viasnik radionice u njoj radio i
bio glavni posjednik, poznavalac, zanatske vjestine), kalfama i Segrtima (ucenicima
zanatske vjestine koji su ucili od majstora i pomagali mu u posl/u) su nestale i pojavile
su se industrijske tvornice (sa viasnikom koji tu nije, poput majstora prije njega, radio,
vec je kao vlasnik tu viadao i nadgledao posao) i radnicima (koje je viasnik u svojoj
tvornici zaposljavao da bi za njega proizvodili proizvode koje cCe prodavati na trZistu).
Tako su i svi faktori proizvodnje (i [judski rad, i sredstva za rad, i predmeti rada) dobili
svoju cijenu na opcem trZistu i postali su kapital (novcana vrijednost koja se teZi uz
uvecanje tj. zaradu obrnuti na trZistu). Zbog toga je taj sistem proizvodnje koji je
naslijedio tradicionalni sistem (zasnovan na feudalizmu) i nazvan kapitalizmom.

U tom sistemu su ne samo radnici (pojedinci koji samo imaju radnu snagu), vec i
kapitalisti (pojedinci koji imaju kapital kojeg mogu obrtati) postali ovisni o trZistu, jer bi
ako nisu bili sposobni da svoj kapital na trZistu uz zaradu obrcéu i sami propali.

Klasi¢ne osnovne formule ekonomije definirane sistemom trziSne proizvodnje su
sljedece:

Ekonomija proizvodnje:

N - R - P - R' - N'
(novac ulozen (vrijednost kupljenih (proces (proizvodi (ostvarena
u faktore faktora proizvodnje) angaziranja potencijalne prodajna
proizvodnje na kupljenih prodajne vrijednost
trzistu njihove faktora vrijednosti prodatih
nabavke) proizvodnje vece od proizvoda na
— cijena cijene trzistu
kostanja kostanja) prodaje)
proizvodnje)
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Proces pocinje kupovinom faktora proizvodnje na trzistu (N) i to:
» rada (angaZman potrebnih radnika kojima se trebaju isplatiti place);
» sredstava za rad (placanje njihove vrijednosti na trzistu);
» predmeta rada (placanje njihove vrijednosti na trzistu).

Naredna etapa je angaZman kupljenih faktora proizvodnje u procesu proizvodnje
datih proizvoda (R — P) (koji se vrijednuju prema vrijednosti koja je za njih pla¢ena
prilikom njihove nabavke i na tu se vrijednost dodaje vrijednost njihova troSenja u
procesu proizvodnje (troskovi proizvodnje — npr djelimi¢ni troSak angaziranih masina
(amortizacija)). Kada se saberu svi troskovi angaZiranih faktora proizvodnje odredenih
proizvoda tokom njenog procesa dobiva se vrijednost cijene kosStanja tih proizvoda.

Kada se zavrSi proces proizvodnje proizvoda pocinje etapa njihove prodaje na
trzistu (R' — N'). Ova se etapa obicno naziva smrtni skok robe u kapitalizmu, jer od nje
zavisi rezultat citavog procesa — ako se proizvodi uspiju prodati na trzistu po cijeni
vecoj od njihove cijene kostanja, citav proces proizvodnje ce imati efikasan pozitivni
rezultat. Ali, ako se to ne uspije, onda ce se citav proces proizvodnje imati negativan
rezultat gubitak jer ce se iz njega dobiti manje nego sto se u njega uloZilo.

Ekonomija trgovine:

N - R - R' - N'
(novac uloZen u (roba za prodaju — (potencijala (ostvarena
nabavku robe na vrijednost joj se prodajna prodajna
trZistu nabavke — vrijednuje njenom vrijednost vrijednost
nabavna vrijednost nabavnom vrijadnos¢u) robe veca od prodate robe na
robe) njene nabavne trziStu prodaje)
vrijednosti)

Proces trgovine pocinje kupovinom robe koja se misli prodati na nabavnom trZistu
(N). Tako se formiraju zalihe trgovacke robe (R) koja se vrijednuje njenom nabavnom
vrijednoscu (cijenom koja je za nju placena na trzistu nabavke).

Ta se roba Zeli prodati na trZistu prodaje po vrijednosti vecoj od njene nabavne
vrijednosti (R').

Ako se ona uspije prodati (N') po vrijednosti vecoj od njene nabavne vrijednosti
Citav proces trgovine ce imati efikasan pozitivan rezultat. Ali ako se to ne uspije onda
Ce citav proces trgovine imati negativan rezultat gubitak (jer ce se iz njega dobiti
manje nego sto se u njega uloZilo).

Zbog toga se opet i ova etapa naziva smrtnim skokom robe u kapitalizmu.

Ali, prije nego nastavimo, opet je potrebno da se (da bi sve skupa bilo jasnije)
malo vratimo u proslost. Naime, dok su ljudi Zivijeli na plodnoj zemlji (oranice, pasnjaci
/ sl.) i na njoj sami sebi ve¢im dijelom proizvodili sve Sto im treba, Zivjeli su i radili u
zajednici (jer pojedinac nije mogao sam sve to proizvesti). Otac, majke i djeca su Zivjeli
u porodici koja je osnovna celija drustva i otac je bio njezin viadar, (poznati hadis koji




se prenosi od Muhammeda, alejhisselam, to jasno kaZe). Vise porodica su Zivjele skupa
i/ cinile su rod (onaj od oceva svih tih porodicama u rodu koji je imao najveci autoritet
medu njima bio je starjesna roda) i dalje vise rodova su Ccinili pleme (jedan od
rodovskih starjesina, a nekada i vise njih, sa najvecim autoritetom postao bi starjesina
plemena).

Nazalost, kako su vremenom ljudi poceli zaboravljati na svoga istinskog Gospodara
i na Njegove propise vezane za naredivanje dobra i zabranu zla, a zbog ovosvjetskih
ciljeva, motiva i interesa (plodna njiva, veliki pasnjak, obilni izvor vode i sli¢no) poceli
su oruzani sukobi i ratovi medu plemenima. Tako su ratnicka vjestina i sposobnost
ocuvanja unutarnje viasti postali odlucujucim faktorom, pa bi najsposobniji starjesina
plemena koji ih je posjedovao postao viadarom skupine plemena, odnosno naroda (vise
plemena je predstavijalo narod). Kako bi osigurali da vlast ostane u njihovoj porodici
vladari su se proglasavali kraljevima (sultanima) koje nasljeduju njihovi sinovi, princevi.
Tako je skupina plemena postepeno postala drZavom sa nasljednom monarhistickom
viasti koja je svoju viast uglavnom osiguravala posjedovanjem viasnistva nad zemljom.
Vladari su posjede nad veéim ili manjim dijelovima drzavne zemlje (feud) davali svojim
vjernim prijateljima, pristasama i vazalima u vlasnistvo koji su tako postajali vlasnicima
zemljiSnih posjeda (feudalcima), a koje su opet obradivali seljaci koji su na njima Zzivjeli
i za njih bili i pravno vezani (kmetovi).

Tako je vjerovatno joS od samih pocetaka ljudske egzistencije na zemlji pa sve do
takozvanih burzoaskih revolucija u 18. i 19. vijeku po Isau, alejhisselam, bilo drustveno
opce prihvacen princip da drustvo bude organizovano tako da jedan Covjek njime viada.

Danas je u modernizmu ovo misljenje u najveéoj mjeri odbaceno u korist
viadavine vecdine u sistemu vladavine naroda (demokratije), ali se nikako ne smije
zaboraviti da je dragi Allah Jedan koji nad svime viada i Koji u viasti (a ni u bilo cemu
drugome) nema druga. Ne smije se isto tako ni jednoga trena zaboraviti da je viast
zemaljskog viladara samo njemu veliko iskusenje, jer on mora pokazivati samo samilost
i dobro u viadanju i niposto ne smije pokazati nikakvo zlo (jer je takav istinski Viadar,
dragi Allah ciji je on samo namjesnik u viadanju) i on mora znati da ¢e na Sudnjem
danu biti pitan i za to kako je bilo najslabijem pojedincu u drustvu nad kojim mu je bila
data viast. Zato je Muhammed, alejhisselam, jasno kazao, kako nam prenosi poznati
hadis, da vi/ast treba biti davana onom koji je ne Zeli (to shvatamo da je Poslanik rekao
zbog toga Sto takav dobro zna koliko je u tome iskusenje) i zato je hazreti Omer odbio
da proglasi svog sina svojim nasljednikom uz rijeci da je dosta Sto ¢e na Sudnjem danu
jedan od njihovog roda biti pitan za Ummet Muhammeda, alejhisselam.

Mi smo zbog svega ovoga misljenja da je dobra strana viadavine jednog covjeka u
tome sto ga drugi ne mogu sprijecavati da ostvari dobro koje je naumio (kako se zna u
modernim drustvima desavati da opozicija hoce da poremeti uz proglasavanje losim cak
/ dobre inicijative samo zbog toga sto one dolaze od viasti (pozicije) u Zelji da ostvari
pobjedu na buducdim izborima). Isto tako treba se sjetiti da su Allahovi poslanici kod
onih iz njihovog naroda koji su ih prihvatali imali potpunu vlast, neogranicenu brojem
mandata ili izborima nakon par godina, a Daviad i Sulejman, alejhimesselam, su cak i
zvanicno bili nazvani kraljevima Israila.

Dakle, misljenja smo da ne treba biti protiv viasti vliadara sve dok je on dobar,
uspjesan i dok cini dobra djela, ali, ono sto se moZe pojaviti kao opasnost u sistemu
viadavine jednog cCovjeka je to sto se cCesto ne znaju nacini kako ga smijeniti ako on
postane los (i ovdje se treba sjetiti hazreti Omera koji je bio zabrinut da ga ljudi zbog
straha od njega ne bi opominjali ako pocne grijesiti, pa se jako obradovao i dragom



Allahu zahvaljivao kad je cuo da bi ga muslimani, ako bi vidjeli da se pokvario silom
ispravili i vratili na pravi put).

No, da se vratimo na osnovnu nit kazivanja vezanu za ekonomiju i da kazemo da
su takozvane burZoaske revolucije u 18. i 19. vijeku po Isau, alejhisselam, u svim
zemljama uglavnom svrgnule sa vlasti monarhije ili ih svele samo na formalnu viast.

Tada je nestao i sistem odrZanja viasti na principu vlasnistva nad zemljom
(feudalizam) i ljudi su sa sela masovno preseljeni u gradove da bi tu postali radnici koji
rade u tvornicama u vlasnistvu bogatih pojedinaca (kapitalista). Putem ustavnog
proglasenja privatne svojine kao vrijednosti koja se nikako i nicim ne moZe ograniciti,
bogati kapitalisti (burZoazija) su u viasti naslijedili kraljeve i tako su oni u drustvu
postali pojedinci kroz koje se prakticno manifestira viadavina.

Medutim kako su oni uglavnom nisu razmisljali o drugome osim o povecéanju licnog
bogatstva (102 kur'anska sura "Nadmetanje' nam sasvim jasno pokazuje koliko su [judi
vecinom optereceni mislima o uvecanju vlastitog imetka) vrlo brzo su se neki od njih
pretvorili u ljude koji ne razmisljaju o svojim uposlenicima kao o ljudima za koje su
pred dragim Allahom odgovorni, vec¢ samo gledaju kako da ih Sto vise iskoriste u
funkciji uvecanja viastitog bogastva. Tako su se mnogi od kapitalista 19. vijeka po Isau,
alejhisselam, objektivno pretvorili u bezocne eksploatatore koji su radnike sto su za njih
radili promatrali ne kao ljude za koje im je dragi Allah naredio da prema njima budu
dobri, nego su ih promatrali samo u svjetlu nadnica koje su im davali (a koje su oni
smatrali troskom koji se maksimalno mora stalno smanjivati da bi im profit bio sto
veci), pa su im tako nadnice kontinuirano i sistematski stalno smanjivali i na svaki nacin
nastojali da ih sto vise iskoristavaju kako bi im uz sto manje davanje njima proizvodili
sto vise i ostvarivali im sto vecu zaradu (profit).

Ovo je dovelo i do takozvanih kriza hiperprodukcije. Naime, kako je manjina
bogatasa u Zelji sto veceg licnog bogacenja kontinuirano i sistematski smanjivala
nadnice i place vecini koja je u njihovim tvornicama radila, sami su sebi sjekli granu na
kojoj sjede jer su zaboravljali da ce se ta vecina naroda uskoro pojaviti kao kupci
njihovih proizvoda. Tako se pocelo ciklicno desavati (takozvani ciklicni karakter privrede
u kapitalizmu) da ljudi vecinom iako imaju potrebu za proizvodima nemaju dovoljno
novaca da ih i kupuju zato sto su im bezocni kapitalisti koji ih zaposljavaju stalno
smanjivali place. Tako se ciklicno deSavalo da se pojave ogromne zalihe robe koje se
nisu mogle prodati na trzistu jer vecina ljudi kojima oni trebaju i koji bi ih kupili nije
imala novaca da ih i kupi. Dakle jako je na trZistu traznja za tim robama postojala ona
ih nije mogla i kupiti jer finansijski nije bila dovoljno jaka. Proces proizvodnje robe koja
je masovno proizvodena (jer su kapitalisti stalno ulagali u akomulaciju u Zelji da sto
vise zarade) je poceo padati na smrtnom skoku robe zbog toga sto se ona nije mogla
prodati zato sto kupci jednostavno nisu imali para da je kupe (jer su im isti ti kapitalisti
za koje su vecinom radili stalno smanjivali place).

Tako se vidjelo da stvari jednostavno ne mogu viSe tako dalje ici, jer takozvani
predatorski kapitalizam (nazvan po divljim zvijerima, predatorima, koje samo love i
unistavaju druge) koji su postavili bezocni kapitalisti Zeljni niceg visega niti humanijega
od uvecanja viastitog bogatstva, ne moZe cak ni izbjeci da se ciklicno zapadne u velike
krize (narocito je ostala upamcena velika kriza u Sjedinjenim Americkim DrZavama 30
tih godina 20. vijeka po Isau, alejhisselam), a kamoli uspostaviti humano i plemenito
drustvo u kome bi svima bilo dobro i gdje bi svi bili zasticeni. To su uvidavali i neki
filozofi i drugi umni i uceni ljudi koji su u svojim djelima predlagali metode da to
kapitalisticko drustvo bude bolje.



Ne najznacajniji od tih ekonomskih ucenjaka i filozofa, ali svakako po dejstvu
njegovog ucenja na ogromne mase ljudi koji su ga slijedili, jedan od najznacajnijih,
jeste njemacki filozof i ekonomski ucenjak Karl Marks. On je po nasem misljenju
napravio jednu kvalitetnu analizu kapitalistiCke ekonomije u svome poznatom djelu
"Kapital'". U njemu je i kvalitetho objasnio sve faktore koji su djelovanjem nekih
kapitalista (onih Sto nisu mislili ni o ¢emu drugom do uveéanju vlastitog bogatstva)
dovodili do cikli¢nih kriza hiperprodukcije u kapitalistickoj ekonomiji. Marks je vjerovao
da je kapitalizam prolazan sistem koji ce naslijediti novi sistem socijalizam (u kome
sredstva za proizvodnju nece biti u viasnistvu pripadnika jedne klase i koji tako nece
eksploatisati ostale), a koji ce, kako je on mislio, biti samo prelazna etapa dok se ne
uspostavi idealno drustvo komunizam u kome Ce se od svakog uzimati po njegovim
mogucnostima a davati mu se po njegovim potrebama. Oni Sto su masovno i fanaticno
prihvatili i slijedili njegovo ulenje nazvani su komunistima i otisli su u drugi ekstrem u
odnosu na predatorski kapitalizam.

Po zavrSetku prvog svjetskog rata desilo se da su komunisti (boljSevici) dosli na
vlast, ne kako je Marks govorio u jednoj razvijenoj kapitalistickoj zemlji, ve¢ u carskoj
Rusiji koja je bila vise feudalna negoli industrijska kapitalisticka zemlja. Komunisti su
tako u "zemlji radnika i seljaka", u, kako su ga oni nazvali, Savezu Socijalisti¢kih
Sovjetskih Republika (SSSR) koji su utemeljili na prostoru Rusije formirali svoju drzavu
u kojoj su htjeli izgraditi sistem socijalizma, ne u industrijski razvijenoj kapitalisti¢koj
zemlji, kako je Marks u svojim teorijama govorio, ve¢ u feudalnoj zemlji (presli su,
dakle, protivno Marksu direktno iz feudalizma u socijjalizam).

Onako kako su komunisti shvatali Marksovu teoriju (sa dosta primjesa anarhizma)
poceli su razvijati ucenje o nuznosti eksproprijacije eksproprijatora, sto nije bilo nista
drugo do ucenje da sredstva za proizvodnju i kapital treba nasilno oduzeti od njihovih
viasnika koji su bili eksploatatori, tj. eksproprijatori sirokih narodnih masa. U tome
smislu se govorilo i o potrebi uspostavijanja diktature proletarijata (diktature radnicke
klase) u prelaznom sistemu socijalizma dok se na zemlji ne uspostavi idealni sistem
komunizam (crveni raj, kako su ga nazvali njihovi protivnici).

Posljedica svega toga je bilo da je u komunistickim zemljama potpuno bila ukinuta
privatna svojina. Ovo je uz primarnu negativnost komunistickog pogleda na svijet koja
se ocitovala u nevjernickoj filozofiji (komunisticko ucenje je zvanicno bilo utemeljeno
na ateizmu, negaciji dragoga Allaha), bilo sekundarna negativnost koja je dovelo na
koncu do propasti komunistickog sistema (jer ljudi bez osjecaja da je tu nesto njihovo,
prosto, nisu bili motivirani da efikasno rade u tvornicama).

Tako se kao reakcija na jedan ekonomski ekstrem predatorski kapitalizam u kome
su po osnovu privatne svojine nad sredstvima za proizvodnju bezocni kapitalisti jako
eksploatisali mnoge [jude, pojavio drugi ekonomski ekstrem komunizam u kome je
privatna svojina nad sredstvima za proizvodnju bila potpuno ukinuta.

Ilako su zvanicno govorili da su drZava Sirokih narodnih masa radnika i seljaka,
komunisti su u stvari utemeljili drZavu jedne partije (komunisticke partije), Cciji su
rukovodioci bili angaZirani u svim drZavnim (i vojnim, i policijskim i ekonomskim)
strukturama. U komunistickim drzavama sve je, dakle, bilo organizirano u funkciji
ostvarenja njihovog sna o uspostavi idealnog sistema komunizma. Dak/e, osnovni motiv
u njihovoj organizaciji drustva bila je jedna ideja.

Motiv ideje u kojoj je bilo elemenata humanizma i brige o svim ljudima je u stvari
bio bolji od osnovnog motiva u kapitalistickim drZzavama koji je bio nista vise do stalna
Zelja za sve vecim bogacenjem jakih pojedinaca. Ali, problem je bio u tome sto je sama
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ta ideja bila pogresna jer su komunisti zvanicno odbacivali od dragog Allaha istinski
objavljenju vjeru (islam) i umjesto nje su Zeljeli razvijati svoj pogled na svijet zasnovan
na Marksovom ucenju (marksizam) onako kako su ga oni shvatali.

A prakti¢no su uspostavili drzave u kojima se zvani¢no u svemu sprovodio program
komunisticke partije i koji je zvani¢no propovijedao skromnost, ali i pored toga se
njihovi rukovodioci nisu libili uzivati u dunjaluckim ljepotama koje su oduzeli od
svrgnutih bogatasa. To je svakako bio nedostatak, a/i je ipak pozitivna strana tih
sistema bio u brizi o svim clanovima drustva, pa su siroke narodne mase imale mnoge
pogodnosti u tim drZzavama.

Zbog toga je pogresno vjerovati da je izmedu komunizma i kapitalizma jedno samo
pozitivno a drugo samo negativno. Po nasem misljenju treba traZiti sredinu izmedu tih
ekstrema (a ona se ne mozZe naci bez iskrene vjere i istinske pune predanosti dragome
Allahu) koja ce prihvatiti sve ono sto je u njima pozitivno, a odbaciti sve ono sto je u
njima negativno.

A, ono Sto je wz zvanicno odbacivanje Vjere kao primarnu bila sekundarna
negativnost u komunistickim drZavama jeste to sto su sposobni pojedinci u ekonomiji
tesko mogli doci do bilo kakvog znacajnog izraZaja. Oni su bili zvani tehnomenadZerima
i tehnokratijom i bili su smatrani drustvenim neprijateljima. A sa druge su strane ljudi
koji su se zvanicno retoricki predstavijali vjernim komunistima i srcanim pregaocima
izgradnje drZzave radnika i seljaka su bili drustveno favorizirani bez obzira na to koliko
su oni zaista bili dobri i sposobni.

Kada se joS ovome doda 7 vobicajeno ljudsko shvatanje da nisu motivirani da paze
na nesto za Sto ne vide da im zaista i pripada (ono Sto se u nasem narodu obicno
imenuje izrazom "alajbegova slama'), sasvim je jasno zasSto su komunisticke drzave u
takozvanom hladnom ratu izmedu njih i kapitalistickih drzava doZivjele ekonomski
poraz.

Sa druge strane u kapitalistiCkim zemljama (za koje su komunisti govorili da su
ve¢ u fazi truhljenja, odnosno raspadanja) sistem je bio takav da su sposobnim
pojedincima, privatnim preduzetnicima sva vrata bila Sirom otvorena i sistem je bio
tako postavijen da im omoguli da se nesmetano bogate i tako ujedno razvijaju i
drustvenu ekonomiju (jedino cime su oni tamo zaista bili paZljivo kontrolirani je njihova
obaveza placanja poreza).

Isto tako, za problem padanja u ciklicne krize hiperprodukcije u kapitalistickim
drzavama pronadeno je rjesenje (Sto je, interesantno, bilo u skladu sa Marksovom
teorijom) u teoriji poznatog britanskog ekonomskog ucenjaka Kejnsa (John Maynard
Keynes) o nuZnosti drzavnog intervecionizma u ekonomiji da bi se podigla kupovna moc¢
traZnje. Naime, Kejns se odlucno suprostavio tada vazZecoj teoriji Miltona Fridmana
(Milton Friedman) da trZiste samo sebe automatski dovodi u ravnoteZu i da ga treba
ostaviti da se samoregulira bez ikakvog intervencionizma. Naprotiv, on je, kao i Marks,
vidio da je problem u tome sto su narodne mase osiromasene stalnim smanjivanjem
njihovih placa (koje su kapitalisti u Zelji za povecanjem profita kontinuirano cinili) i
govorio je da je nuzno da drZava intervenira u ekonomiji u pravcu podizanja kupovne
moci vecine stanovnika koja na trZistu predstavija traZnju. Drzava je tako pocela da na
razlicite nacine intervenira kako bi Siroke narodne mase dobivale sto vise novaca, ali i
da ih motivira da ih ne cuvaju kod sebe, nego da ih trose. I to je bilo u skladu sa
Kejnsovom terijom koja je zahtijevala da se nakon davanja novca i psiholoski utice na
ljude da ga sto vise trose.

Na taj nacin su u kapitalistickim drzavama pronadena efikasna rjeSenja da
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ekonomija viSe cikli¢cno ne zapada u krize. I Siroke narodne mase u tim zemljama su od
toga imale koristi jer je kod svih onih koji su donosili sve bitne ekonomske i drustvene
odluke previadalo misljenje i uvjerenje da drustvo mora imati jaku srednju klasu da bi
ona mogla kupovati sve ono sto proizvodnja proizvede. Na taj nacin je u kapitalisti¢ckim
zemljama nastala zajednica koja se definirala kao potrosacko drustvo, dakle kao
drustvo sa imucnom srednjom klasom i drustvo u kome se institucionalno i psiholoski
kontinuirano uticalo na ljude da sto vise trose. Dunjalucki gledano ovo je bilo veoma
efikasno i stvaralo je jaki dojam kod ljudi da je u tim zemljama ekonomski raj i
blagostanje sa svake strane.

Medutim kad se pogleda iz ugla vjere, dakle iz ahiretske perspektive, vidi se da je
to u sustini za ljude bilo veoma negativno jer je kod njih djelovalo u pravcu razvijanja
hedonizma, a odvracalo ih od ozbilinijih umnih promisijanja koja su ih trebala uputiti da
spoznaju svog istinskog Gospodara, dragoga Allaha.

A i dunjalucki gledano zbog pohlepe kapitalista koji ne razmisljaju o svojim viSim
vjerskim i duhovnim obavezama i u ovome, kako bi ga neko smatrao ekonomskom raju
u kome su kapitalisticke zemlje decenijama Zzivjele u 20. vijeku po Isau, alejhisselam,
pojavljuju se faktori koji ga mogu unistiti.

Naime, dokle god su kapitalisti shvatali da moraju u drustvu imati jaku srednju
klasu koja bi im kupovala proizvode, ovo je efikasno funkcioniralo. Medutim, u uslovima
dejstva informaticke revolucije koja je citavu planetu svela na elektronsko selo, bogati
su kapitalisti sve vise poceli uvidati da svoje proizvode putem elektronske prodaje i
elektronskog placanja ne moraju prodavati u svojoj zemlji, vec ih mogu prodavati sirom
svijeta. Tako se medu njima pocelo javljati shvatanje da u njihovoj zemlji viSe ne mora
biti finansijski jaka srednja klasa koja bi kupovala njihove proizvode, jer ih sada mogu
prodavati ako treba na drugom kraju svjeta. Kada se tome doda i njihovo uvjerenje da
u siromasnim zemljama mogu zaposljavati mnoge da im rade u tvornicama za daleko
manju placu od one koju moraju placati radnicima u svojoj zemlji, jasno je zasto se u
zadnje vrijeme deSava, naprimjer u SAD, da, kada vlasnici odluCe da citavu tvornicu
presele u neku siromasnu zemlju gdje imaju mase ljudi spremnih da u njoj rade za
nadnicu daleko manju od one koju bi pladali americkim radnicima i time bez posla
ostave veliki broj Amerikanaca, Citavi manji gradovi u SAD znaju ostati pusti kao neki
grad duhova (ghost town).

Zbog svega ovoga se, kada se uzme u obzir sustina ljudskoga zivota na ovome
svijetu, jasno vidi da je, kako je vec kazano, najbolje traZiti sredinu izmedu ekstrema
predatorskog kapitalizma i komunizma, a koja se samo moZze pronaci kroz iskrenu vjeru
i istinski punu predanost dragome Allahu i koja ce prihvatiti sve ono sto je objektivno
pozitivno u njima, a odbaciti sve ono sto je u njima objektivno negativno.

Tako se jasno vidi da ekonomski sistem zasnovan na istinskoj predanosti dragome
Allahu treba biti tako organiziran da sa svih strana stimulira individualne preduzetnike
da rade i ekonomisu, te da im uklanja sve barijere koje se pred njima pojave, jer oni
tim poslovanjem, uz licno bogacenje, osiguravaju posao i plate za sve one sto za njih
rade i osiguravaju priliv sredstava u drustveni budZet kroz placanje svojih poreskih
obaveza.

A ono na Sto ih se svakako treba zakonski prisiljavati bilo bi sljedece:

= mora im se zabraniti obavljanje haram poslova jer je sasvim jasno da viast
koja se hoce istinski umiliti dragome Allahu nikako ne smije dozvoljavati
ono sto On zabranjuje, niti zabranjivati ono sto On dozvoljava ili nareduje;
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* mora ih se obavezivati i u tome nadzirati da placaju prvo vjerom propisani
zekat ako su muslimani ili dZizju ako su sljedbenici Knjige, a nakon toga i
porez za popunu drustvenog budZzeta,;

= freba im se propisati minimalan dnevni odmor koji moraju osigurati svojim
radnicima (da bi oni mogli obavljati propisane dnevne namaze i da ih ne bi
preopteretili poslom) i minimalan sedmicni i godisnji odmor koji moraju
svim radnicima osigurati (da bi ih se zakonski natjeralo da radnicima daju
dovolino vremena za brigu o porodici i za obavljanje ostalih neophodnih,
pogotovu vjerskih, aktivnosti);

» treba im se propisati i minimalna placa koju moraju isplatiti svim svojim
radnicima (kako bi ih se sprijecavalo da se pretvore u one koji ih bezocno
eksploatisu);

= trebaju im se propisati i minimalni uslovi zastite na radu koje moraju
osigurati svojim radnicima (kako bi ih se sprijecavalo da se pretvore u one
koji im ugroZavaju zdravije i Zivot u cilju smanjenja svojih troskova).

A sve one preduzetnike koji sve ovo ispostuju viast i drzava trebaju sa svih strana
podrZzavati i sve im barijere uklanjati u trudu da se cestito svojim radom bogate.

Ovakav bi po nasem uvjerenju trebao biti ekonomski sistem koji bi trebali razvijati
oni Sto zele da se kao iskreni vjernici istinski umiljavaju dragome Allahu.

O svemu ovome cCe se, ako dragi Allah da, detaljnije kasnije govoriti, a poCevsi sa
razmisljanjem o Covjeku kao subjektu ekonomije i razmisljanjem o njenom definisanju.
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Razmisljanja o ekonomiji u svjetlu svjedocenja dragoga Allaha (2 dio):
Razmisljanje o covjeku kao subjektu ekonomije i pokusaj njenog definisanja

Obzirom da ekonomija spada u drustvene nauke, nauke cije zakonitosti su u klju¢noj
mjeri odredene ponasSanjem ljudi, svaki objektivni pokusaj njezinoga definisanja mora
uzeti u obzir Covjeka koji je svojim ponasanjem gradi. Tu je kljucni faktor kako sam
covijek vidi svrhu svoga bitisanja — Sta on Zeli svojim Zivotom ostvariti.

Klasicna definicija ekonomije jeste da je ekonomija nauka o proizvodnji, raspodjeli,
razmjeni i potrosnji — dakle nauka koja teZi da nade odgovor na pitanje kako ih
medusobno uskladiti tako da proizvodnja, raspodjela, razmjena i potrosnja cine jedan
sistem koji je u ravnoteZi (stabilan) i koji se razvija uvijek uspostavijajuci ravnotezu na
visem nivou. Klasi¢na definicija ekonomije polazi, kako vidimo, iz perspektive posmatranja
zajednice tj. drustva kao cjeline.

Medutim, kad se promatra sa stanoviSta pojedinca dolazi se do joS jedne moguce
definicije ekonomije po kojoj je ekonomija nauka o ponasanju ljudi kao racionalnih
donosilaca odluka, dakle onih koji odluke donose uvijek racionalno u tezZnji da sa
minimalnim ulaganjem i trosenjem ostvare maksimalne prihode. Odatle imamo jo$ jedno
shvatanje ekonomije i njene svrhe po kom je ekonomija nauka koja nastoji dati odgovor
na pitanje kako da se uz minimalna ulaganja i trosenja ostvare maksimalni prinosi.

Iz obje ove definicije ekonomije, odnosno iz oba ova shvatanja ekonomije, javilja se
isti zakljucak o svrsi ekonomije po kojem je svrha ekonomije povecanje individualnog
bogatstva (bogatstva jednog preduzeca — mikroekonomija) i povecanje drustvenog
bogatstva (bogatstva drustva — makroekonomija).

Ovo bi bio zakljuak o svrsi iz perspektive onih koji ne razmisljaju i ne mare o
dragome Allahu i svrsi postojanja i Covjeka i svega na ovome svijetu koju je On, hvaljen i
slavljen neka je, odredio.

Ali iz perspektive svjedoCenja dragoga Allaha ne moZe se nikako ostati samo na
ovome. Naprotiv, mora se uzeti u obzir i veoma znacajna i znakovita opominjujuca poruka
koju nam donose uzvisene Rijeci dragoga Allaha sto su nam objavijene u 102. kur'anskoj
suri Et Tekasur — Nadmetanje:

Zaokuplja vas nastojanje da Sto imucniji budete sve dok grobove ne
naselite. A ne valja tako, saznacete svakako! I joS jednom, ne valja tako!
Saznacete sigurno! Ne valja tako, neka znate pouzdano, DZzehennem cete vidjeti
jasno! I jos jednom, doista cete ga vidjeti ocigledno! Zatim ¢ete toga dana za
sladak zivot biti pitani sigurno! (102:1-8)

Dragi nas Allah upozorava na ljudsku teZnju da na dunjaluku steknu sto veci imetak
i cak cetiri puta ponavlja da je to za ljude veoma opasno jer ih pribliZzava dZehennemskoj
kazni.

A odmah nas nakon toga u ajetima naredne 103. kur'anske sure El-'Asr — Vrijeme
upozorava da su proticanjem vremena svi ljudi na gubitku osim onih medu njima koji
iskreno vjeruju i ovosvjetski Zivot posvete cinjenju dobra:

Tako mi vremena - covjek, doista, gubi, samo ne oni koji vjeruju i dobra
djela cine, i koji jedni drugima istinu preporucuju i koji jedni drugima
preporucuju strpljenje. (103:1-3)

Mi obje navedene kur'anske sure shvatamo kao sasvim jasno upozorenje ljudima da

nikako ne treba da u ovom Zivotu budu zaokupljeni nastojanjem da uvecavaju imetak i
kvalitet svog ovosvjetskog Zivota, vec treba da budu zaokupljeni nastojanjem da iskreno
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svjedoce svog Gospodara, dragoga Allaha i da Mu se umiljavaju i pribliZavaju cinjenjem
dobrih djela, ali ne ocekujuci da nagradu dobiju "ovdje i sada', nego znajuci da ce im
ona sigurno doci u vjecnom i daleko kvalitetnijem Zivotu koji slijedi i strpljivo cekajuci da
tako bude.

Ali to, da jos jednom ponovimo, nikako ne znaci da ovaj Zivot treba odbacivati, vec
naprotiv truditi se da ovu ahiretsku njivu sto bolje obradujemo. Jedan mudar islamski
ucenjak je jednom prilikom rekao da je dunjalucko bogatstvo jako dobar instrument za
cinjenje mnogih dobrih djela na zadovoljstvo dragog Allaha.

U tom smislu mi smo ubijedeni da trebamo biti ekonomski aktivni (raditi ili obrtati
svoj kapital ako ga posjedujemo) svakako vodeci racuna o objektivnim ekonomskim
zakonitostima, ali jos i vise o lijepom i efikasnom ekonomskom ponasanju uz postenje i
dobrotu u poslovanju u svrsi vece blizine i zadovoljstva dragoga Allaha kroz cinjenje
dobrih djela.

Prema tome, svakome od nas glavni cilj u ovome Zivotu nikako ne treba biti samo
uvecanje materijalnog bogatstva, snage i modi, vlasti, ugleda, jer nas istina o nama i
nasem Zzivotu od nasSeg Gospodara uci da iako povecanje bogatstva izgleda dobrim na
ovome svijetu, cilj za svakog treba biti uvecanje zadovoljstva dragoga Allaha sobom. A/i
bez sumnje je i to da se pravilnim koristenjem ovosvjetskog materijalnog bogatstva moze
postici velika blagodat na buducem svijetu.

U svakom ozbiljnom razmisljanju o ekonomiji moraju se, dakle, uz materijalna
bogatstva uzeti u obzir i duhovna bogatstva, kao Sto su srea, emocionalna smirenost,
radost u koriStenju slobodnoga vremena u stvari koje se vole. I to se sve mora uzeti u
obzir jer ekonomija treba (ili bi trebala) da bude usmjerena na povecanje srece i kvaliteta
Zivljenja i bitisanja ljudi na oba svijeta. Zato se u ekonomiji mora uzeti u obzir i sreca
covjeka na ovome svijetu, ali i njegov spas na buducem svijetu.

U tome se smislu mora dobro znati da se ne moZze biti Bogu predan i pokoran samo
u slobodno vrijeme i samo u privatnosti. Naprotiv, dragome Allahu u svemu mi moramo
biti predani i pokorni. Svakodnevno u ezanu i namazu izgovaramo "Allahu ekber (Allah je
najvedi)" i tako se moramo ponasati i u svemu.

Dragi Allah mora biti ekber (najveci) u svim nasim i mislima i rijecima i djelima.
Njemu se mora biti pokorno uvijek i u svemu, pa i u radu (ekonomiji).

Odatle ekonomija ne treba biti ni shvatana ni definisana tako da joj je teZnja
primarno uvecanje materijalnoga bogatstva — ona mora biti shvatana i definisana tako da
joj to moZe biti samo sekundarni cilj, tek kad se primarni cilj, spas covjeka u Allahovoj
milosti u vjecnosti buduceg viecnoga svijeta, ispuni.

U tome smislu moZe se reci da ostvarenje sekundarnog cilja (uvecanje materijalnog
bogatstva) nikako ne smije ugroziti ostvarenje primarnog cilja (umiljavanje dragom Allahu
iskrenom vjerom, dobrotom i postenjem). Dakle, u poslovanju se ne smije radj uvecanja
profita (dobiti) umanjivati dobrota i postenje. SluCaj propasti Su'ajbovog, alejhisselam,
naroda, a koji je detaljnije opisan u kazivanju o Su'ajbu, alejhisselam, o tome nam od
dragog Allaha donosi jasnu pouku.

Naime, u tome je kazivanju jasno receno da je u Su'ajbovu, alejhisselam, narodu
varanje na vazi i na litru, kao i drugi oblici prevare i zakidanja u trgovini, bilo rasireno do
te mjere da je postena trgovina bila sasvim zamrla na njihovim trgovistima, a lazi su i
prevare postali uobiajena trgovacka praksa. Kako namjerno zakidanje na vazi, odnosno
njezino podesavanje tako da pogresno vaga, remeti red, mjeru i ravnoteZu koje je dragi
Allah u svemu postavio, zato ono predstavija jedan od onih izuzetno teskih grijeha koji
izazivaju srdzbu dragoga Allaha i upropastavaju one koji ih cine.

Kur'an nam o tome kaze da je niko drugi do dragi Allah odredio tacnu vagu kao
mjeru opce ravnoteZe koju je On, hvaljen i slavljen neka je, u svemu uspostavio.

... a hebo je (Allah) digao. I postavio je terezije, da ne prelazite granice u
mjerenju, i pravo mjerite i na tereziji ne zakidajte! (55:7-9)
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Odatle se i vidi, kako je u tom kazivanju jasno receno, da tacna vaga odraZava ovaj
opci princip reda i ravnoteZe u domenu trgovackih veza medu ljudima. Ona je odraz i
postenja, odnosno povjerenja, na cemu se temelje svi zdravi i prosperitetni (bericetni)
odnosi medu ljudima.! Tacna vaga, takoder, odraZava i pravednu raspodjelu dobara, pa je
zbog toga varanje na vazi u stvari oblik krade kojom se cini nasilje i nepravedno otima
tudi hakk.?

Zbog svega toga namjerno zakidanje na vazi, odnosno njezino podesavanje tako da
pogresno vaga, predstavlja jedan od izuzetno teskih grijeha koji izazivaju srdzbu dragoga
Allaha i upropastavaju one koji ih cine.

Tesko onima koji pri mjerenju zakidaju, koji punu mjeru uzimaju kada od
drugih kupuju, a kada drugima mjere na litar ili na kantar - zakidaju. Kako oni
ne pomisle da ¢e ozivljeni biti na Dan veliki, na Dan kada ce se svi ljudi zbog
Gospodara svjetova dici! (83:1-6)

Ali, ljudi su, nazalost, i kad je u pitanju tacno vaganje? uglavnom skloni neredu. To
je zato Sto ih veliki broj slijedi poziv svoje niske duSe koja tezi ka sve vecem uzitku i ne
moze da se zadovolji samo sa vlastitom mjerom. Ne, ona hode uvijek viSe, i joS viSe, pa
tako kad potrosi svoj hakk - ono Sto po Allahovoj mjeri njoj pripada, okrece lice ka tudem
hakku. Tako se javljaju pohlepa, zavist, krada, nasilna otimacina i prevara kao sredstva
kojima se Zeli i otima tude.

Ocuvanje pomenute opce ravnoteZe koju je dragi Allah u svemu uspostavio, a o
cemu Ce se ako On da kasnije viSe govoriti, isto tako zahtijeva da se ne smije trgovati
novcem niti mu se odredivati neka trZisna vrijednost, jer novac mora imati isti fiksan
iznos svoje vrijednosti koji jednako vazZi za sve. To je zbog toga Sto je novac opsti
ekvivalent, koji je ujedno i mjerilo cijena, pa to mjerilo mora biti isto za sve (sta bi na
primjer bilo kad bi jedni koristili metar od 100 centimetara a za druge da je metar 90
cm!?) i zato je Resulullah, Muhammed, alejhisselam, kako nam to vjerodostojni hadisi od
njega prenose, jednome arapskom plemenu koje je na svojim trgovistima kao opsti
ekvivalent i mjerilo cijena koristilo hurme zabranio da njima odreduju razlicitu cijenu (bez
obzira na eventualno razlicitu sortu, zrelost i kvalitet) uz jasno upozorenje da je u tome
kamata.

Prema tome, u kontekstu onog o ¢emu ovdje govorimo, upozorenje Muhammeda,
alejhisselam, je svima onima koji hoce da drZe do njegovih rijeci vise nego jasno — novac
koji je opsti ekvivalent i mjerilo cijena na trZistu mora imati istu mjeru za sve i da je
haram kamata ako se manipulise vrijednoscu novca.

Jasna pouka propasti Suajbovog, alejisselam, naroda je, prema tome, da dobrota i
postenje u poslovanju i trgovini moraju stalno biti prisutni i da se to nikako ne smije

! Dobro je poznato da je Resulullah, Muhammed, alejhisselam, uvijek upozoravao da u trgovini,
kao i u svakom drugom poslu, ne moZe biti blagoslova (bereketa) i prosperiteta ako partneri kane
varati jedni druge.

2 Rije¢ "hakk" (kada je ista napisana sa poCetnim malim slovom) odnosi se na pravo neke osobe u
neCemu (imetku, znanju itd) koje joj po odredbi dragoga Allaha pripada, i veliki je grijeh to joj
uskratiti. Tako se, naprimjer, obi¢no kaZe da u imetku svakoga bogatasa ima i hakk siromaha koji
mu ovaj, kroz zekat i sadaku, mora dati. Ovo se ne smije brkati sa rije¢ju "Hakk' (ista napisana
sa pocetnim velikim slovom) koja se odnosi na lijepo ime dragoga Allaha Hakk — Istiniti.

3 Zivot nas uci kako su ljudi, nazalost, u gotovo svemu veoma skloni neredu. Zlocin, krvoprolice,
laz, nemoral, nepravda, mito i korupcija, nasilje i kriminal, neodgovornost, nemar, nevjernistvo,
oholost, zagadenje prirode — sve su to samo neki od oblika nereda koji ljudi generiraju na Zemlji.
Mi ovdje naglasavamo samo jedan od raznih oblika ljudskog nereda na Zemlji — krivo vaganje zato
Sto se u ovome kazivanju upravo o tome govori.
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zanemarivati zbog Zelje da se vise zaradi, isto tako ne smije se zanemarivati ni iz Zelje da
se uveca trzisno ucesce.

Sistem trziSne ekonomije v kojoj se jedino gleda i vrijednuje velicina bogatstva
(kapitalizam) uci i podstice covjeka da kroz stalnu teZnju ka bogacenjem u stvari cini zikr
novcu (profitu, interesima), tj. da je njima stalno zaokupljen (licno smo svojevremeno culi
jednog covjeka kako je govorio da ljudi, po njemu, trebaju biti svjesni da je novac stalno
oko njih i da samo treba biti vjest da ga se pokupi i stalno razmisijati o tome kako da ga
se pokupi — zato smo takvo razmisiljanje ovdje i nazvali stalno razmisljanje, odnosno zikr,
0 novcu), dok Kur'an i Sunnet uce covjeka da cini zikrullah - da stalno bude svjestan da
je prisutan dragi Allah, Koji nam je blizi od vratne Zile kucavice (Kur'an, 50:16) i da stalno
trebamo nastojati da Mu se umilimo dobrim mislima, dobrim rijecima i dobrim djelima.

Druga velika negativnost koja se javlja u drustvu i ekonomskom sistemu u kome
ljudi koji gledaju samo novac jeste u tome da oni svijet shvataju kao dZunglu u kojoj se
bore kandZa i ocnjak, a to ih uci i podstice da misle samo na sebe (da zgrcéu sto mogu
vise za sebe) dok druge vide kao svoje protivnike koji se moraju eliminisati. Obi¢no takvi
normalno privredno poslovanje zovu trZisnom utakmicom koja podrazumijeva takmicenje
izmedu ucesnika ko Ce zgrnuti vise novca i ostvariti vece trzisno ucesce.

Vjerovatno sama ideja takmicanja nije problematicna zato sto i Kur'an (5:48, 83:26)
pominje da se vjernici, ako vec hoce da se u necemu takmice, mogu natjecati u cinjenju
dobrih djela za zadovoljstvo i nagradu dragoga Allaha. Ali, problem se, nazalost, Cesto
moze javiti u tome Sto se od dobrih pravila toga takmicenja (fair play) na trZistu zna
odustati kad su u igri veliki iznosi potencijalne zarade i zna se desavati da se koriste
mnoga nepostena i nemoralna sredstva samo da se uspije.

A islam opet Covjeka uci, kako smo vidjeli, da dobrotu i postenje mora u svemu
sacuvati, u poslovanju pogotovo, i da ne smije teZiti da sto vise zgrne za sebe, pogotovo
ne na nemoralan i neposten nacin, vec naprotiv da za ljubav dragoga Allaha daje od sebe.

U kontekstu pomenutog dobro je ovdje podsjetiti na veoma upecatljivu i korisnu
pouku koju smo jede prilike ¢uli u dzumu'anskoj hutbi u jednoj dzamiji u Sarajevu. Hatib
je tom prilikom izmedu ostalog naveo primjer iz davnih vremena kada je neka musterija
usla u duéan jednog sarajevskog trgovca i zatraZila da kupi petrolej. Trgovac je, kako je
to hatib dalje naveo, malo razmislio i mirno musteriju uputio da petrolej kupi u drugom
ducanu, kod Mehage. Hatib je dalje objasnio da je ovaj trgovac i sam ispod pulta imao
petroleja, ali ga nije prodao jer je smatrao da je za taj dan ve¢ dovoljno zaradio, pa je
musteriju poslao Mehagi jer se bojao da je on toga dana mozda manje zaradio.

Svaki daljnji komentar je po nama suvisan. Dovoljno je da razmislimo i da vidimo
kako se u moderno doba preferira misljenje po kome bi ovaj trgovac trebao da razmislja
kako bi trebao svoju trgovinu Sto bolje razviti pa ¢ak i otkupiti od Mehage njegov duéan,
jer po takvoj logici ne treba pomagati drugim ducandzijama koji su njemu nista drugo do
konkurencija koju treba na trzistu sebi potciniti.

Vidimo kako je ovdje naveden jedan veoma lijep primjer pravilnog postupka trgovca
viernika koji je zadovoljan na onome sto mu je dragi Allah dao da toga dana vec zaradi,
pa Zeli da i njegove komsije sa carsije takode zarade.

Islam nas prema tome uci da nam u ekonomiji i poslovanju cilj treba biti Allahovo
zadovoljstvo (a koje se ne moZe steci bez iskrene vjere, dobrote i postenja u poslovanju)
a nikako ne samo profit (zarada) - to je kljucni motiv koji mora biti osnov svakog nasega
angazmana u poslovanju i u ekonomiji uopce.

Ali nas, isto tako, uzvisene Rijeci dragoga Allaha kroz ajete Kur'ana upozoravaju da
covjek mora dobro paziti i na imetak koji mu je dat upravo zato sto mu je to dragi Allah
dao — da mora o njemu voditi brigu da ga koliko moZe sacuva i unaprijedi i da nikako ne
treba dopustiti sebi da bude rasipnik koji ga rasipa jer dragi Allah, kako jedan hadis kaZe,
voli da vidi trag Svoga dobrocinstva na Svom robu, dok neki ajeti Kur'ana jasno kazu i to
da rasipnistvo nije dobro i da se tu u stvari ogleda nezahvalnost prema dragome Allahu.
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Daj bliznjemu svome pravo njegovo i siromahu i putniku, ali ne rasipaj
mnogo jer su rasipnici braca Sejtanova, a sSejtan je nezahvalan Gospodaru
svome. A ako moras od njih glavu okrenuti, jer i sam od Gospodara svoga milost
trazis i njoj se nadas, onda im barem koju lijepu rijec reci. Ne drzi ruku svoju
stisnutu, a ni posve otvorenu - da ne bi prijekor zasluzio i bez icega ostao,
Gospodar tvoj pruza obilnu opskrbu onome kome hoce, a i ogranicava je, jer
zna i vidi robove Svoje. (17:26 — 30)

On je taj koji stvara vinograde, poduprte i nepoduprte, i palme i usjeve
razlicita okusa, i masline i Sipke, slicne i razlicite - jedite plodove njihove kad
plod dadu, i podajte na dan Zetve i berbe ono na sta drugi pravo imaju, i ne
rasipajte, jer On ne voli rasipnike (6:141)

Isto tako nas viSe ajeta uzviSenog Kur'ana (vidjeti npr 2:282,283 i 4:5,6) upozorava
na obavezu da se vodi briga o imetku sirocadi sve dotle dok se ne vidi da su oni postali
zreli i da nisu rasipnici, kao i na obavezu da se ne treba imetak davati rasipniku, vec da
se o njemu drugi treba brinuti sve dok se ne uvjeri da je postao zreo i odgovoran tako da
vise nije rasipnik vec¢ da moZe valjano voditi brigu o svom imetku. Ovo nam, kako mi to
shvatamo, donosi poruku da je vodenje valjane brige o svome imetku lijepo svojstvo
dobrih i odgovornih vjernika predanih dragome Allahu, dok suprotno ponasanje od toga
moZe biti i rasipnistvo koje nimalo nije pohvaino.

Dakle treba nastojati da ekonomija i na nivou preduzeca (mikroekonomija) i na
nivou drustva u cjelini (makroekonomija) treba biti organizirana tako da osigurava da
imetak bude sacuvan od gubitka i rasipanja, a i po mogucnosti uvecavan. Ali, jos i vise se
mora nastojati da i u ekonomiji Allahova rijec¢ bude gornja, pa da se u njoj sacuvaju,
njeguju i umnozavaju postenje i dobrota.

Imati savjestan domacinski kvalitetan i odgovoran pristup prema svom imetku i
poslovanju je, zaklju¢ujemo, i po vjerskim mjerilima bitno, ali od najveceg znacaja je u
svemu tome ocuvati dobrotu i postenje. To je naroCito u ekonomiji bitno radi toga Sto
materijalna baza ipak ima uticaja na duhovnu nadgradnju. Naime, samo su rijetki
pojedinci (poslanici i evlije najveéeg ranga) mogli, ako im je to istinski bilo propisano, da
minimiziraju (ali nikako ne i da ga eliminiraju) kod sebe porodi¢ni Zivot (koji donosi
materijalne obaveze opskrbe djece, Zena, roditelja, rodaka) i drustveni zivot (obaveza
ucesSca u drustvenom radu) zato Sto se bez rada ubiru plodovi samo u Dzennetu. Dok na
dunjaluku sve Sto Covjeku treba ili mora sam zaraditi ili mu neko mora dati.

Na teretu drugih (budZet) mogu opravdano biti samo:

» oni koje Kur'an (2:273) jasno prepoznaje kao one Sto su istinski zauzeti na
Allahovom putu pa nemaju vremena da sami zaraduju (ali, i ti koji su Istinski
zauzeti na Allahovom putu trebaju biti drustveno angaZirani i zajednici od
sebe nesto za Allahovu ljubav dati — moraju sve ljude upucivati na pravi put);

» oni koji rade poslove od opceg drustvenog interesa (obrazovanje i skolovanje,
sigurnost i odbrana, upravni poslovi i njihovo servisiranje itd),;

* oni koji ne mogu raditi (bolest, starost, mladost (djeca)).

A svi ostali trebaju da rade tj. da ucestvuju u drustvenoj ekonomiji.

Zato je i iz islamske perspektive vazno govoriti o ekonomiji — kako je organizirati i
obavljati da dragi Allah bude u tome sa nama zadovoljan. Ovo je kljucno pitanje, narocito
danas u moderno post tradicijsko doba posljednjeg vremena ahiri-zeman u kome [judi
Zive u ogromnom broju na asfaltu u gradovima gdje nemaju svog topraka, svoje njive,
pasnjaka i basce gdje bi mogli sami sebi proizvesti hranu i osnovne potrepstine; gdje se
zaboravijaju klasicni zanati i vjestine da se samom sebi nesto napravi vec se ovisi o
kupovini za koju treba novac, gdje je porodica u krizi jer poslodavci (oni koji ne vode
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racuna o tome da im je dragi Allah naredio da prema onima nad kojima viadaju moraju
biti dobri i pravedni) traZe da i musko i Zensko koje kod njih rade poput robova (a oni to
u stvari u sustini izgleda da i jesu) budu predani posiu i nimalo ih ne interesuje sta je sa
njihovom kucom i porodicom.

Kada dode smak svijeta onda je sve gotovo i tada ¢e sve biti onako kako dragi Allah
hoce, ali sada, dok toga joS nema, mi moramo da gledamo kako da BoZije propise koji su
objavljeni u doba tradicionalnog nacina Zivota primijenimo u danasnjem post tradicijskom
modernom dobu koji je haman sve izokretao. Sve do samog Smaka svijeta mi se moramo
truditi da iznalazimo ove odgovore.

A, iskustvo pokazuje da su ljudi ponajvise skloni grijesenju, ponajvise skloni krsenju
BoZijega Zakona i vlastitih ranije zadatih moralnih principa onda kad njihov materijalni
interes dode sa time u sukob. Odatle mi zakljucujemo da je, ne jedini, ali vjerujemo
najvazniji, temelj mogucnosti da nasim Zivotom svjedocimo da nam je doista Allah ekber i
da je Njegova Rijec doista gornja u nasim Zivotima jeste da to postignemo u ekonomiji.

Dakle ekonomija (kao nauka koja istraZuje kako povecati bogatstvo) mora uzeti u
obzir sve: prvo BoZije Zakone, pa tek onda uz njih (dakako neizostavno) i nasa znanja i
iskustva. Pri tome se nikako viSe ne moze uzimati da je osnovni individualni, temeljni,
subjekt ekonomije samo covjek kao racionalni donosilac odluka (koji nastoji samo sebi sto
vise grabiti). Naprotiv, to mora biti covjek koji voli prvo dragog Allaha, potom za Njegovu
ljubav Resulullaha, Muhammeda, alejhisselam, pa onda i druge (pri cemu sebe vidi tek
kao jednoga od svih njih) i Covjek koji nastoji nikako ne biti onaj sto grabi za sebe, vec
onaj sto za ljubav dragoga Allaha od sebe daje. Takav se s pravom moze nadati Allahovoj
milosti, opskrbi i pomodi na ovome svijetu, te milosti i spasenju na buduéem svijetu.

Zakljucak ovog razmisljanja bi, prema tome, bio da covjek u svemu Sto posjeduje
treba prepoznati dar dragog Allaha u kome mu je svakako blagodat, ali i kusnja i da se
nikako on ne treba u pogledu toga ponasati rasipnicki. Nikako se ne treba, dakle, to
rasipati vec sa tim treba ekonomisati.

Ako dragi Allah da, u nastavku ¢e se pokuSati navesti neka razmisljanja o tome
kako se Covjek (ali gledano samo iz perspektive onog koji nece da grabi sebi, vec¢ za
ljubav BoZjju hoce da daje od sebe) ne smije u pogledu dunjaluckog imetka koji mu je
dragi Allah podario ponasati rasipnicki (da ga trosi ne vodeci racuna o ekonomisanju
¢ime ga u stvari rasipa), ve¢ se u radu nad njime treba ponasati ekonomski, dakle
voditi racuna o osnovnim principima ekonomije koji se u radu sa imetkom koji mu je
dragi Allah dao trebaju primijenjivati.
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Razmisljanja o ekonomiji u svjetlu svjedocenja dragoga Allaha (3 dio):
Razmisljanje o nuznosti i znacaju primjene osnovnih principa ekonomije
opcenito i na mikroekonomskom nivou konkretnog preduzeca (princip
produktivnosti)

Ranije je u ovim kazivanjima vec¢ re¢eno da se Covjek (gledano iz perspektive onoga
koji nece da grabi sebi, ve¢ za ljubav BoZjju hoce da daje od sebe) ne smije u pogledu
dunjaluckoga imetka koji mu je dragi Allah podario ponasati rasipnicki (da ga trosi ne
vodeci racuna o ekonomisanju cime ga u stvari rasipa), vec se u radu nad njime treba
ponasati ekonomski, dakle voditi racuna o osnovnim principima ekonomije koji se u radu
sa imetkom koji mu je dragi Allah dao trebaju primijenjivati.

Isto tako je reCeno da nas viSe ajeta Kur'ana (npr 2:282,283 i 4:5,6) upozorava na
obavezu da se vodi briga o imetku sirocadi sve dotle dok se ne vidi da su oni postali zreli
i da nisu rasipnici, kao i na obavezu da se ne treba imetak davati rasipniku, vec da se o
njemu drugi treba brinuti sve dok se ne uvjeri da je postao zreo i odgovoran, tako da vise
nije rasipnik vec¢ da moZe valjano voditi brigu o svom imetku.

Iz svega ovoga smo zakljucili, da i to ponovimo, da je vodenje valjane brige o
svome imetku lijepo svojstvo dobrih i odgovornih vjernika predanih dragome Allahu, dok
suprotno ponasanje od toga moZe biti i rasipnistvo koje nimalo nije pohvalno.

Odatle bi odgovor na temeljno pitanje ekonomije kako povecati bogatstvo, po nasem
misljenju bio, kako slijedi:

PRVO dati sve od sebe da se stekne i uveca zadovoljstvo dragoga Allaha sa nama i
nasim postupanjem u ekonomiji (a naravno i u svemu ostalom) u smislu da sacuvamo
postenje u poslovanju (da datu rijeC i obecanje shvatamo kao nasu obavezu koju ne
smijemo pogaziti i da pazimo na tacnost i istinu u vaganju) i dobrocinstvo, kao i da to
dvoje (postenje i dobrocinstvo) nikako ne smijemo dovesti u pitanje ma kolika zarada bila
u igri u poslu koji obavljamo:.

= jer je to put prema bogatstvu, blagostanju i srec¢i u vjecnosti buducega svijeta (a
to je osnovni cilj naseg bitisanja na ovome svijetu);

= jer je to put i prema bogatstvu, blagostanju i sreci na ovome prolaznom svijetu.
Allahovo zadovoljstvo bez sumnje svakome daje bereket, blagostanje i srecu — to,
istina, moZe privremeno kasniti i/ili izostajati radi kusnje (jer nekad dragi Allah
time iskusava i one sa kojima je zadovoljan), ali u konacnici sve to neizostavno
dolazi na ahiretu (a cesto jos i na ovome svijetu).

TEK ONDA treba se potruditi i da se postupa u skladu sa uputama ekonomske
nauke o valjanom poslovanju (ali nikako ne na ustrb naprijed navedenog) / v tome smislu
se na mikro nivou konkretnog preduzeca (mikroekonomija):

» treba svakako nastojati da se u poslovanju ostvari i oCuva zadovoljenje principa
produktivnosti, ekonomicnosti, rentabilnosti i likvidnosti;

» treba nastojati da se ostvari dovoljno trziSno ucesSce (dovoljno ucesce na trZistu
prodaje roba i usluga koje prozvodimo kako bi se sve one na njemu mogle prodati)
i da se tu ostvari prodajna cijena vecéa od cijene koStanja (da b/ se tako ostvarila
dobit, tj. da bi se iz konkretnog posla dobilo vise nego sto se u njega uloZilo);
A na makro nivou nacionalne ekonomije (makroekonomija):
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* treba nastojati da i nacionalna ekonomija na nivou medunarodnog trzista osigura i
ocuva principe produktivnosti, ekonomicnosti, rentabilnosti i likvidnosti;

* | da se uz navedeno u strukturi nacionalne ekonomije osigura:

o da ponuda i traznja budu u dinamickoj ravnotezi;

o da bude valjana (i stabilno takva) alokacija drustvenog kapitala i investicija
po sektorima i granama;

o da cijene na nacionalnom trzistu budu stabilne (da inflacija i deflacija budu
minimalne).

U nastavku se Zeli o svemu ovome detaljnije govoriti i tome smislu pocinjemo sa
detaljnijim razmisljanjem o problematici vezanoj za ekonomske principe produktivnosti,
ekonomicnosti, rentabilnosti i likvidnosti.

Ekonomski princip produktivnosti

Produktivnost se posmatra i definiSe kao odnos izmedu fizicki angazovanih faktora
proizvodnje (kvantiteta koliko su oni bili angazovani) i fizicki ostvarenoga proizvodnoga
ucinka (kvantiteta proizvedene robe ili proizvedene usluge). Prema tome, produktivnost
je ekonomski princip po kome se nastoji ostvariti fizicki produkt (proizvod) sto vecega
kvantiteta po jedinici kvantiteta fizicki angaZzovanih faktora proizvodnje — odatle bi se
produktivnost mogla imenovati i kao proizvodnost.

Odatle princip produktivnosti predstavija nastojanje da se ostvari sto veci produkt
(proizvod) po jedinici:

= angazovanih i fizicki utrosenih predmeta rada,
= angazovanih i fizicki utrosenih sredstava za rad,

» utrosenog rada (valoriziranog i mjerenog kroz iskoristeno vrijeme rada).

Produktivnost posmatrana po osnovu fizicki utrosenih predmeta rada
(princip ostvarenja veceg produkta po jedinici angaZiranih i fizicki utrosenih
predmeta rada)

Kao Sto smo rekli princip produktivnosti u ovome smislu predstavija nastojanje da
se ostvari sto je moguce veci produkt (proizvod) po jedinici angaZiranih i fizicki
utrosenih predmeta rada.

Najvazniji faktor koji osigurava manji fizicki utroSak predmeta rada za jedinicu
ostvarenoga fizickog produkta je angaZirana tehnologija u procesu proizvodnje. Naime,
treba se pronaci takva tehnologija proizvodnje i/ili takvi materijali koji mogu dati Zeljeni
proizvod uz manji fizicki utrosak materijala. Ali, ne smije se radi toga poremetiti kvalitet
proizvoda. Treba, dakle, pronaci takav tehnoloski postupak proizvodnje koji ¢e osigurati
da se postigne proizvod istog ili veceg kvaliteta a uz manji fizicki utrosak materijala.

Ovo nije pitanje ekonomske struke, ve¢ je to pitanje tehnicke struke proizvodnje
konkretnoga proizvoda (elektrotehnicke, masinske, informatic¢ke, poljoprivredne itd.), a
ucesce ekonomske struke ovdje je, i samo je, uglavnom u tom da se pronadu, uspjesno
angaziraju i motivisu valjani eksperti konkretne struke i da im se pruZzi valjan sistem u
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okruZenju kako bi mogli adekvatno iskazati svu svoju strucnost i organizirati adekvatan
tehnoloski postupak proizvodnje konkretnog proizvoda.

Produktivnost posmatrana po osnovu fizicki utrosenih sredstava za rad
(princip ostvarenja veceg produkta po jedinici angaZiranih i fizicki utrosenih
sredstava za rad)

Princip produktivnosti u ovom smislu predstavija nastojanje da se ostvari sto veci
produkt (proizvod) po jedinici angaZiranih i fizicki utrosenih sredstava za rad.

AngaZirana tehnologija u procesu proizvodnje i ovdje je najvazniji faktor koji utice
na manji utroSak angaziranih sredstava za rad po jedinici ostvarenog fizickog produkta.
Treba se, dakle, pronaci takva tehnologija proizvodnje i/ili takve proizvodne masine koji
mogu dati Zeljeni proizvod uz manje fizicko trosenje angaZiranih sredstava za rad — ali
se ne smije radi toga poremetiti kvalitet proizvoda. 1 ovdje je, dakle, cilj dobiti proizvod
istog ili veCeg kvaliteta a uz manji fizicki utrosak angazovanih sredstava rada, pa je u
tom smislu i ovo pitanje tehnicke struke konkretnih angaziranih masina i tehnologija, a
ucesce ekonomske struke je samo u angaziranju valjanih eksperata konkretne tehnicke
struke, njihovoj motivaciji i davanju im valjanog sistematskog okruZenja.

Produktivnost posmatrana po osnovu utrosenog rada (valoriziranog i
mjerenog kroz iskoristeno vrijeme rada)
(princip ostvarenja veceg produkta po jedinici radnog vremena)

Princip produktivnosti u ovom smislu predstavija nastojanje da se ostvari sto veci
produkt (proizvod) po jedinici vremena rada.

Treba pronadi i angazirati adekvatan sistem rada (takav sistem rada u proizvodnji
koji moZe dati Zeljeni proizvod za krace radno vrijeme), ali da se pri tome ne poremeti
motivacija radnika. Treba postici, dakle, da radnici vide da se njihov rad cijeni i da oni
mogu dobiti vece priznanje i vecu placu ako se samostalno angaZuju da bolje rade.

Adekvatan sistem rada u ovom smislu po nama se postize ako se osigura:
» Adekvatna organizacija prostora
»  Adekvatno napravijen plan rada i proizvodnje
» Adekvatan sistem prikupljanja i kanalisanja individualnih ideja
»  Adekvatan sistem motivacije zaposlenih [judi
Adekvatna organizacija prostora
Adekvatna organizacija prostora treba da osigura da se mogu ciniti svi zahvati
rada bez suvisnih i nepotrebnih pokreta koji zamaraju radnika, trose mu energiju i
produZavaju vrijeme njegovog rada. Klasicni primjer ovoga je pokretna traka putem
koje predmet i objekat rada dolazi do svakog radnika. Tako radnik vise ne trosi vrijeme
i energiju da trazi i dolazi do predmeta na kojem treba nesto uraditi, ve¢ on samo stoji
na svom mjestu a predmet rada mu dolazi i on na njemu samo treba obaviti sve svoje

zahvate u procesu linije proizvodnje. Mnogostruke su prednosti organizacije prostora u
proizvodnoj liniji sa instaliranom pokretnom trakom u tvornici i to se zbog toga danas
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primijenjuje u praksi svih proizvodnih procesa u svim tvornicama — izuzetak je samo
tamo gdje se to ne moZe instalirati.

Ali se mora reci i da to ima svoju "drugu stranu', odnosno neke nedostatke i
negativnosti koji se nikako ne trebaju ni zanemariti ni zaboraviti. U tome smislu nikako
ne treba zaboraviti na moguénost da radnik, koji je angaziran samo da 'zavrée svoje
Sarafe" na proizvodu koji do njega dolazi pokretnom trakom i niSta vise, zbog toga ne
zaboravi ostale vazne vjestine u cjelokupnoj prozvodnji konkretnog proizvoda. Ovo je u
stvari opce pitanje u znanosti jer je jasno da specijalizacija moze dati rezultat da se
usko u svome segmentu postigne vece i preciznije znanje, ali pitanje je Sta ako se zbog
toga umanji opée znanje o svemu tome. Odnosno pitanje je da Ii je bolji znalac i
ucenjak onaj koji izuzetno duboko poznaje samo svoj segment znanja, ali je zato
oslabio u sirem opcem znanju, ili onaj koji dobro poznaje opce znanje o toj problematici
s tim Sto ne poznaje sve preciznosti i dubine usko svakog segmenta iste problematike
(a pitanje je koliko su te preciznosti u praksi uvijek i potrebne).

To je, dakle, pitanje do kog nivoa je potrebno detaljisanje u nauci opéenito. Mi ne
Zelimo ulaziti u te rasprave, a mislimo i da ne posjedujemo adekvatan nivo znanja za
to. Samo bi na ovom mjestu htjeli, na primjeru znanosti medicine, istaci pitanje da li se
moze biti dobar ljekar ako se dobro, duboko i precizno poznaju samo bolesti usko svoje
specijalnosti, a ne posjeduje se adekvatno znanje o svim ostalim bolestima?

Obzirom da smo ubijedeni da, kako se u medicini moraju znati do odredenog nivoa
sve bolesti da bi se moglo pratiti Citavo zdravlje C¢ovjeka, isto se tako u svim ostalim
naukama ne smije zanemariti cjelina znanja radi specijalizacije samo u jednoj oblasti.

Zbog toga i istiCemo da se ne smije zaboraviti ni to da orjentacija da se svaki
radnik u liniji proizvodnje specijalizira samo na vlastiti dio posla, moZe imati Stetni
efekat u smanjenju njegovog opéeg znanja i radne vjestine. Mislimo da i ovdje, kao i u
svemu drugom, treba nastojati pronaci 'zlatnu sredinu' izmedu krajnosti pretjerane
orjentacije samo na opce znanje bez konkretnog znanja za konkretnu primjenu sa jedne
strane i orjentacije samo na specijalizaciju usko u jednom segmentu (moZda cak i do
nepotrebnih detalja) bez potrebnog opceg znanja o cjelini posmatrane problematike.

Ali ako o ovome razmisljamo u svetlu vjere i iskrenoga truda da se umiljavamo i
priblizimo nasem Stvoritelju kroz cinjenje dobra svim Njegovim stvorenjima, ne smijemo
zaboraviti ni na pitanje da Ii i koliko rad na proizvodnoj liniji sa instaliranom pokretnom
trakom moZe biti nepravedan za radnika koji ga konkretno obavija. Naime, u sistemu sa
proizvodnom linijom i pokretnom trakom obic¢no se zahtjeva da se sve radne operacije
koje se na proizvodnoj liniji obavljaju na konkretnom mjestu urade precizno u zadatom,
obi¢no kratkom (da linija ne bi stala) vremenu bez imalo stanke ili prekida. Tako se od
svakoga radnika na proizvodnoj liniji sa pokretnom trakom zahtijeva da radi kao robot
bez i najkrace pauze ili usporenijeg rada. Ali, covjek nije masina i normalno se desava
da on povremeno malo poremeti ritam svoga rada i preciznost brzih pokreta, pa zbog
toga zahtjevati od njega da po svaku cijenu i uvijek cuva preciznost i brzinu pokreta
svog rada (kako se ne bi usporila pokretna traka) jeste nepravda cak i nasilje prema
njemu.

Svega toga poslodavci, ako hoce da dragi Allah bude s njima zadovoljan, moraju
biti svjesni i nikako ne smiju ljude pritiskati i od njih ocekivati da budu masine kako bi
im osigurali vecu produktivnost u tvornici. Ako Zele povecati efikasnost proizvodnje u
instaliranoj proizvodnoj liniji moZe se uvesti rad u vise smjena. Tako se moze povecati
ucinak i efikasnost proizvodnje, a da se radnici ne opterecuju visSe od normalnog radnog
optereéenja. A ako tehnologija proizvodnje nuzno zahtjeva da proizvodna linija ne smije
zastati, moZe se cak i uvesti sistem kao u vojsci u ratnim uslovima — da jedan broj
radnika iz naredne smjene budu u pripremi kako bi mogli odmah uskociti i intervenirati
ako se neocekivano desi neki znacajan poremecaj na koji se brzo mora odgovoriti.

Brzina i preciznost radnih zahvata, istina, mogu biti povecani ako se ukljuce roboti
u proizvodnu liniju sa pokretnom trakom (automatska proizvodna linija). Ali, tada se
javlja pitanje da li ¢e to oduzeti posao ljudima. Preduzetnici koji to gledaju samo sa
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stanovista zelje da se poveca profit, uglavnom ¢e podrzavati i hvaliti sistem automatske
proizvodne linije sa robotima. Ali preduzetnici koji sve to hoée da gledaju sa stanovista
uzvisene vjere u dragog Boga i Zelje da Mu se umiljavaju i priblize dobrim djelima nikad
ne smiju zaboraviti da su oni uz vlastito bogacenje svojim efikasnim ekonomisanjem u
dozvoljenom (halal) poslu ujedno i pozvani i odgovorni (i da ¢ée za to biti na Sudnjem
danu pitani) da omoguce da i svi ljudi koji za njih rade od svega toga imaju koristi.

Zato se nikako ne smije sve to posmatrati samo sa stanovista veceg profita i vece
brzine i preciznosti proizvodnog rada. Naprotiv, mora se misliti i na to kako ce se sve to
odraziti na ljude. Nije to samo finansijsko pitanje, jer se samo na prvi pogled moze reci
da je to korisno za ljude jer oni vise ne moraju raditi zato sto ce roboti za njih raditi.
Ali, da Ii je dobro za ljude da nista ili malo rade, da Ii ¢e oni zbog toga zaboraviti na
prirodne radne i zanatske vjestine (kao sto je, na primjer, veoma ozbiljino pitanje koliko
Ce djeca znati da pisu ako sve u skolama samo unose u personalne kompjutere preko
tastature — sta ako se nauce samo tipkati a zaborave pisati), da Ii je dobro ljudima
omogucavati da oni umjesto u korisnome radu vise vremena provode u besposlicama i
u neobuzdanom zadovoljenju svojih strasti? Ova i slicha pitanja veoma su znacajna i
ona prevazilaze samo ekonomske i tehnicke okvire — to se nikako i nikada ne smije
zaboraviti!

No, ono Sto je u ovome smislu bez sumnje jasno jeste to da je i dobro i potrebno
instalirati automatske proizvodne linije sa robotima svugdje tamo gdje bi zdravije i Zivot
ljudi bili ugroZeni — dakle u radu sa opasnim materijalima ili operacijama (eksplozivne
materije, otrovne materije, materije sa radioaktivnim zracenjem i slicno).

Adekvatno napravljen plan rada i proizvodnje

Adekvatno napravljen plan rada i proizvodnje je znacajan faktor koji moze smanjiti
bespotrebno troSenje radnog vremena. Naime, ako se u planu uspiju po svome znanju i
iskustvu, a samo sa dopustenjem dragog Allaha, predvidjeti neki problemi koji se mogu
pojaviti i ranije se (kada se ima dovoljno vremena i kada se moze na miru bez straha i
Zurbe o njima razmisljati) valjano u dokumentu plana definise postupak sta da se uradi
i kako da se ti problemi rijese ako se pojave. Prema tome, ako je sve u planu valjano
definisano, onda se, u slucaju da se problemi zaista i pojave, tad panicno ne razmislja o
rjesenju i ne gubi se vrijeme na tome, vec¢ se samo primijeni ono rjesenje koje je vec u
planu definisano — samo se procita dokument i primjeni rjesenje koje je tu napisano.
Ali, plan treba biti valjano napravljen ne birokratski samo da ga se ima, ve¢ da zaista
plan bude valjan. Jednom smo prilikom Culi za primjer iz SSSR gdje je komunisticka
partija u njihovom sistemu planske privrede kao zakonsku obavezu odredivala da se sve
planira, tako da su svi pazili da se svi planovi ostvare i da se ostvari, naprimjer,
planirana tezina u Kg u proizvodnji lustera. Radi toga da se po svaku cijenu planirana
tezina proizvodnje lustera ostvari, u tvornicama su se proizvodili tezi lusteri i znalo se
desiti i to da lusteri, zbog tezine, padnu sa plafona na sto za vrijeme rucka. Plan, dakle,
nikako ne treba biti samo dokument koji se pravi zato Sto to neko trazi. Naprotiv, on
treba da bude valjano i precizno napravijen da se po njemu moZze u konkretnom slucaju
bez razmisljanja odmah i postupati.

Adekvatan sistem prikupljanja i kanalisanja individualnih ideja

Adekvatan sistem prikuplianja i kanalisanja individualnih ideja da se ne izostavi
nijedna individualna ideja kako da se unaprijedi sistem proizvodnje naredni je i veoma
znacajan faktor povecanja produktivnosti poslovanija.

U tome smislu treba nastojati da se obuhvati i evidentira sto veci i sto Siri krug
individualnih ideja svih zaposlenih bez obzira na njihovo mjesto u hijerarhiji preduzeca,
starost ili godine iskustva. Jasno, to je zbog toga sto ideje dolaze od dragoga Allaha i
mi nikad ne moZemo znati kakav je stepen bilo koga od ljudi kod Njega, koga ce On,
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Sveznajuci pouciti i nadahnuti cemu hoce.

Zbog toga svi preduzetnici koji hoce da se okoriste eventalnim idejama i znanjima
svih zaposlenih u preduzecu o bilo ¢emu prvo trebaju da ih motivisu da Sto viSe misle i
da slobodno iznose sve svoje ideje. Efikasna metoda koju nauka preporucuje u pogledu
ove problematike je metoda poznata po imenu "brainstorming'. Ovaj naziv, koji potice
iz engleske tradicije i kulture, jasno upucuje na "munjevite pomisli iz mozga". 1deja je,
dakle, da se ljudi upute da o nekom pitanju razmisljaju i prosto samo pribiljeZe svaku
pomisao koja im padne na pamet, bez obzira koliko im nelogicnom, nerealnom, ili Cak
sumanutom, ona izgledala. A, tek poslije oni, a moZda i sasvim druge osobe, sve te
ideje valoriziraju i ocjenjuju ih koliko su realne i izvodive. Uz ovo, treba se uspostaviti
dobar sistem kanalisanja i usmjeravanja ideja koje su ocijenjene znacajnim, vrijednim,
realnim i izvodivim ka mjestima gdje se donose odluke, odnosno osobama koje donose
odluke.

Poenta je, prema tome, da se u preduzecu svakako treba uspostaviti dobar sistem
prikuplianja, valoriziranja, kanalisanja i usmjeravanja ideja.

Adekvatan sistem motivacije zaposlenih ljudi

Adekvatan sistem motivacije svih zaposlenih ljudi je veoma znacajan faktor koji
moze blagotvorno djelovati na porast njihove produktivnosti. Naime, ako zaposleni ljudi
vide da im je vlastiti trud da nesto unaprijede priznat i nagraden, onda su i motivisani
da se u tome pravcu svi znacajno potrude. Dobar primjer ovoga je istinit dogadaj Sto se
desio jednom cCovjeku zaposlenom u jednoj njemackoj firmi koja proizvodi automobile.
Radni zadatak mu je, izmedu ostaloga bio i da vodi raCuna o Zalbama kupaca. Kroz svoj
rad i iskustvo uocio je da se veliki broj kupaca zali na uvijek istu gresku kod njihovih
automobila. Potrudio se da samostalno pazljivo analizira kompletnu liniju proizvodnje i
pronasao je na kojoj se masini u proizvodnoj liniji ta greSka deSava. Sve to je prijavio
svome Sefu i prestao da misli o tome. Nakon izvjesnoga vremena vidio je da su mu
mjesecCna primanja znatno povecana. Bojeci se da nije neka greska u sistemu obracuna
plata za koju ¢e biti odgovoran zato Sto je nije prijavio, obratio se rukovodstvu firme i
od njih saznao da mu to isplacuju nagradu zato Sto je sam pronasao onu gresku.

Bitno je ovdje uociti da njegov Sef nije sebi samom pripisao pronalazak greske,
vel je rukovodstvo firme istinito obavijestio o Covjeku koji ju je pronasao, da su oni sve
to htjeli da uzmu u obzir i kad su izracunali koliko im je taj radnik ustedio novca koji bi
morali plaéati kupcima zbog te greske koja se stalno ponavljala, donijeli su odluku da
tog radnika adekvatno nagrade. Nagrada je bila tolika da je Covjek od nje mogao samo
za par mjeseci kupiti nov automobil prosje¢noga luksuza i kvalitete.

Narocito je bitno vidjeti koliko su svi akteri ovog, ponavijamo istinitog, slucaja bili
dobronamjerni i posteni — dakle koliko su svi oni postupili u skladu sa zadovoljstvom
dragoga Allaha: radnik je dobronamjerno i bez ikakve obaveze na to (jer to niko nije
vidio i niko ga nije obavezao da to cini), uloZio trud da pronade uzrok greske,; Sef kome
je to prijavio nije htio da to laZno i nevaljalo sebi pripise, nego je rukovodstvo firme o
svemu istinito informisao; rukovodstvo firme nije htjelo da zanemari cestit trud svoga
uposlenika, vec je odlucilo da ga adekvatno nagradi.

Ovaj slucaj je jako velik primjer koliko dobar i posten odnos sefova i poslodavaca
u preduzecu moze angazirati radnike da se sami prema svojim mogucnostima potrude
da se sistem proizvodnje unaprijedi i tako produktivnost poveca.

Nakon ovoga nesSto obimnijeg razmisljanja o ekonomskom principu produktivnosti na
mikroekonomskom nivou preduzeca, imamo namjeru da, ako dragi Allah da, u nastavku
govorimo o nasim razmisljanjima o ekonomskim principima ekonomicnosti i rentabilnosti
na istom mikroekonomskom nivou preduzeca.
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Razmisljanja o ekonomiji u svjetlu svjedocCenja dragoga Allaha (4 dio):
Razmisljanje o nuznosti i znacaju primjene osnovnih principa ekonomije
na mikroekonomskom nivou konkretnog preduzeca (principi
ekonomicnosti i rentabilnosti)

Nakon Sto smo u prethodnom 3. dijelu ovih razmisljanja govorili kako se u pogledu
dunjaluckog imetka koji nam dragi Allah dariva nikako ne trebamo ponasati rasipnicki (da
ga samo trosSimo ne vodeci racuna o ekonomisanju ¢ime ga u stvari rasipamo), vec se
trebamo ponasati ekonomski vodeci racuna o ekonomskim principima i u tome smislu
detaljnije govorili o ekonomskom principu produktivnosti, sad imamo namjeru u nastavku,
ako dragi Allah da, neSto viSe govoriti o znacaju i potrebi primjene ekonomskih principa
ekonomicnosti i rentabilnosti na mikroekonomskom nivou preduzeca.

Ekonomski princip ekonomicnosti

Kako smo vec rekli, ekonomski princip produktivnosti u posmatranje i valorizaciju
uzima omjer fizickog, kvantitativnog trosenja u proizvodnju ulozenih i u njoj aktiviranih
faktora proizvodnje (Sto se u engleskoj tradiciji ekonomskog izrazavanja imenuje kao
kvantitet "proizvodnih inputa') sa jedne strane i sa druge strane fizicki kvantitet
proizvedenih roba i usluga (sto se u engleskoj tradiciji ekonomskog izraZavanja imenuje
kao kvantitet "proizvodnih outputa").

Ali ako se posmatra ne vise samo kvantitet vec sada i vrijednost istih ovih
elemenata (valorizirana kroz njihove cijene na trzistu nabave i trzistu prodaje) onda se
to sve gleda u svjetlu ekonomskog principa ekonomicnosti.

Ekonomicnost je, dakle, omjer izmedu troskova proizvodnje (vrijednosti potrosenih
faktora proizvodnje u proizvodnji) i vrijednosti ostvarenog proizvodnog ucinka (trZisne
vrijednosti, odnosno prodajne cijene proizvedene robe ili usluge). Ekonomski princip
ekonomicnosti je u tome smislu nastojanje da se postigne veca prodajna vrijednost
proizvedene robe ili usluge po jedinici njenih troskova proizvodnje (cijene kostanja),
odnosno da se sto je moguce vise "pojeftini"’ proizvodnja.

Ali kad se o svemu ovome razmiSlja jasno je da se ne mogu samo ukljucivati
direktni troskovi proizvodnje, odnosno ne samo oni troskovi koji su nastali direktno
zbog svih aktivnosti u proizvodnji konkretne robe ili usluge. Naprotiv, moraju se
ukljuciti svi troskovi koji u preduzecu nastaju — cak i oni koji nisu direktno uzroceni
proizvodnjom. To je radi toga Sto ozbiljni ekonomisti koji upravljaju preduzeéem kao da
je njihov dom svakako trebaju paziti da se svi troskovi, i direktni koji su uzrokovani
proizvodnjom i indirektni koji nisu, "pokriju’ prihodima od poslovanja (kako se sredstva
preduzeca ne bi gubila) i da je stoga dobro (kako bi se sve moglo uspjesno pratiti i za
sve njih naci "pokrice" u prihodima) i njih ukljuciti u cijenu kostanja.

Iz svega ovoga je jasno da na ekonomicnost uticu:

= QOstvarena produktivhost
= Cijena angazovanih faktora proizvodnje

» Iznos indirektnih troSkova (obracunata amortizacija, troskovi odrzavanja i
opsti troskovi)

24



Ostvarena produktivnost kao faktor ekonomicnosti

Jasno je da Sto se ostvari veca produktivnost u proizvodnji nekih roba ili usluga, to
¢e im kvanitet proizvodnih inputa* po jedinici proizvoda biti manji, a time ¢e im i cijena
kostanja biti niza odnosno ekonomic¢nost veéa. O tome smo viSe i detaljnije kazivali u
prethodnom trecem dijelu ovih kazivanja, pa nema potrebe ovdje se na to vracati.

Ali stvari se mijenjaju kada je rije¢ o trgovackim preduzecima jer u njima nema
proizvodnje, a time ni produktivnosti (proizvodnosti) jer nema ni produkta (proizvoda).
Tu se, dakle, princip smanjenja troskova ne odnosi na smanjenje cijene kostanja vec se
odnosi na smanjenje troskova cuvanja robe (skladista, hladnjace i sl.). U trgovackim
preduzecima, prema tome, treba nastojati da se kvalitet robe ocuva uz sto je moguce
nize troskove cuvanja.

Cijena angazovanih faktora proizvodnje kao faktor ekonomicnosti

Sasvim je jasno da uz kvantitet proizvodnih inputa na visinu proizvodnih troskova
odnosno cijenu kosStanja veoma znacajno utiCe i cijena tih inputa koja se za njih mora
platiti na trziStu nabave. Dakle, sto je niZa vrijednost (cijena) faktora proizvodnje koji
su angazovani u proizvodnji konkretne robe i/ili usluge to ce njena cijena kostanja biti
niZa i ekonomicnost veca. Ali pri tome se mora paziti da niZa cijena faktora proizvodnje
ne dovede do niZzeg kvaliteta proizvoda ili slabije motivacije i angaZiranosti radnika.

Ako se samo gleda na smanjenje cijene koStanja i ako se radi toga neoprezno na
trziStima nabave nabavljaju nedovoljno kvalitetni materijali iz kojih se proizvod pravi, ili
ako se neoprezno u proizvodnji, samo radi njenog pojeftinjenja po svaku cijenu, koriste
nedovoljno kvalitetne masine ili neadekvatna tehnologija, onda, istina, na prvi pogled
cijena koStanja moze biti znatno niza, ali kakva je korist od toga kada ¢e se proizvesti
nedovolino kvalitetan proizvod koji se onda ne moZe prodati na trzistu prodaje?!

Isto tako, ako se radi smanjenja troSkova rada previse umanjuju plate i nadnice
zaposlenim radnicima, cime ih se u stvari bezocno eksploatise, onda je svim onim
poslodavcima, koji hoce i nastoje umiljavati se dragom Allahu i tako Mu se pribliziti i
saCuvati se od propasti, jasno da je to grijeh i zlo djelo koje nikako ne trebaju ciniti.

A Cak i oni poslodavci koji na sve to nikako ne paze (i tako u stvari sami sebi veliki
zulum na buduéem svijetu Cine) jos / na ovome svijetu jasno mogu vidjeti negativan
efekat prevelikog smanjenja plata zaposlenih radnika kroz njihovu slabiju motivaciju i
nizu angaziranost da se potrude sami nesto unaprijediti u poslovanju i proizvodnom
procesu (u prethodnom trecem dijelu ovih razmisljanja vise smo govorili o tome koliko
je adekvatan sistem motivacije zaposlenih znacajan faktor koji blagotvorno djeluje na
porast njihove produktivnosti, a time u konacnici i na vecu ekonomicnost preduzeca).

Troskovi amortizacije, troskovi odrzavanja i opsti troskovi kao faktor
ekonomicnosti

Za troskove amortizacije i troSkove odrzavanja osnovnih sredstava (sredstava za
rad, tj. proizvodnih masina, proizvodnih objekata (pogona i radionica) sa instaliranom
tehnologijom, vozila i sredstava neophodnog proizvodnog transporta) karakteristi¢no je
to da oni mogu biti i veéi u prvo vrijeme i ekonomi¢nost zbog njih manja, ali ako su
zaista za ovu svrhu na duze staze oni pozitivno djeluju na vece prihode i time i na vecu
ekonomicénost. 7o je zbog toga Sto ovi troskovi znacajno uticu na ocuvanje i poboljsanje
kvaliteta angaZiranih proizvodnih masina, tehnologije koja je angaZirana u proizvodnom
procesu i kvaliteta saobracajnih sredstava koja su angaZirana u proizvodnji, pa ako se
amortizacija i odrZzavanje adekvatno finansijski ne pokriju u prvo vrijeme moze prividno

4 Ranije smo rekli da se u engleskoj tradiciji ekonomskog izraZzavanja ovako imenuje utroSak
predmeta rada, sredstava za rad i rada.
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izgledati da je sve jeftinije i ekonomicnost veca, ali se onda naglo pada kad istekne rok
trajanja, ispravnost i efikasnost masina i tehnologije.

Radi toga se ovi troSkovi nikako ne smiju zanemarivati i ne treba se izbjegavati da
se Cak i povecaju ako je to neophodno, jer ozbiljan privrednik mora svakako nastojati
da oCuva i ako moZe i da poboljsa kvalitet i efikasnost angaziranih masina, tehnologije i
saobracajnih sredstava koji se u sistemu proizvodnje koriste.

Samo se mora paziti da ovi troskovi budu zaista u to usmjereni, a ne da se ovim
sakrivaju neke druge neproizvodne svrhe u koje se ta sredstva usmjeravaju i finansiraju
ih, sto je nista drugo do neekonomisanje i rasipanje.

I dakako trebamo na kraju pomenuti i ono Sto je samo po sebi sasvim jasno — da
se u svim preduzeéima bez obzira na to da li su proizvodna, trgovacka ili usluzna u svrsi
ocuvanja i rasta ekonomicnosti treba paziti na veli¢inu opstih troskova i koliko se moze
nastojati ih smanjiti.

Ekonomski princip rentabilnosti

Rentabilnost se u ekonomiji posmatra i definiSe kao omjer i odnos izmedu iznosa
konacnog finansijskog rezultata koji je nekim poslovanjem ostvaren i iznosa ukupnih
finansijskih ulaganja koja su se morala uloziti u to poslovanje.

Dakle ekonomski princip rentabilnosti je nastojanje da se ostvari sto veca dobit od
prodaje proizvoda (proizvedene robe ili usluge) po jedinici uloZzenoga kapitala da bi se
ona proizvela (njene cijene kostanja zajedno sa vrijednostima svih ostalih finansijskih
ulaganja Sto su se morali platiti radi proizvodnje te robe i/ili usluge).

U tom smislu na rentabilnost utiCe sljedece:

= ostvarena ekonomicnost,
= dobar rad na trzistu prodaje,
» dobar rad na trzistu nabave,

= efikasna primjena ekonomske nauke.

Ostvarena ekonomicnost kao faktor rentabilnosti

Iz svega Sto je nesto viSe kazano u prethodnom dijelu ovoga kazivanja sasvim se jasno
vidi da veca ekonomicnost preduzeca najpovoljnije djeluje na njegovu rentabilnost zato
sto se potpuno jasno vidi da veca ekonomicnost preduzeca utice na niZu cijenu kostanja
njegovog proizvoda (robe [/ili usluge), a upravo to je osnovni preduslov da se ostvari
veca efikasnost i veci rezultat na trzistima prodaje.

Dobar rad na trzistu prodaje kao faktor rentabilnosti

Prema ekonomskoj nauci glavni instrument putem kojega se nastoji ostvariti
dobar rezultat na trZistu prodaje zove se "'Marketing paket" (Sto se u engleskoj
tradiciji ekonomskog izraZavanja imenuje kao "Marketing mix") i njega ekonomska
nauka koja se bavi pitanjima iz oblasti Marketinga definiSe kao sistem koji cini (ili
cjelinu koju cini) sljedece: proizvod, cijena, promocija i distribucija. Dakle, sistem
"Marketing paketa" (''Marketing mix-a") kao glavnoga instrumenta konkretnog
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preduzeéa u svim njegovim aktivnostima na trzistu prodaje cini sljedece:

»= proizvod
= cijena
= promocija

= distribucija

Proizvod kao element '""Marketing paketa' (''Marketing mix-a'')
preduzeca na trzistu prodaje

Proizvod, odnosno njegova wupotrebna vrijednost (neki objektivni kvalitet proizvoda
koji neko moZe u neku svrhu upotrijebiti) je osnovni i najznacajniji element za njegovu
uspjesnu prodaju na trziStu. To je sasvim logi¢no jer niko neée ni trebati ni traziti robu
koju ne moze upotrijebiti za neku svoju potrebu. A upotrebna vrijednost svake robe je
nerazdvojivo vezana za njezin kvalitet jer za neku svrhu moze biti koriStena samo ona
roba koja ima adekvatan kvalitet da se ta svrha moZe njenim koriStenjem ostvariti.

Prema tome, kvalitet svakog konkretnog proizvoda direktno uti¢e prvo na njegovu
upotrebnu vrijednost, a onda time i na njegovu vrijednost na trzistu zato Sto ¢e ga i
traziti i htjeti kupiti svi oni koji njegovom upotrebom mogu zadovoljiti svoje potrebe.

Kvalitet svakog proizvoda ovisi o kvalitetu tehnologije koja je bila angaZirana u
procesu njegove proizvodnje i od kvaliteta angaZiranih materijala (predmeta rada za tu
proizvodnju). Upravo zbog toga je od izuzetnoga znacaja da se dobro pazi da se radi
postizanja vece ekonomicnosti nikako ne urusi kvalitet angazirane tehnologije, kvalitet
angaziranih predmeta rada i kvalitet angaZiranih sredstava za rad.

Cijena kao element '"Marketing paketa' (''Marketing mix-a'') preduzeca
na trzistu prodaje

U uslovima savremenog svijeta i ekonomije (gdje covjek sve sto mu treba gotovo
iskljucivo moZe dobiti samo kupovinom na trZistu za novac) sasvim je logi¢no da mu je
uz upotrebnu vrijednost proizvoda (od cega, kao sto smo vec rekli zavisi hoce Ii mu on
uopste trebati da ga nabavlja) od izuzetno velikog znacaja i cijena koju za njega mora
platiti (jer ma koliko mu proizvod trebao i ma koliko ga on traZio ne moZe ga kupiti ako
mu je preskup da ga svojim novcem moze i platiti).

Zbog toga se za ponudaca na trzistu (proizvodaca koji robu proizvodi i nudi za
prodaju) kao element od izuzetnog znacaja za uspjesnu prodaju te robe na trzZistu (uz
njezin kvalitet kao osnovni) javilja i njezina cijena (jer ma koliki da joj je kvalitet i ma
koliko ona ljudima trebala nece je moci kupiti ako im je preskupa za njihove finansijske
prilike).

A na cijenu proizvoda kojeg konkretno preduzeée nudi na trzistu prodaje direktno
utice ekonomicnost koja je ostvarena u njegovoj proizvodnji. 7o je zbog toga sto se
samo zadovoljenjem ekonomskog principa ekonomicnosti (o cemu smo vec detaljnije
govorili) osigurava niza cijena kostanja tog proizvoda i tim putem i za kupce u startu
niza i povoljnija njegova prodajna cijena. Ovo je potpuno jasno i smatramo da nema
potrebe o tome detaljnije govoriti.

Medutim, na kraju razmisljanja o ovoj temi jos jednom Zelimo istaci cinjenicu da
ako roba nema za kupce adekvatnu upotrebnu vrijednost, odnosno za njih adekvatan
kvalitet, oni nece nikako ni htjeti da je nabave. U tom smislu Zelimo opet i ponoviti ono

27



Sto smo uvijek nastojali istaknuti i u prethodnom naslovu i u ranijim kazivanjima - da
kvalitet proizvedene robe direktno ovisi o kvalitetu tehnologije koja je bila angaZirana u
procesu njezine proizvodnje i od kvaliteta angaZiranih materijala (predmeta rada za tu
proizvodnju) i da je tako od izuzetnog znacaja da se nikako ne urusi kvalitet angazirane
tehnologije i kvalitet angaZiranih predmeta rada i sredstava za rad radi ostvarenja vece
ekonomicnosti.

Promocija kao element '"Marketing paketa' (''Marketing mix-a'')
preduzeca na trzistu prodaje

Promocija je naredni element "Marketing paketa" koji znacajno utice na njegovu
uspjesnu prodaju na trZistu zato sto se promocijom potencijalni kupci upoznavaju sa
konrektnim proizvodom i pruZaju im se informacije o tome koje im potrebe i kako taj
proizvod moZe zadovoljiti. Svrha je promocije, dakle, da se kupci upoznaju sa proizvodom
i da im se ukaZe za sta ga mogu sve koristiti i koje im potrebe moZe zadovoljiti.

Prema tome, potrebe kupaca moraju imati centralno i kljucno mjesto pri dizajniranju
[ formiranju promocije kao elementa "Marketing paketa" (""Marketing mix-a'). Ovo se
nijednog momenta ne smije zaboraviti jer se ponekad zna deSavati da neka preduzeca u
promociji svojih proizvoda, vjerovatno u zelji da kod kupaca postignu osje¢aj da im
uspjesna, kvalitetna i mo¢na kompanija nudi kvalitetnu, opsSte priznatu i cijenjenu robu,
isticu svoje bogatstvo, veliinu, znacaj i uspjeSnost na trzistu, zaboravljajuéi da kupci
primarno ne gledaju "cijenjeno ime" u robi, ve¢ gledaju i traze mogucnosti da im ona
zadovolji neke njihove znacajne i vazne potrebe.

Zakljucak je, dakle, da se promocijom treba pokazati kupcima da njihove potrebe
imaju centralno mjesto u odredivanju cjelokupne poslovne strategije preduzeca i da ono
konkretni proizvod proizvodi upravo za njih i prema njihovim potrebama, kako bi ih mogli
njime uspjesno zadovoljiti. Kako je promocija poCetak aktivnosti reklamiranja proizvoda,
jasno je i da bi se i reklamiranje trebalo graditi upravo na ovoj osnovi.

Prema tome, mislimo da je jedina ispravna osnova za gradnju i promocije proizvoda
/ sistema njegovog reklamiranja, koji slijedi nakon toga, da se [judi, odnosno potencijalni
kupci uvjere da svoje potrebe mogu zadovoljiti koristenjem tog proizvoda — duboko smo
uvjereni da je jedino ovo zdravo i promoviranje i reklamiranje konkretnog proizvoda.

U tome smislu svrha i promoviranja i reklamiranja treba biti jedino u tome da se
svim potencijalnim kupcima na stimulativan nacin jasno pokaZe da im konkretni proizvod
(a koji svakako treba biti tako proizveden da ima istinsku korisnost za ljude) moZze valjano
zadovoljiti njihove potrebe.

Medutim, deSava se da ima prili¢an broj ponudaca koji jedinu svrhu i promoviranja i
reklamiranja proizvoda ne vide u ovome, ve¢ samo u tome da se na bilo koji nacin ljudi
navedu da Sto vise kupuju — ne, dakle, da im se pomogne (i navede ih na to) da
zadovolje svoje potrebe kupovinom valjanih i adekvatnih proizvoda, vec da se na njih
psiholoski utice da sto vise kupuju i trose.

Danas se tako i vanjski izgled proizvoda i izgled njegove ambalaZe i mjesto gdje ce
biti postavijen u prodavnicama dizajnira i odreduje tako da bude sto atraktivnije za oci i
da psiholoski djeluje na ljude da bi ih se potaknulo da ga sto vise kupuju.

Sve to ima svoj temelj i poCetak u opceprihvaéenom ekonomskom misljenju (koje
svoj osnov i pocetke veZe za Kejnzovu (Keynes) teoriju o znacaju psiholoskog uticaja na
ljude da novac ne drZe kod sebe vec da ga trose) da kupce treba Sto viSe motivirati da
Sto viSe kupuju i troSe. U ovom su korjeni razvoja potrosackog drustva koje ljudima moZe
u nekoj mjeri dati osjecanje ekonomskog blagostanja na ovom svijetu, ali to ih i motivira
da se okrecu materijalizmu a zanemare duhovnost.

Cini nam se da bi na ovom mjestu kao upecatljiv primjer uticaja izgleda proizvoda,
njegove ambalaZze i mjesta gdje je u prodavnici postavljen na oli Covjeka i na njegovu
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psihu mogla posluziti scena iz madarskog serijala crtanog filma pod nazivom "Gustav"
koji je na nasim prostorima ranije bio prilicno popularan. U toj je sceni glavni crtani lik
Gustav prikazan kako kupuje u velikom supermarketu i Seta izmedu polica i stalaza na
kojima se nalaze razni proizvodi, kad mu iznenada ti proizvodi na policama pocinju
izgledati kao da atraktivno plesu i uvijaju se bas kako lijepe pripadnice ljepSeg pola
izgledaju ljudima koji nemaju Zelje, samokontrole i snage da, kako nam to kaze poznati
hadis, ne bacaju pogled za pogledom na Zene i zadovolje se samo sa prvim mahinalnim i
nenamjernim pogledom koji im je jedino dozvoljen. Sve se zavrSava tako Sto crtani lik
bjesomucno i sasvim van kontrole tréi supermarketom i mahnito puni kolica mnogim
proizvodima.

To je bila veoma komicna scena u ovom crtanom filmu, ali mislimo da se iz nje moze
uzeti pouka jer se i u realnom zivotu zna deSavati da kupci u supermarketima i bogato
opremljenim i atraktivno uredenim prodavnicama kupe vise robe i potrose vise novca
nego sto su to planirali prije ulaska tamo. Ljudi koji su u cijelosti okrenuti ovom svijetu u
tome mogu nista neobi¢no i loSe ne vidjeti (jer ne vide Sta bi bilo loSe u tome da se
kontinuirano Zeli kupovati i trositi Sto viSe da bi se postigao Sto bolji zZivot), ali ljudi koji
znaju da je jedino ispravno ovosvjetski zivot posvetiti ostvarenju ljepSeg Zivota na ahiretu
u svemu tome mogu jasno da vide negativne uticaje na ljude u pravcu razvijanja njihovog
materijalizma i hedonizma, odnosno zanemarenja njihove duhovnosti.

Pitanje postane mnogo ozbiljnije kada se jos uzmu u obzir upotreba kreditnih kartica
za bezgotovinsko pla¢anje zbog toga Sto ljudi i mogu imati neku kontrolu troSenja svog
novca u uslovima kad su limitirani ¢injenicom da mogu potrositi samo onoliko koliko imaju
uz sebe. Ali takvu im je samokontrolu teZe postici kada uza se imaju kreditnu karticu tako
da licno ne vide koliko novaca trose vec im je trenutno potroseni iznos tek neki brojcani
izraz u programu aplikacije njihovih kreditnih kartica. To sve utice na to da mnogi ljudi
prakticno "Zive na kredit" (stalno su u "crvenom' saldu svojih bankarskih racuna) i stalno
Ssu u dugu bankama, tako da su im povecani troskova Zivota zbog kamata koje stalno
placaju na iznose "crvenog' salda.

Koliko nam je poznato, danas postoje ekonomska misljenja i teorije da marketinske
aktivnosti trebaju biti postavijene tako da se psiholoski utice na kupce (odnosno na ljude)
kako bi se kod njih razvile nove potrebe i to upravo one koje im jedino moZe zadovoljiti
upotreba konkretnog proizvoda. No, svakom je jasno da ovdje nikako ne smije biti rijec o
razvijanju sklonosti, navika i potreba za konzumacijom svega onog sto je zabranjeno,
stetno i lose (Cak i najtvrdokorniji materijalisti ne poricu da se nikako ne smiju naprimjer
razvijati sklonosti ka upotrebi opojnih droga).

Oni koji su posveceni vjeri i njegovanju licne duhovnosti dobro znaju i to da nikako
ne treba nastojati psiholoski uticati na ljude u pravcu razvijanja njihovih sklonosti, navika
/ potreba za sto vecim i nekontrolisanim konzumiranjem potrosnih dobara, jer sve to jako
utice da kod njih bujaju materijalizam i hedonizam, a da im duhovnost stagnira i cak i
odumire.

Narocito se mora paziti da se kod ljudi nikako ne razvijaju sklonosti ka onome sto im
je dragi Bog zabranio (haram), jer mada na prvi pogled mnogi u tome vide mogucnost da
se brzo i mnogo zaradi (jer, narocito u danasnje doba, mnogi Zele da konzumiraju haram
proizvode), to sigurno u konacnici vodi ka potpunom slomu. Mislimo da je ovo Cinjenica u
koju se ne sumnja zbog toga Sto Kur'an® jasno govori da dragi Allah unistava imetak koji
se stice putem harama kamate, pa odatle vijerujemo da se isto odnosi i na ostale haram
nacine stjecanja imetka, a dragi Allah, hvaljen neka je, najbolje zna.

Prema tome sta moZe znaciti to sto Ce se isprva privremeno povecati bogatstvo, kad
se u buducnosti ide ka sigurnom slomu koji ¢e kad tad doci. Sta je znacilo Karunu silno
bogatstvo koje je na dunjaluku posjedovao (ajeti Kur'ana 28:76-79 nam jasno govore o

> Kur'an, 2:276.
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njegovom izuzetnom bogatstvu), kad je on na kraju skupa sa svojim dvorcem i svim tim
riznicama u zemlju propao.®

Zakljucak je da se o svemu ovome treba dobro voditi racuna kada se dizajnira,
organizira i uspostavlja sistem promocije kao elementa "Marketing paketa" (''Marketing
mix-a') konkretnog preduzeca na trzistu prodaje.

Distribucija kao element '"Marketing paketa' (''Marketing mix-a'')
preduzeca na trzistu prodaje

Distribucija kao element ""Marketing paketa'" daje "konacni pecat' na sve marketing
aktivnosti preduzeca i na uspjesnu prodaju njegovih proizvoda na trzZistu prodaje zato
sto se putem distribucije konkrektni proizvod dostavlja kupcima cime se finalizira proces
njegove prodaje i uz to ostvaruje prihod od prodaje putem naplate prodajne cijene koju
kupci placaju.

Distribucijom se, dakle, ostvaruje zavrsna etapa ekonomske aktivnosti kojom se trgovacka
ili proizvedena roba prodaje na trZistu prodaje i ako se uspije prodati po vrijednosti vecoj
od njene nabavne vrijednosti ili cijene kostanja, onda citav proces ostvaruje efikasan
pozitivan rezultat jer se iz njega dobilo vise nego sto se u njega uloZilo.

U ovom smislu distribucijom kao finalnim elementom "Marketing paketa" treba da se
omoguci sljedece:

= da proizvod lahko dode do kupaca — da ga oni lahko i jednostavno kada ga
kupe i dobiju, tj. da im kupljeni proizvod "pred vrata" dode;

» da se postigne lahak i jednostavan sistem odrzavanja kupljenog proizvoda —
da im servisi i radionice (ako taj proizvod tehnicki zahtjeva servisiranje i
odrzavanje) budu "pred vratima'", te da sve to (ako treba) bude i u drugim
zemljama lahko i jednostavno dostupno.

Efikasna, brza i jednostavna dostava kupljenih proizvoda kao znacajan
element distribucije

Kako rekosmo, proizvodac/prodavac distribucijom treba prvo da omogudéi da kupci
lahko i jednostavno mogu odabrati i kupiti proizvod i potom ga, kad ga vec kupe, isto
tako lahko i jednostavno dobiti u posjed. Ovo se najbolje ostvaruje kada kupci mogu
do¢i do konkretnog proizvoda u trgovackim centrima koji su u blizini njihovog mjesta
stanovanja. Da bi to postigao ponudac obi¢no ima dvije mogucnosti.

Prva mu je mogucnost da uspostavi stabilnu poslovnu saradnju sa brendiranim
firmama koje imaju lanac trgovackih radnji i trgovackih centara u mnogim gradovima,
kako bi se i njegovi proizvodi nudili i prodavali u tim trgovinama i trgovackim centrima.

Druga mu je mogucnost da podigne vlastiti lanac trgovackih radnji i trgovackih
centara u mnogim gradovima. U ovom slucaju se konkretni ponudac ukljucuje i aktivira
u privrednoj grani trgovine i treba se ozbiljno potruditi da stekne i da razvija sva
neophodna znanja i vjestine koje spadaju u domen trgovacke djelatnosti.

U ovome smislu odavno je poznato, a i to je dugogodisSnja trgovacka praksa, da
ponudac nastoji podizati Sto veci broj trgovackih radnji i Sto blize prostoru na kojem
borave potencijalni kupci proizvoda koji su uklju¢eni u njegovu ponudu.

No, ono Sto je znacajna pojava u modernom vremenu jesu trgovacki centri Siroke i
masovne kupovine u koje dolaze Citave porodice, i roditelji i njihova djeca, kao da su

6 Prenosi se da se jednog dana iznenada pod Karunovim dvorcem otvorio duboki krater i da je u
tom bezdanu propao sa svim svojim riznicama.
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na putovanju na neku atraktivhu destinaciju, jer im se tu haman sve nudi. Tu im je
ponudena veoma Siroka paleta raznovrsnih roba i proizvoda koje mogu kupovati u
bogato opremljenim trgovinskim prodavnicama (koji se upravo zbog izuzetno bogate
ponude mnogih i raznovrsnih roba nazivaju supermarketima i hipermarketima). Tu su
uobicajeno jos i restorani, slasti¢arne, ¢ajdzinice i kafane gdje mogu sjesti i pocastiti se
kad hoée da predahnu od kupovine ili sacekaju svoje koji su joS u hipermarketima. Tu
su josS Cak i igraonice za djecu. Sve je organizarano i napravljeno tako da se napravi
ugodaj ugodnog provoda kako bi ljudi bili motivisani da tu masovno dolaze ne samo u
kupovinu, vec¢ kao da su na lijepom izletu i veoma ugodnom putovanju.

Ovakvi centri mnogostruke i masovne kupovine obi¢no se, u duhu engleske
tradicije i kulture u kojoj se rije¢ju "Soping" (eng. "shopping'") oznacava aktivnost
kupovine robe, nazivaju Soping centri (shoping centres).” Uz ove Soping centre ono Sto
u najskorije vrijeme jos i viSe dolazi do izrazaja jeste takozvana elektronska prodaja.

Rije€¢ je o tome da se preko interneta putem personalnih ra¢unara, ¢ak i putem
jacih mobilnih telefona, svim zainteresovanim traziocima omogucava pregled ponude u
brendiranim trgovinskim centrima Sirom svijeta i da im se uz to omogucava i da istim
elektronskim putem kupe i plate zeljenu robu, nakon ¢ega im se kupljena roba putem
agencija akreditovanih za transportne usluge i poste dostavi na kuénu adresu.

Iako se sve ovo na prvi pogled doima veoma kvalitetnim sistemom koji omogucava
ljudima valjaniji i sadrzajniji Zivot, ipak kada se dublje razmisli, narocito iz perspektive
vjernika koji ne gledaju samo ovosvjetske varljive koristi ve¢ traze zadovoljstvo i blizinu
dragoga Allaha, onda se mogu jasno uociti i neke negativnosti i opasnosti za ljude do
kojih ovo mozZe dovesti. Te negativnosti, ¢ak i opasnosti za ljude i njihov prirodni nacin
Zivota mogu se sagledati i iz ugla korisnika, dakle kupaca, koji pretjerano i bez kontrole
svakodnevno koriste ovaj sistem i iz ugla ljudi koje ponudacdi angazuju da ga odrzavaju.

Iz ugla korisnika negativnosti i opasnosti se mogu javiti u nesvjesnom uvodenju u
elektronsko Zivljenje koje bi, bojimo se, moglo znacajno da poremeti izvornu ljudsku
prirodu. Naime, ako Covjek mnoge Zivotne svakodnevne stvari obavlja strogo iz svoje
privatnosti i iskljucivo elektronskim putem kroz internet, onda on moze Citav svoj svijet
nesvjesno samo na to svesti.

Uzmimo kao prvo za primjer '""pametna" samovozna vozila koja mogu putovati bez
Covjeka vozaca. Ako Covjeka stalno na drumovima automatski vozi raCunarska "umjetna
intelegencija" i rute mu kuda treba da ide stalno odreduje satelitska navigacija, onda
mu prijeti opasnost da izgubi vjestine licnoga upravljanja vozilima i opasnost da izgubi
vjestine licnoga orjentisanja u prirodi i samostalnoga odredivanja kuda da ide i kojim
putevima da ide. Nekima ovo moze izgledati kao pretjerana bojazan, ali smo u zadnje
vrijeme svi svjedoci brige i pitanja da |i ¢e djeca koja joS od malih nogu u Skolama
koriste tablete i druge elektronske uredaje za automatsko pisanje i racunanje ikako
znati da rucno piSu i obavljaju najosnovnije racunske operacije!?

Isto tako, ako bi se sve Sto je vezano za svakodnevnu kupovinu, odabir robe,
narucivanje, kupovina i placanje, uvijek obavljalo iskljucivo elektronskim putem iz svog
doma, ako se, dakle tako, ne bi trebalo Cak viSe ni proSetati do trgovine, zar je onda
nerealna bojazan da covjek ovim putem ne dode mozda cak i u situaciju da moze poceti
oslabljivati svoje sposobnosti Setnje i hodanja!?

A iz ugla ponudaca, odnosno vodeci racuna o ljudima koje ponudaci angaziraju da
odrzavaju sistem dostavljanja ogromno velikog broja najrazlicitijih vrsta posiljki koje se
narucuju kroz masovnu elektronsku kupovinu, pojavljuje se mogucnost izuzetno teskih
uslova rada. Naime, ¢ak i najjednostavniji poslovi, poput prenosenja paketa sa jednoga
mjesta na drugo, u slucajevima kad se to mora Ciniti kontiunirano i bez pauza, mogu da
budu izuzetno naporni za ljude koji ih rade. Nedavno su mediji prenosili vijesti o teskim
uvjetima rada u ovakvim kompanijama, u jednoj su zaposleni koji su angazirani na ovim
poslovima c¢ak imali probleme i da odu u toalet.

7 Shopping — the purchase of goods, Shopping Centre — an area or complex of shops, preuzeto iz:
The Oxford Compact English Dictionary, 1998.
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Svi oni Sto su za ovo vezani, a Zele postiéi da dragi Allah bude zadovoljan njima i
njihovim djelima, svakako trebaju voditi rauna o svemu navedenome.

Nama izgleda, a dragi Allah sve jedino i najbolje zna, da bi u ovome smislu dobro
bilo nastojati da se u lokalnim trgovackim centrima podigne sistem koji kupcima
omogucava da odatle brzo i lahko elektronski pregledaju asortiman ponude u centrima
brendiranih trgovackih kompanija u svjetskim metropolama i da onda odatle i narucuju
robu po svojoj Zelji. Naru¢ena roba bi im se onda dostavljala u ove lokalne trgovacke
centre gdje bi je lahko mogli preuzeti ili naruciti da im se lokalnim prevozom dostavi na
kuénu adresu.

Cini nam se da bi ovako ljudi mogli da koriste prednosti elektronske kupovine, ali
ipak sve to ne bi mogli uraditi samo elektronski i ne samo iz svog doma, vec bi se i
sami morali angazirati da makar barem prosetaju do lokalnog trgovackog centra.

Efikasan i lahko dostupan sistem odrzavanja kupljenih proizvoda kao
znacajan element distribucije

Kad je rije¢ o proizvodima koji tehnicki zahtijevaju odrzavanje i popravke (k/asican
primjer toga su automobili), onda ponudac i prodavac kroz distribuciju treba osigurati
da u domacoj drzavi, ali isto tako i u mnogim inostranim zemljama, bude prisutan lanac
servisnih radionica gdje svi korisnici njegovih proizvoda mogu lako, jednostavno i za Sto
manje vremena osigurati servisiranje i opravku proizvoda.

Prema tome, ponudac treba distribucijom osigurati kvalitetan i za korisnika lahak i
jednostavan sistem odrzavanja svih od njega kupljenih proizvoda, te joS uz to i sve
potencijalne kupce (kroz promociju i propagandu) valjano i informisati o tome da su im
servisi i radionice "pred vratima" i da su im u mnogim zemljama lahko i jednostavno
dostupni za sve potrebne intervencije na proizvodima.

Danasnje vrijeme je takvo i o svemu ovome Sto je navedeno treba voditi racuna
svaki ponudac koji zeli uspostaviti efikasan sistem distribucije svojih roba i/ili proizvoda
u moderno doba.

Dobar rad na trzistu nabave kao faktor rentabilnosti

Ovdje je rije¢ o tome da se svakako treba nastojati da se na trziStima nabave
pronadu svi neophodni faktori proizvodnje i to ne po prevelikim cijenama. Ali pri tome
se mora vema dobro paziti da se zbog toga ne poremeti njihov kvalitet.

Dakle svakako treba nastojati da se:

= Nabavi (kao predmet rada) materijal dobrog i adekvatnog kvaliteta (ako se
u proces proizvodnje ukljuci materijal slabog i neadekvatnog kvaliteta, moze
se ocekivati da ni proizvod nece imati dobar kvalitet i da ce zato oslabiti ili
cak biti onemogucena njegova prodaja po prodajnim cijenama adekvatne
visine na prodajnim trZistima, sto u konacnici veoma negativno djeluje na
konacni finansijski rezultat poslovanja i na rentabilnost preduzeca);

» U proizvodni proces angazuju i ukljue sredstva za rad dobrog i adekvatnog
kvaliteta (7 ako su u proces proizvodnje ukljucena sredstva za rad slabog i
neadekvatnog kvaliteta, i tada se moZe ocekivati da ce proizvod biti slaboga
kvaliteta sto i u ovome slucaju moZe znatno da ugrozi efikasnost njegove
realizacije na trzistu prodaje i to opet ugroZava konacni finansijski rezultat
poslovanja i rentabilnost preduzeca),;

= Zaposli adekvatna strucna i kvalitetna radna snaga koja moze dobro obaviti
sve neophodne proizvodne i znacajne rezijske poslove, a da sve to ne bude
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preskupo. Narocito se mora paziti da se u Zelji "pojeftinjenja rada' ne ude u
velik i teZak grijeh kroz zlocinacko preveliko i pretjerano smanjenje plata
radnicima. To je, kako rekosmo, velik i tezak grijeh jer se tako moze desiti
da se zaposlene radnike bezo¢no eksploatiSe, a poslodavac nikada ne smije
zaboraviti da ¢e ga dragi Allah upitati kako se kao Njegov namjesnik (halifa)
odnosio prema Njegovim stvorenjima koja su mu, radi iskusenja i za njega i
za njih, na dunjaluku bila potcinjena. Poznati dragulj iz okeana islamske
mudrosti jasno svakome Covjeku kaze da dobro pazi ako bude na dunjaluku
iskusavan time da mu neki ljudi kao robovi budu potcinjeni i jasno ga
podsjeca da ni on nije nista vise do Allahov rob i da ce se njegov Gospodar
odnositi prema njemu isto onako kako se on bude odnosio prema svojim
robovima kao njihov gospodar.

Efikasna primjena ekonomske nauke kao faktor rentabilnosti

Nauka opcenito istrazuje kako se nesto u univerzumu odvija (mjere i odnose koje
je dragi Allah uspostavio a koje ljudi znaju nazivati zakonima prirode) i kako se nesto
pravi (tehnologija i zanatske vjestine).

A ekonomska nauka ne istrazuje ove opcenite mjere i odnose, vec konkretno
nastoji dati odgovore uglavnom na sljedeca pitanja:

= Koje se robe/usluge konkretno trebaju proizvesti (odnosno u trgovini koje
se robe konkretno trebaju kupiti na trzistima nabave) kako bi se iste mogle
kasnije prodavati po povoljnoj cijeni na trzistima prodaje. Ovo je najvaznije
pitanje u ekonomiji jer ako se to valjano uradi onda se osnovano moze i
ocCekivati da se iz Citavog procesa zaradi viSe nego Sto se u njega ulozilo;

» Kako da se osigura (kroz efikasno finansiranje i kroz svaku drugu potrebnu
podrsku) da se te robe proizvedu u valjanom kvalitetu kako bi se one mogle
nekom prodati i/ili da se robe skladistenjem ocuvaju u valjanom stanju sve
do vremena prodaje;

» Kako Ce se kretati cijene na trzistima prodaje konkretnih roba/usluga da bi
se tako moglo znati koliko od takve cijene mora biti manja ostvarena
proizvodna cijena kostanja, odnosno nabavna vrijednost trgovacke robe.

Problematika o tome sta se konkretno treba proizvoditi i cime se konkretno treba
trgovati da bi se na koncu iz Citave poslovne aktivnosti dobilo vise nego sto se u nju
uloZilo i tako konacno ostvario pozitivan finansijski rezultat je problematika osnovnog i
najvaznijeg pitanja u ekonomiji i zato prvo tome namjeravamo posvetiti paznju.

A problematika o tome kako ¢e se konkretna roba/usluga proizvesti, odnosno kako
¢e se trgovinska roba skladistenjem valjano sacuvati je problematika vezana za nauku
koja se bavi pitanjima (i tehni¢kim i svim ostalim) vezanim za konkretne proizvode i sve
za njih vezane tehnicke aktivnosti, dok je ucesce ekonomske nauke i struke u ovome
uglavnom vezano za valjanu finansijsku i drugu podrsku svih tih aktivnosti i stoga je
uglavnom rezZijske prirode.

Primjena ekonomske nauke u pravcu efikasnog "'biznisa'' - efikasne
ekonomije proizvodnje (definisane po osnovnoj formuli N-R-P-R'-N') odnosno
efikasne ekonomije trgovine (definisane po osnovnoj formuli N-R-R'-N")

Ovdje najvaznije pronaci odgovor na pitanje koje se konkretno robe/usluge trebaju
proizvesti (ili kupiti na trZistima nabave) kako bi se iste mogle kasnije po povoljnoj
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cijeni prodati na trzistima prodaje. To je, kako rekosmo, najvaznije pitanje u ekonomiji
jer ako se to valjano uradi onda se iz ¢itavog poslovnog procesa zaradi viSe nego Sto se
u njega ulozilo. U ovome je smislu veoma znacajno imati valjano saznanje o tome sta b/
sve ljudi htjeli kupovati i kada bi to htjeli kupovati, kako bi se bas to i bas u to vrijeme
posjedovalo (putem proizvodnje ili kupovine na trZistima nabave) i tako im se moglo
prodati. Da bi se sve to moglo valjano saznati veoma je znacajno poznavati kakvi se
sve ljudi, kakvih psiholoskih profila i kakvih navika u vecini pojavijuju na konkretnom
trzistu. U ovom smislu od velikog je znacaja i ispitivanje trziSta, odnosno prikupljanje
valjanih podataka o kupcima, o njihovim potrebama i navikama, o njihovom ponasanju
na trzistu, te onda i obrada svih tih podataka po valjanim metodologijama. Preduzede,
dakle, treba da razvije kompletnu statistiku® o stanju na trziStu i kretanjima na njemu i
o kupcima i o njihovim potrebama i navikama.

Uz sve ovo, ekonomska nauka u ovom smislu treba da stekne validne i na valjanim
nau¢nim osnovama utemeljene podatke i saznanja o tome kako se ocekuje da ce se
kretati cijene na trZistima prodaje konkretnih roba i usluga. Ovo je radi toga da b/ se
moglo znati kolika se proizvodna cijena kostanja ili nabavna vrijednost trgovacke robe
treba ostvariti da bi ona bila manja od tih ocekivanih prodajnih cijena i kako bi se tako
iz Citavog poslovnog ciklusa ostvario pozitivan finansijski rezultat, dobitak.

Primjena ekonomske nauke u pogledu sveobuhvatne finansijske podrske
tehnickim i tehnoloskim aktivnostima vezanim za proizvodnju roba ili usluga
iz programa konkretnog preduzeca

Vidjeli smo kako u smislu prethodnoga pitanja ekonomska nauka treba razmatrati
koje se konkretno robe/usluge trebaju proizvoditi, odnosno cime se konkretno treba
trgovati.

Opet u smislu ovoga pitanja cilj razmatranja je kako ce se sve te robe proizvesti
(odnosno kod trgovine ocuvati skladistenjem u valjanom stanju do vremena prodaje).

Medutim to u svojoj cjelini nije pitanje ekonomske nauke i struke vec je to pitanje
nauke i struke koja se bavi problematikom vezanom za konkretnu robu ili uslugu, dok je
uloga ekonomske nauke i struke ovdje da se dizajnira, organizira i uspostavi sistem
sveobuhvatne finansijske podrske tehnologiji prozvodnje proizvoda, odnosno tehnologiji
ocuvanja kvaliteta kupljene robe (sto se u engleskoj tradiciji ekonomskoga izraZavanja
imenuje kao "framework'). Ekonomska struka oko toga uglavnom treba obezbjedi
sljedece:

» Da se finansijski pokrije angazman eksperata odgovarajuce struke i njihovo
motivisanje da se valjano potrude;

» Da se adekvatno finansiraju njihovi naucni eksperimenti kako bi mogli da
istrazuju i tako pronadu efikasnu tehnologiju konkretne proizvodnje. U tome
smislu dobro je ovdje napomenuti da se u terminologiji mnogih nauka cesto
istiCe da se do znacajnih novih saznanja obicno dolazi nakon velikog broja
neuspjesnih eksperimenata i uzaludnih pokusaja (to se smatra posebnom
naucnom metodom i naziva se metodom uzaludnih pokusaja). Poenta je u
tome da ekonomisti trebaju osigurati da firma ima na raspolaganju dovolino
novcanih sredstava da se svi ti eksperimenti, ma koliko da ih je, adekvatno
finansiraju i da, isto tako, eksperti ekonomske struke trebaju razmisljati o
ekonomskoj isplativosti rada sa "novopronadenim' tegnologijama i pronaci
adekvatna rjesenja za to,;

8 Statistika obuhvata naucne metode za prikupljanje, obradu i objavljivanje podataka o mnogim
znacCajnim drustvenim pojavama, kao i za stvaranje osnove (baze podataka) za analizu njihovih
kvantitativnih karakteristika i kvantitativnih zakonitosti ponasanja, medusobnih odnosa i razvojnih
tendencija u nastojanju da se one objasne, usmjere i predvide.
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Da se u mikroekonomiji preduzeca osigura da novcem u dovolinoj mjeri
budu "pokrivene sve cCestice' ekonomije preduzeca (novac se u modernoj
ekonomiji smatra krvotokom i makroekonomije i mikroekonomije, pa da tako
treba dolaziti do svih elemeneta u ekonomiji kako bi "organizam' ekonomije
mogao opstati i razvijati se) — dakle da za sve u poslovanju preduzeéa ima
dovoljno novca da se moze valjano odvijati, odnosno da se u svemu tome
uspostavi ravnoteza koja se uvijek obnavlja i uspostavlja na viSem nivou;

Da se uspostavi efikasan sistem formiranja baze svih znacajnih podataka o
cjelokupnom poslovanju (mikroekonomiji) preduzeca. Za formiranje ovakve
baze podataka najbolje je koristiti evidenciju i sistem racunovodstva (sto je
ujedno i zakonska obaveza radi poreza ali ga svakako treba nastojati jos i u
ovome smislu dodatno razvijati).

Iz te interne baze podataka treba formirati i razvijati /nternu statistiku koja
treba da obuhvati sve naucne elemente statisticke i ekonomske analize,
koja, prema tome, treba da obuhvati.:

o evidentiranje i prikupljanje svih znacajnih podataka o poslovanju,
o Staticku analizu velicine (kvantiteta) tih podataka,

o dinamicku analizu promjena velicine svih ovih podataka zbog uticaja
vremena (trend — funkcija toka vremenske promjene podataka),

o dinamicku analizu promjena velicine svih ovih podataka uslovijenim
meduuticajem sa velicinama drugih relevantnih pojava (regresija —
funkcija meduuticaja na velicine drugih relevantnih pojava),

o matematsko pracenje i analiza kretanja troskova preduzeca (putem
funkcija i grafikona troskova) kako bi se moglo kontrolisati njihovo
kretanje i aktivno djelovati na smanjenje njihove velicine,

Da se uspostavi efikasan sistem cuvanja svih dokumenata (i elektronskih
dokumenata i dokumenata na papiru) iz ove baze svih znacajnih podataka o
cjelokupnom poslovanju (mikroekonomiji) preduzeca iz koga se svaki put
kad ustreba mogu jednostavno brzo i lahko pronaci svi znacajni podaci na
bazi kojih se donose poslovne odluke. Kolika je vaznost potrebe da se brzo i
lahko mogu pronaci potrebni dokumenti moze se vidjeti iz jednog istinitog
primjera kada se u jednoj drzavnoj firmi (a za koju je vlada zahtijevala da
se tu sve poslovne odluke kvalitetno i u kratkome roku donose) desilo da je
nedostajao jedan izuzetno znacajan dokument da se na bazi njega donese
jedna vazna odluka. Kako niko nije znao gdje se nalazi taj dokument sve su
rukovodele strukture u toj firmi bile veoma uznemirene sve dok se nisu
obratili jednom sluzbeniku koji je samostalno (bez da mu je to bila poslovna
obaveza i bez da je to iko od njega zatrazio) dizajnirao i uspostavio valjan
sistem Cuvanja dokumentacije. Kada su ga uspaniceni Sefovi obavijestili da
niko ne moze nadi taj vazan dokument, on ga je jednostavno, u svega par
poteza, odmah na odusevljenje sviju pronasao.

Da se uz ovu bazu svih znacdajnih podataka o mikroekonomiji preduzeca i
valjan sistem Cuvanja dokumenata izgradi i sistem da se ne bi bespotrebno
gubili energija i vrijeme za pronalazenje u hodu (tokom rada) odgovora na
pitanja Sta da se radi i kako da se radi (Sta ¢emo i kako ¢emo). Prema tome
treba nastojati da se napravi i dobar plan poslovanja preduzeca koji ¢e dati
jasne i precizne odgovore na pitanja:
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o Sta sve u narednom periodu treba raditi (kako se tada ne bi moralo u
hodu definisati sta da se radi);

o Kako shodno tome cilju organizirati da se sve to uradi (koliko znamo
sve naucne teorije i metode organiziranja kaZu da je temelj dobroga
organiziranja neke aktivnosti da joj se prvo jasno i valjano definise
cilj koji se njome Zeli postic¢i, pa da se tek onda shodno tome cilju
odgovarajuc¢im metodama dizajnira i sama organizacija te aktivnosti);

o Kako bi se efikasno mogli rjesavati problemi i zastoji ako se desi da
se oni pojave (ranije je receno da je adekvatno napraviljen plan rada
veoma znacajan faktor koji moze smanjiti bespotrebno trosSenje radne
energije i vremena, jer ako se uspiju prema svome znanju i iskustvu,
a svakako samo sa dopustenjem dragoga Allaha, u planu predvidjeti
neki problemi koji se mogu pojaviti i ranije se, u situaciji kada se ima
dovoljno vremena i kada se moZe na miru bez straha i Zurbe o njima
razmisljati, valjano u dokumentu plana definisati postupak sta da se
uradi i kako da se ti problemi rijese ako se pojave, onda se u slucaju
da se problemi zaista i pojave moZe jednostavno, bez nervoze, straha
i gubitka vremena samo procitati dokument plana i primjeniti riesenje
koje je tu napisano).

Sve navedeno jasno upucuje na zakljucak da v preduzecu svakako treba uspostaviti
kvalitetan sistem analitickog koristenja racunovodstvenih podataka o svim poslovnim
promjenama, kako bi se moglo dobro i efikasno ocijeniti kako svaki konkretni poslovni
potez moZe da u konacnici utice na pozitivan ili negativan finansijski rezultat po zavrsnom
racunu i na likvidnost preduzeca. Odatle se vidi i koliko je znacajno v preduzecu izgraditi
sistem da se efikasno primjenjuje ekonomska nauka, odnosno da se angazuju valjani
ekonomski eksperti, da im se pruzi valjiano okruZenje da mogu pokazati svoju strucnost i
da za to budu valjano motivisani.

Nakon ovog razmiSljanja o ekonomskom principima ekonomicnosti i rentabilnosti na
mikroekonomskom nivou preduzeca, namjera nam je da, ako dragi Allah da, u nastavku
govorimo o nasim razmisljanjima o ekonomskom principu likvidnosti na mikroekonomskom
nivou preduzeca
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Razmisljanja o ekonomiji u svjetlu svjedocCenja dragoga Allaha (5 dio):
Razmisljanje o nuznosti i znacaju primjene osnovnih principa ekonomije
na mikroekonomskom nivou konkretnog preduzeca (princip likvidnosti)

Nakon Sto smo u prethodnom 4. dijelu ovih razmisljanja govorili o ekonomskim
principima ekonomicnosti i rentabilnosti, sad imamo namjeru u nastavku, ako dragi Allah
da, nesto viSe govoriti o znacaju i potrebi primjene ekonomskog principa likvidnosti na
mikroekonomskom nivou preduzeca.

Ekonomski princip likvidnosti

Likvidnost se u ekonomiji posmatra i definiSe kao omjer i odnos izmedu svih
finansijskih obaveza preduzec¢a po osnovu njegovih dugova i svih njegovih raspolozivih
finansijskih sredstava (7 onih odmah raspoloZivih po osnovu novca koje preduzece ima
na svojim bankovnim racunima i onih ocekivanih u izviesnom vremenskom periodu po
osnovu finansijskih potraZivanja preduzeca).

U tome smislu ekonomski princip likvidnosti predstavija nastojanje da preduzece
uvijek ima dovolino novca da moZe izmiriti sve svoje finansijske obaveze po osnovu
dugovanja i to:

=/ staticki po iznosima tih dugova
» jdinamicki po datumima njihovih rokova dospjeca.

Ovdje se, u uslovima savremenog ekonomskog sistema koji danas preovladava u
svijetu, kao dodatni i veoma veliki problem pojavljuje stalno i kontinuirano uvecavanje
dugovanja nicim drugim do prostim protokom vremena zbog kamate (tako da ovdje
jasno mogu osjetiti koliko je zlo u kamati cak i oni koji na svakodnevnu realnost ovoga
svijeta, i ekonomsku i svaku drugu, ne gledaju u svjetiu svjedocenja njenog Gospodara,
dragog Allaha i zato ne razmisljaju kako da na ovome svijetu djeluju onako kako je On,
hvaljen neka je, zadovoljan).

Za uspjesno i valjano poslovanje svakako je veoma znacajno da se sva dugovanja
mogu uredno i na vrijeme izmiriti. A v svjetlu svjedocenja dragoga Allaha i nastojanja
da Mu se umiljavamo postenjem i dobrim djelima znacaj toga je kudikamo veci jer se
odlicno zna kolika je vaZnost valjanoga vodenja racuna o svim nasim obavezama i
njihovog urednoga izmirenja. Ako nam neko da svoje vrijednosti i svoja sredstva da ih
koristimo za nase potrebe, nama je velika obaveza da mu ih uredno vratimo i nikako ne
smijemo namjerno to izbjegavati jer onda u stvari krademo njegovu imovinu.

Ove stvari su u Allahovom Zakonu (Serijat) sasvim jasne — davanje vrijednosti u
zajam i za duznika i za povjerioca proizvodi znacajne obaveze:

= duznik je obavezan da citav svoj dug uredno i valjano u cijelosti izmiri ¢im
to uzmogne uraditi i veliki mu je grijeh to tada namjerno izbjegavati (jer on
tada u stvari krade od svog povjerioca njegove vrijednosti);

= povijerilac opet ne treba vrsiti prisilu nad duznikom da mu dug vrati ako on
to objektivho ne moze uciniti (@ veliko mu je dobrocinstvo sto mu je zajam
uopce dao i jos vece ako mu ga umanji ili oprosti ako ovaj objektivno nije u
mogucnosti da mu ga vrati) - on na prisilnu naplatu (putem sudskih organa)
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ima puno pravo tek onda ako mu duznik, koji je objektivno u mogucnosti to
uciniti, svjesno izbjegava da ga isplati. Isto tako veliki je grijeh povjeriocu
da povecava vrijednost duga — povecavanje duga (ribad - kamata ) je grijeh
tolike velicine da uz ostalih Sest (nevjerovanje u dragoga Allaha - kufr i
pridruZivanje njemu - Sirk, nepravedno ubijanje ljudi, otimanje imetka
sirocetu, bavljenje magijom — sihr, potvaranje cestite Zene na blud i bijeg iz
borbe na Allahovom putu) spada u sedam smrtnih grijeha, koji one sto ih
cine potpuno upropastavaju i vode ih samo u DZehennem.

Iz svega navedenog vidi se da je znacaj valjanog vodenja racuna o svojim platnim
mogucnostima radi isplate svih svojih dugovanja izuzetno velik i o tome ¢e se ako dragi
Allah da kasnije u ovom kazivanju joS nesto kazati, ali prije toga da se malo dotaknemo
pitanja kako se ovo shvata, razumijeva i dozivljava u danasnjem svijetu i u danasnjoj
kulturi poimanja i ponasanja vecine ljudi.

U savremenom ekonomskom sistemu koji danas preovladava u svijetu i onako kako
ga poimaju i shvataju mnogi ljudi danasnjice koji ne vode mnogo racuna o svojoj vjeri i
o0 obavezama prema svome Gospodaru, najveci motiv djelovanja preduzetnicima postaje
novac i njegovo gomilanje. Zbog toga danas vecina preduzetnika gubitak novca, uz joS i
nemogucénost da plate sva svoja dugovanja, smatraju i dozivljavaju kao propast. U tom
se smislu kao istinski i jako veliki strah kod vecine ljudi koji kao preduzetnici upravljaju
preduzelima pojavijuje strah od moguceg bankrota.

Sistem i nacin poslovanja danas je takav da se v slucaju kada preduzece nema
dovoljno novca i raspoloZivih finansijskih sredstava za isplatu svih svojih finansijskih
dugovanja u zakonski propisanom roku, ozvanicava njegov bankrot, sto podrazumijeva
stecaj kao pravni postupak za konfiskaciju cjelokupne imovine preduzeca radi izmirenja
svih potrazivanja njegovih povjerilaca, te nakon toga i postupak konacne likvidacije tog
preduzeca cime ono prestaje postojati kao ekonomski i pravni subjekt.

U ovom smislu se u savremenom ekonomskom sistemu kod svih preduzetnika, onih
koji ne vode mnogo racuna o svojoj vjeri, mogucnost bankrota javlja kao najveci strah i
kao noé¢na mora i zbog toga pitanje osiguranja likvidnosti kroz uzimanje novca (putem
naplate vlastitih potrazivanja ili na bilo koji nacin) postaje pitanje od najveéeg znacaja.

I ovdje se moze govoriti o dvije ekstremne situacije, o prvoj koja se veze za
savremeni ekonomski kapitalisticki sistem i o drugoj koja se veZe za raniji ekonomski
sistem komunistickih zemalja gdje su sve i ekonomske i opcenite drzavne i drustvene
odluke iskljucivo donosili vlastodrsci iz redova vladajuce komunisti¢ke partije.

U kapitalizmu fokus je samo na novcu, tj. samo na pitanju da se ostvari Sto veci
profit, @ nema nikakve brige za ljude koji rade u preduzecu. Ako se pojave problemi u
likvidnosti i ako preduzece zbog toga dode u situaciju da ne moze placati sve svoje
finansijske obaveze, onda se kod vlasnika preduzeéa kao jedino pitanje, i pitanje od
najveceg znacaja, javlja pitanje gdje ¢e i kako osigurati novac da plati sve dugove i
tako izbjegne bankrot. Pri tome se ljudi koji rade gledaju samo kao faktor proizvodnje i
kad su oni i njihova primanja u pitanju, onda kapitalisti razmisljaju uglavhom samo o
tome kako da osiguraju da ostanu oni od njih bez kojih se ne moze valjano organizirati
poslovanje. Samo takvi nisu direktno ugrozeni, a za sve ostale niko ne razmislja kakva
Ce biti njihova situacija i kako ¢e oni, i hoce li modi, prevazici probleme u koje ¢e upasti
ako se preduzecée zbog bankrota ugasi. Ovo je jedan ekstrem ekstrem kapitalizma.

A vezano za drugu ekstremnu situaciju po ovom pitanju, situaciju koja je vezana
za raniji komunisticki sistem, u ovom vremenu se nema Sta, a ni ne treba, puno govoriti
jer u nasem dobu takav sistem viSe nigdje nije aktivan (to je slucaj ¢ak i u Kini), vec
ovo pominjemo samo radi toga da bi se podsjetilo na ekonomski neispravno postupanje
da se vjestacki odrzavaju preduzeca koja vise nisu u stanju raditi ekonomski ispravno.
Naime, u takvim sistemima sva su se preduzeca zvani¢no promatrala u smislu da su ona
u vlasnistvu radnika (radnicke klase) koji u njima rade. Zato je vladajuca komunisticka
partija pazila da se uvijek izbjegne gasenje preduzeda i posljedi¢no otpustanje radnika.
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Kad bi se vidilo da su neka preduzecéa prezaduzena i nelikvidna, drzava (komunistic¢ka
partija) im je, barem zvani¢no, nastojala pruzati pomo¢, pa ¢ak i u slucaju kad bi ova
preduzeéa, ocCevidno, radila ekonomski pogresno. Na ovaj nacin zaposleni ljudi u tim
preduzed¢ima nisu odmah osjecali velike probleme i u prvome vremenu bi bili postedeni
gubitka zarade i gubitka posla, ali se time iSlo u drugi problem jer se na taj nacin
vjestacki odrzavalo preduzeée koje nije moglo poslovati ekonomski ispravno, tako da se
problem samo stavljao pod tepih dok sve nije palo.

Prema tome, ne treba se stititi bolesno preduzeée da ono ostane bolesno, vec ga
na vrijeme treba lijeciti. U tome smislu, u ovim komunisti¢kim sistemima nije se trebalo
prozivati "tehnomenadzere'" (Sto se znalo zbivati u privredi SFR] u kojoj se deklarativno
promoviralo samoupravljanje i gdje je zakonski bilo regulirano da sve bitne upravljacke
odluke u preduzecu donosi radnicki savjet, a rukovodioci su se, bez obzira na to koliko
sposobni bili, znali nazivati "tehnokratijom'" i tako se znali smatrati ¢ak i protivnicima
socijalizma), vec je trebalo davati moguénost sposobnim rukovodiocima u preduzecima
da ih lijece i pomodi ih u tome.

Kako bi se valjano odrzavala likvidnost nekog preduzeéa svakako je potrebno da se
dizajnira, uspostavi i odrzava sistem koji osigurava uskladenost (Sto je mogude trajniju)
izmedu:

» vlastitih prihoda (potraZivanja, odnosno ocekivanog priliva novca po naplati
prihoda prema rokovima dospijeca),

» finansijskih obaveza (dugovanja, odnosno ocekivanog odliva novca radi
isplate dugova prema rokovima dospijeca),

= vlastitih postojecih novcéanih sredstava na raCunima preduzeéa (Ziro-racun,
sredstva amortizacije, sredstva tekuceg i investicionog odrZavanja i konacno
rezervni fond).

* sve ovo (postojeca viastita finansijska sredstva, ocekivane buduce finasijske
prihode i obaveze) treba uskladiti

o i staticki po iznosima
o i dinamicki po datumima rokova dospijeca

Prema tome, sve to treba biti uskladeno kako bi se sve finansijske obaveze mogle
na vrijeme i potpuno izvrSavati iz vlastitih sredstava i ako to ustreba iz pozajmljenih
sredstava.

Ovdje je od velikog znacaja da se wuspostavi valjan sistem koristenja podataka koji
se dobivaju iz racunovodstva zato Sto se u preduzecu putem racunovodstva (odnosno
putem podataka stanja sintetic¢kih i analitickih konta preduzeca) moZe uspostaviti dobra
baza relevantnih podataka o poslovanju tog preduzeca. 1z ove valjane baze podataka o
poslovanju preduzeéa mogu se i trebaju se uspostaviti i razvijati kvalitetne analiticke
procedure putem kojih se onda mogu i derivirati osnove za donosenje pravovremenih i
valjanih poslovnih odluka kako bi se osiguralo da preduzece ima dovoljno finansijskih
sredstava da moze uredno izmirivati sve svoje finansijske obaveze i stati¢ki po iznosima
i dinamicki rokovima dospijeca.

Medutim, dodatno je ovdje veliki problem uvecanje duga protokom vremena zbog
kamate. Tako, i oni koji ne gledaju svijet u svjetlosti upute islama mogu osjetiti i vidjeti
nedostatak i zlo kamate buduéi da ona uti¢e na rast finansijskih dugova zbog toga Sto
kamatari kontiunirano uvecéavaju taj dug.

U slucaju da se sve ovo ne uspije osigurati i tako ocuvati likvidnost u savremenoj
ekonomiji (koja ne misli o dobroti i moralnosti ve¢ samo u rastu profita) uobi¢ajeno ide
prisilna naplata dugovanja kroz uzimanje imovine preduzeca putem stecaja, bankrota,
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Sto u konacnici izaziva likvidaciju preduzeca.
Zbog svega toga ovaj sistem svakako treba valjano napraviti i odrZavati, a prema
nasem misljenju najbolje se pri tome drzati sljedeceg:

= Orjentacija na samofinansiranje,

= Eliminacija harama kamate.

Orjentacija na samofinansiranje (kreditiranje samog sebe) kao faktor
likvidnosti

Ovaj princip je oCevidno jasan jer je svakome jasno da ¢e finansijska dugovanja i
pitanja njihove veli¢ine i rokova u kojima se moraju vracati biti utoliko manje prisutno
Sto se je viSe u orjenirano finansiranju poslovanja vlastitim finansijskim sredstvima. Uz
to, izbjegavanjem finasiranja poslovanja putem dugova nece biti prisutno ni uvecavanije
dugovanja kroz kamate. Odatle ovaj faktor likvidnosti nikako ne bi trebalo ni pominjati
da nema pitanja visine raspolozivih vlastitih finansijskih sredstava i pitanja njihovoga
osiguranja u potrebnom vremenu.

Dakle, ako se u sadasnjem vremenu ne raspolaze vlastitim finansijskim sredstvima
u potrebnom iznosu postavlja se pitanje moguénosti sticanja tih finasijskih sredstava.

Jedna je moguénost da se uzme kredit i tako osiguraju sva potrebna finansijska
sredstva putem njihovog pozajmljivanja. Ali, to su tuda pozajmljena sredstva koja se
moraju vracati i na njih povjerioci u sadasnjim ekonomsko finansijskim sistemima traze
isplatu kamate Sto duzniku izaziva uveéanje duga.

Druga je mogucnost, o kojoj sada Zelimo viSe govoriti, da se potrebna finansijska
sredstva obezbjede putem samokreditiranja, odnosno putem redovnog izdvajanja dijela
postojecih viastitih novcanih sredstava u stednju u onim iznosima koji bi se jonako
morali placati bankama u slucaju uzimanja kredita. Dakle rijeC je o tome da se ne uzima
kredit i tako placa rata i kamata banci, ve¢ da se umjesto toga isti taj iznos, koliko bi
iznosio mjesecni anuitet (mjeseCna rata glavnice kredita i kamata) za placanje banci,
svakog mjeseca Stedi iz vlastitog novca. Ovo je kreditiranje samog sebe iz svog novca
(samofinansiranje kroz izdvajanje pravovremenih rata u stednju). Jasno je da tad nema
ni duga ni njegovog uvecanja kroz kamatu, te da tako likvidnost nikako ne moze ni biti
ugrozena.

Ovdje se samo moze postaviti pitanje vremena, odnosno pitanje da /i je i koliko je
preduzece u mogucnosti vremenski cekati da dobije potrebna finansijska sredstva za
poslovanje. Dilema je, dakle, da li je bolje Cekati izvijestan broj mjeseci da se koristi
vlastiti potrebni novac za zZeljene investicije bez dugovanja i placanja kamate, ili da se
odmah kroz kredit pozajmi novac od banke i tako ude u dugovanje koje se mora uredno
i redovno vracati i koje ¢e se uz to i povecavati zbog kamata koje ¢e se banci morati
uredno i redovno placati.

Danas kod mnogih investitora, onih koji vode racuna samo o svojim ovosvjetskim
poslovnim interesima, ovdje nema nikakve dileme. Njima kamata nije niSta drugo do
cijena kapitala (cijena koju duznik treba platiti pozajmljivacu da bi on dozvolio da se u
nekom ograni¢enom vremenu njegov novac koristi kao kapital, odnosno obrée u svrhu
sticanja profita).

Ali kod onih investitora koji hoce da vode racuna o zadovoljstvu dragoga Allaha i o
Njegovim propisima, jasno je da ce se truditi da potpuno iskljuce svaku mogucnost da
im obracunavanje kamate bude ukljuceno u poslovanje buduci da je njima jasno da je
dragi Allah apsolutno zabranio svaki kamatni posao i da u grijehu uz onoga koji uzima
kamatu ucestvuju i onaj koji mu je daje, pa cak i onaj koji to zapisuje i koji tako
zapisivanjem i svjedocenjem sve to podrzava.
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Sve ovo nas dovodi do govora o eliminaciji harama kamate kao faktoru likvidnosti.
Eliminacija harama kamate kao faktor likvidnosti

Kur'an nas sve upozorava da se nikako ne smiju izjednacavati trgovina (trgovacki
poslovi) koju je dragi Allah dozvolio sa kamatom (poslovi bazirani na uzimanju zarade na
uvecavanju dugovanja) koju je On zabranio:

Oni koji se kamatom bave dici ¢e se kao sto ce se dici onaj koga je dodirom
sejtan izbezumio, zato sto su govorili: "Kamata je isto sto i trgovina." A Allah je
dozvolio trgovinu, a zabranio kamatu. Onome do koga dopre pouka Gospodara
njegova - pa se okani, njegovo je ono sto je prije stekao, njegov slucaj ¢e Allah
rjesavati; a oni koji to opet ucine - bi¢e stanovnici Dzehennema, u njemu ¢e
vjecno ostati. (2:275);

te nas onda, odmah u nastavku ovog ajeta, upozorava i da je Njegova odredba da
nema apsolutno nikakvog bereketa u zabranjenim (haram) kamatonosnim poslovima i da
Ce dragi Allah unistiti sve ono sto se time Zeli sticati:

Allah unistava kamatu, a unaprjeduje milosrda. Allah ne voli nijednog
nevjernika, grjesnika. (2:276).

Prema tome, sigurno je da je dragi Allah apsolutno zabranio svaki kamatni posao i
da ako se neko pokusa time baviti u tome apsolutno nece imati nimalo bereketa i da ce
u svemu onom Sto time eventualno stekne na koncu imati samo stetu i propast.

Zbog toga, kako smo vec¢ rekli, svi preduzetnici koji vode racuna o zadovoljstvu
dragoga Allaha i o Njegovim propisima trude se da potpuno iskljuce svaku mogucnost
da im obracunavanje kamate bude ukljuceno u poslovanje.

Medutim, kao Sto smo i to vec rekli, u nase doba veliki broj investitora jedino vode
racuna o ovosvjetskim poslovnim interesima i oni u kamati nece, i ne zele, da vide bilo
kakvu zabranu. Za njih je kamata samo cijena koju duznik treba platiti pozajmljivacu da
bi mu on dozvolio da u nekom ograni¢enom vremenu pozajmljeni novac obrée u svrhu
sticanja profita, odnosno da ga koristi kao kapital. Odatle se u modernoj ekonomiji
nasSeg vremena kamata definiSe i posmatra jedino kao cijena kapitala.

Ovako moderni ekonomisti uglavhom kamatni posao gledaju kao trgovinu i kamatu
tretiraju kao plac¢anje usluge prava koristenja novca. Oni pojam kapitala razumjevaju,
shvataju i definisu kao novac koji je nuzno namijenjen obrtanju za zaradu. Smatraju da
je svaki novac u stvari i namijenjen ulaganju u neki obrt da bi se zaradila neka dobit
(profit) i da je to vrijednost koja ¢e se ionako obrtati, tako da se onda treba i "naplatiti
usluga" da se omoguci da se taj novac moze u izvijesnom roku tako i koristiti.

Ali oni de facto ne daju taj novac (kapital), ve¢ ga samo pozajmljuju i o¢ekuju da
im se taj iznos koji su dali (glavnica) kad istekne dogovoreni rok vrati. Ovo je, dakle,
duznicko povjerilacki odnos, odnos gdje povjerioci zaraduju kroz vremensko uvecavanje
duga (a upravo je uvecavanje duga ono sto je dragi Allah apsolutno zabranio). Ovakvo
pozajmljivanje ne moZe se smatrati ni kao zakupljivanje jer se kod zakupa u startu ne
daje vrijednost u vlasnistvo (jer je to realna imovina, odnosno realna nekretnina). U
poslu zakupa vlasnik u startu po ugovoru daje samo pravo koriStenja nekretnine (a ne i
nju samu) u dogovorenom roku i zato uzima dogovorenu naknadu.

Prema tome, ovakvo pozajmljivanje novca u startu se po dokumentima (ugovor,
svjedoci i ostalo) pravno definise kao duznicko povjerilacki odnos u kom povjerilac daje
duZniku novac u vlasnistvo u dogovorenom roku i obavezuje ga da mu sve to (glavnicu)
po isteku tog roka vrati — ali i da mu vrati vise nego sto mu je u startu dao.
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Sve ovo je upravo ono sto je haram bez obzira na to sto oni koji ovo rade sve to
"drugacuje upakiraju'' i nazivaju "naplacivanjem usluge koristenja kapitala (prava da se
taj novac obrce)" i onda tu kamatu zovu '"'cijenom kapitala'. Korisno je ovdje se sjetiti
vjerodostojnih hadisa u kojim se prenose rije€i Resulullaha, Muhammeda, alejhisselam,
da ¢e u vremenima prije Sudnjeg dana kamata biti svuda mnogo rasirena ali ¢e se zvati

drugim imenom.
Na sve ovo smo zeljeli na ovom mjestu upozoriti sve one preduzetnike i investitore

koji hoée da vode racuna o zadovoljstvu dragog Allaha i o Njegovim propisima i u ovom
smislu smo i govorili o nuznosti eliminisanja harama kamate kao faktoru likvidnosti i

faktoru ocuvanju zdravog i valjanog poslovanja preduzeca.
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Razmisljanja o ekonomiji u svjetlu svjedocenja dragoga Allaha (6 dio):
Razmisljanje o nuznosti i znacaju primjene osnovnih principa ekonomije
na makro nivou nacionalne ekonomije (makroekonomije)

Nakon detaljnijeg razmisljanja o problematici ostvarivanja i odrzavanja ekonomskih
principa produktivnosti, ekonomicnosti, rentabilnosti i likvidnosti na mikroekonomskom
nivou preduzeca, vrijeme je da se osvrnemo na razmisljanje o ostvarivanju i odrzavanju
ekonomskih principa na makroekonomskom nivou nacionalne ekonomije.

Prije nekog ozbiljnijeg govora o problematici ostvarivanja i odrzavanja ekonomskih
principa na makroekonomskom nivou nacionalne ekonomije treba se osvrnuti na pitanje
subjekta vladavine, odnosno na pitanje autoriteta koji treba nadgledati makroekonomiju
drzave i koji treba da upravlja procesima djelovanja makroekonomije. U ovome smislu
Zelimo da se ukratko osvrnemo na pojmove vlasti i vladavine opcenito.

U vladavini ne smije biti nikakvih rivaliteta i sukobljavanja da bi sve ono nad Cime
se vlada valjano egzistiralo. Ovo je apsolutna istina o kojoj nam Kur'an govori:

Da Zemljom i nebesima upravljaju drugi bogovi, a ne Allah, poremetili bi
se. Pa nek je uzvisen Allah, Gospodar svemira, od onoga sto Mu pripisuju!
(21:22)

Prema tome, apsolutni red sveopce egzistencije je da je apsolutno nezamislivo da
bi moglo biti vise viadara jer bi se oni u volji i viadajucim odlukama sukobili, pa bi se
tako svijet poremetio i bio bi sveopci nered i haos. Odatle su upravo sklad, harmonija i
ravnoteza u svemu postojeCem znak Jednog, Stvoritelja. Dragi Allah je apsolutno iznad
najsitnijeg pridruzenja i nezamislivo je da On u viadavini ima ortaka.

Zbog toga je vladavina mnostva apsolutno nezamisliva i nemoguca, pa odatle nije
ispravno ni shvatanje pojma demokratije u smislu da je demokratija potrebna i valjana
vliadavina naroda, odnosno viadavina mnostva i vecine ljudi. Pravilno shvatanje pojma
demokratije je da je demokratija viadavina jednog zakona koji vazi potpuno jednako i
nepristrasno za sve clanove zajednice bez izuzetka.

Ovo se opcenito i govori, ali se to ne sprovodi u praksi zZivljenja zbog toga Sto /judi
koji su na viasti (pozicija) pretezno i prevashodno nastoje ostvariti svoje /icne interese
(da povecaju bogatstvo, zaposle porodicu, rodbinu, prijatelje i osiguraju im napredak) i
interese svoje uze zajednice (politicke stranke). Sa druge strane /judi koji nisu na vlasti
(opozicija) nastoje i politicki se bore prevashodno u cilju da osvoje viast i da tim putem
osiguraju sebi i svojima ostvarenje svih onih nabrojanih licnih i stranackih interesa. U
ovom se smislu Cesto desava da opozocija uglavnom nastoji oslabiti i onemoguditi sve
inicijative pozicije, pa ¢ak i onda kada su one dobre i korisne za cCitavu zajednicu.

Dakle, nazalost, prevashodno se desava da i pozicija i opozicija stalno govore kako
im je uvijek interes Citave zajednice uvijek na umu, ali, uglavnom, im je na umu da
ostvare svoje interese dok su na viasti (pozicija) ili da dodu na viast da bi ih ostvarili
(opozicija). Prema tome, uglavnom svi govore o nuznosti vladavine zakona, ali uz to
nastoje da taj zakon shvataju, razumijevaju i tumace prevashodno u pravcu ostvarenja
svojih interesa.

Vliadavina zakona ustvari, u punom i jedinom smislu znaenja ovoga pojma, znaci
viadavinu Allahovog Zakona — da dobro bude iznad zla, da pravda bude iznad nepravde,
da moral bude iznad nemorala, da skladni red i ravnoteZa budu iznad haoticnog nereda
u borbi sukobljenih parcijalnih tendecija.

U tom smislu vladar svake zajednice (domacinstva, roda, plemena, naroda, drzave)
treba dati prednost onim ¢lanovima zajednice koji su dobri, vjesti, posteni bez obzira na
to ko su oni, kako se zovu i da li su mu u rodu. Dakle, viadavina zakona znaci viadavinu
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onih koji su dobri, pravedni, moralni i koji su, uz sve ovo, dovolino vjesti, znani i ucevni
da bi bili sposobni da osiguraju ostvarenje svega toga u Zivijenju zajednice.

Prema tome, nijje u redu ako se smatra da je valjano da viast bude povjerena
nekoj skupini, vec je valjano da u dunjaluckim zajednicama viada jedan autoritet, ali taj
vliadar mora biti prije svega pravedan i dobar, a uz to i sposoban da moZe valjano
izvrsiti brojne viadarske obaveze i odgovornosti.

Osnovno je pitanje kakvim se i kojim putevima u drustvu osigurava da vladar bude
pravedan i dobar, odnosno kakvim se i kojim putevima vladar uklanja sa vlasti ako i kad
ne bude viSe pravedan i dobar.

Kada je rije€¢ o pitanju kako da se osigura da se vlast povjerava jedino dobroj i
pravednoj osobi, i tu kao i u svemu drugome jedino je ispravno da slijedimo Poslanika i
u¢imo iz njegovih rijeci i djela. Resulullah, Muhammed, alejhisselam, nam je, kako to
hadisi prenose, rekao da necemo pogrijesiti ako slijedimo bilo koga od onih koji su bili
bliski njemu, koji su bili uz njega i koje je on odgajao i poucavao. Prema tome, nase je
ubjedenje da bi najbolje bilo da viadar nadzire i odgaja one koji su mu bliski i koji tako
ucestvuju u viadavini, bas kako u tesavvufu mursid nadzire i odgaja svoje sliedbenike
muride. Prema tome, isto kako i mursid poznaje svoje muride, njihove osobine i njihovo
ponasanje, te tako on i ocjenjuje kome ce od njih povjeriti da mu bude nasljednik, tako
bi i viadar (monarh) trebao nadzirati sve sebi bliske osobe koji ucestvuju u viadavini
kako bi on odredio da ga u viasti, kad dode vrijeme za to, naslijedi onaj koji je najbolji.

A i kada je rijeC o pitanju kako ukloniti sa vlasti onoga koji nije pravedan i dobar
moze se uzeti primjer osobe bliske Muhammedu, alejhisselam, hazreti Omera. Zna se
da je hazreti Omer u vrijeme kad je bio vladar jednom nekome rekao da se plasi da ne
padne u grijeh, a da mu to niko iz straha od vladara ne kaZe i ne upozori ga na njegovu
gresku. Odatle iz primjera hazreti Omera vidimo kako vladar koji je iskren u vjeri i koji
istinski zna koliku odgovornost pred dragim Allahom vlast donosi®, /icho teZi da upucuje
sve svoje podanika da ga kontroliraju i da reaguju ako vide da je on poceo grijesiti.

Mi smo misljenja smo da je u smislu svega navedenog pogodno drzavno uredenje
po sistemu parlamentarne monarhije, dakle sistemu u kome je na viasti jedan autoritet,
monarh, ali mu je dato samo da nadzire donosenje zakona u drustvu (gdje on, dakle,
samo ima pravo veta, kako bi mogao proglasiti nistavnim one zakone koji bi objektivno
narusili temeljne vrijednosti na kojima pociva drustvena zajednica), dok sve viadajuce
tekuce odluke prema kojima zajednica Zivi donosi parlament, odnosno premijer kog bira
parlament, a Ciji se ¢lanovi, poslanici, odreduju putem izbora.

Ovoga smo misljenja jer su u danasnjem vremenu svi tekuéi procesi egzistiranja
drustva, narocito ekonomski procesi, toliko brojni i raznovrsni da ih samo jedan Covijek i
njegov tim savjetnika i pomagaca objektivno nikako ne moze sagledavati, razumjevati i
nadgledati. Smatramo da jedan autoritet, vladar moze da sagleda, razumije i nadgleda
samo jedan set onih temeljnih vrijednosti na kojima pociva drustvo u cjelini, te da
iskoriStavanjem prava veta (zabrane) onemogudi da se na bilo kom vladaju¢em nivou
donesu odluke, mjere ili zakoni koji ugrozavaju ove temeljne vrijednosti na kojim pociva
Citavo drustvo. Ranije smo kazali da u drustvima u kojima ljudi hoce da slijede propise
dragoga Allaha vladar mora sprijeciti da se na bilo kojem nivou drustva i u bilo kojem
smislu donose odluke i odvijaju procesi koji su haram, sve Sto je dragi Allah zabranio.

Prema tome, vladar samo treba nadgledati makroekonomiju drzave i pravom veta
zabraniti i onemogucditi sve ono Sto je dragi Allah zabranio, a premijer i ministri koje je
parlament imenovao trebaju da upravljaju procesima djelovanja nacionalne ekonomije i
da uz to znaju da ¢e im sve njihove aktivnosti koje u¢ine u vremenu njihovog mandata
biti praéene i valorizirane, te ocjenjene kad dode vrijeme novih izbora.

Ovim smo zakljudili nase razmisljanje o subjektu vladavine, autoritetu koji treba da

° O tome kolika je odgovornost zemaljskog vladara pred dragim Allahom za stanje svih onih koji
su pod njegovom vlasti ovdje nam se Cini najbolje pomenuti pouku da ¢e svaki vladar na Sudnjem
danu biti pitan kakvo je bilo stanje najsiromasnijih i najslabijih osoba izmedu svih nad kojima je
on na dunjaluku vladao
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nadgleda i upravlja procesima nacionalne ekonomije, pa je vrijeme da nesto kazemo o
problematici ostvarivanja i odrzavanja ekonomskih principa na makroekonomskom nivou
nacionalne ekonomije.

Ekonomski principi posmatrani na makro nivou nacionalne ekonomije
(Ekonomski principi makroekonomije)

Kada se govori o problematici ostvarivanja i odrzavanja ekonomskih principa na
makroekonomskom nivou nacionalne ekonomije, smatramo da i uredivanje nacionalne
ekonomije treba gledati kao uredivanje ekonomije vlastitog domadinstva. Prema tome,
misljenja smo da se i autoritet koji ureduje drzavnu ekonomiju i upravlja njom treba
ponasati bas onako kako bi uredivao i vlastito domacinstvo, te da u svim pitanjima
uredivanja nacionalne ekonomije pazljivo vodi racuna, isto kako bi pazljivo vodio racuna
0 svemu onome S$to je u njegovom domadinstvu i Sto bi svakako nastojao urediti kako
je najbolje moguce da bi se osigurao napredak njegovoj porodici.

Dakle vladar treba da gleda i dozivljava sve one koji su pod njegovom vlasc¢u isto
onako kako bi gledao svoju djecu. Smatramo da je to dobar nacin da se vladar pripremi
za Sudnji dan kad ce, kako to pouke islama govore, on biti pitan kako je bilo najslabijim
osobama od onih koji su bili pod njegovom vlasti na ovom svijetu.

U ovom smislu vladar treba da pazljivo vodi rauna da:

- osigura uslove da se u drustvu razvije poljoprivreda i da ima dovoljno hrane da

nebi bilo gladnih, isto kako se on trudi da mu djeca ne budu gladna;

- osigura uslove da se u drustvu razviju proizvodnja i trgovina da bi ljudi imali

stabilno zaposlenje, dovoljne plate i valjane uslove rada, isto kako on voli da mu

djeca budu zaposlena i da rade valjane poslove ne budu gladna;

- osigura uslove da u drustvu bude valjana i efikasna zdravstvena zastita za sve

ljude, isto kako on voli da mu djeca budu zdrava i da nemaju nikakvih neugodnosti

kad posjecuju ljekare;

- osigura uslove da u drustvu bude valjan i efikasan sistem obrazovanja za sve

ljude, isto kako voli da mu djeca idu u valjane Skole i da budu valjano obrazovana.

Prema tome, u smislu svega navedenoga u nacionalnoj ekonomiji treba osigurati da
se drustveni kapital i investicije valjano alociraju po svim privrednim sektorima i granama
nacionalne ekonomije (da industrija, poljoprivreda, proizvodnja energije, gradevinarstvo,
odnosno svi sektori i grane imaju dovoljno novca kako bi mogle valjano raditi).

Isto tako je od izuzetnoga znacaja da investiranje u one sektore i grane nacionalne
ekonomije gdje se ostvaruje proizvodnja sredstava za proizvodnju (drustvena proizvodnja
sredstava za rad i predmeta rada) bude valjano uskladeno sa investiranjem u one sektore
i grane nacionalne ekonomije u kojima se ostvaruje proizvodnja sredstava za potrosnju
(drustvena proizvodnja roba za potrosnju).

Pitanje uskladenosti investiranja u proizvodnju sredstava za proizvodnju
(investiranja u proizvodnju sredstava za rad i predmeta rada) i investiranja u
proizvodnju sredstava za potrosnju (investiranja u proizvodnju roba i usluga za
potrosnju)

Smatramo da i pitanje uskladivanja investicija u sektore proizvodnje sredstava za
proizvodnju i investicija u sektore proizvodnje sredstava za potrosnju treba gledati kao
uredivanje ekonomije vlastitoga domadinstva. Prema tome, kada ureduje i uskladuje
investiranje u proizvodnju sredstava za proizvodnju drustva i investiranje u proizvodnju
potroSackih roba drustva vladar treba postupati isto onako kako bi postupao kada bi
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uredivao i uskladivao investiranje u poslovanje svoje, naprimjer, zanatske radionice i
investiranje u kupovinu potrosackih dobara svih ¢lanova svog domacinstva.

U ovome smislu, sa jedne strane, vladar se u pogledu investicija u proizvodnju
drustvenih sredstava za proizvodnju treba ponasati isto onako kako bi se ponasao kad
bi investirao u masine, tehnologije i materijale koji su neophodni da bi radila njegova
zanatska radionica. A, s druge strane, vladar se kod investicija u proizvodnju drustvenih
potroSackih proizvoda treba ponasati isto onako kako bi se ponasao ako Zeli postici da
mu djeca mogu u trgovinama i na pijacama naci sve ono $to im treba u svakodnevnom
Zivotu.

Mislimo da je ovo neophodno da bi vladar mogao razumjeti da je investiranje u
sektore proizvodnje sredstava za proizvodnju ustvari ulaganje da drustvena zajednica i
u sadasnjosti i u buduénosti ostvari sigurnu i stabilnu drustvenu proizvodnju, isto onako
kako domacin Zeli osigurati da i on i njegova djeca imaju siguran posao i zaradu. Dok
je, sa druge strane, investiranje u sektore proizvodnje sredstava za potroSnju ustvari
ulaganje da drustvo i u sadasnjosti i u buduc¢nosti moze proizvesti dovoljno potrosackih
roba da bi na svim trziStima bilo dovoljno potrebnih proizvoda kako bi svi ljudi mogli na
trzisStu kupiti sve Sto im treba.

Investiranje u sektor proizvodnje sredstava za proizvodnju u sustini je finansiranje
proizvodnje masina, razvijanja tehnologija i proizvodnje materijala, dakle svega sto je
neophodno da se osigura da se nacionalna proizvodnja u buduénosti ostvari barem u
istom kvalitetu i kvantitetu, odnosno i u veéem kvalitetu i kvantitetu. Ovo je, prema
tome, investiranje u amortizaciju i akomulaciju svih sredstava za rad i predmeta rada u
nacionalnoj proizvodnji. Odnosno, to je investiranje da se u bliskoj buducnosti pokusa
ostvariti barem prosta, odnosno i prosirena reprodukcija nacionalne proizvodnje.

Opet, investiranje u sektor proizvodnje potroSackih roba u sustini je /investiranje u
proizvodnju svih onih dobara koji trebaju biti na svim trZistima kako bi svi ljudi mogli
kupovati sve ono sto im treba za dobar Zivot. Odnosno, to je investiranje u proizvodnju
svega onog sto je neophodno da se pokusa osigurati da Zivotni standard ljudi u drustvu
u sadasnjosti i bliskoj buducnosti bude barem isti ili, ako je moguce, i bolji.

Iz svega ovoga je jasno kako je u nacionalnoj ekonomiji od najvelega znacaja da
investiranje drustvenog kapitala u sektore proizvodnje sredstava za proizvodnju bude u
cjelini i na najbolji nacin uskladeno sa investiranjem drustvenog kapitala u sve sektore
proizvodnje potrosackih dobara.

Investiranje u sektor proizvodnje sredstava za proizvodnju i investiranje u sektor
proizvodnje potroSackih dobara trebaju biti uskladeni i po kvantitetu i po kvalitetu.

Uskladenost investiranja po kvantetu znaci da ukupan iznos drustvenoga kapitala
koji se investira u sektor proizvodnje sredstava za proizvodnju bude u ravnoteZi sa
ukupnim iznosom drustvenog kapitala koji se investira u sektor proizvodnje potrosackih
dobara. Ovo je zbog toga da bi se i dalje moglo proizvoditi onoliko koliko drustvu treba,
s jedne strane, i da bi, s druge strane, bilo dovoljino potrosackih proizvoda na trZistima
kako bi Zivotni standard ljudi bio dobar.

U savremenoj ekonomiji tokovi novca opcenito predstavljaju krvotok putem kojeg
svaki segment privrede dobiva sve Sto mu treba da opstane i da se razvija, bas kako ni
Zivi organizam ne moze biti zdrav bez zdravoga krvotoka kojim sve celije dobivaju sve
Sto im treba. U tom smislu uskladenost investiranja po kvalitetu znaci da u cijelosti
budu uskladeni svi novcani tokovi investiranja u sve segmente proizvodnje sredstava za
proizvodnju sa novcanim tokovima investicija u sve segmente proizvodnje potrosackih
dobara. Jedino ovako svi segmenti drusStvene proizvodnje mogu dobivati sve Sto im
treba kako bi se u drustvu proizvela sva potrebna sredstva za proizvodnju i sva trzista
snabdjela potrebnim potrosackim robama.

Prema tome, da bi svi ekonomski procesi i u mikroekonomiji i u makroekonomiji
bili u ravnotezi, ujednaceni i da bi se valjano odvijali i davali oekivane rezultate nuzno
je osigurati da se usklade, i po kvantitetu i po kvalitetu, investicije u sektor proizvodnje
sredstava za proizvodnju sa investicijama u sektor proizvodnje potrosackih dobara.
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Kad je rije¢ o tome kako se i kojim putem se svi procesi i tokovi makroekonomije
mogu uskladiti, onda se javljaju razli¢iti pogledi koji bi se opcenito mogli svrstati u dva
osnovna razmisljanja.

Jedno je posmatranje da se svi procesi i tokovi makroekonomije mogu uskladiti
jedno putem drzavnog intervencionizma, odnosno putem planiranja kojim se unaprijed
odreduje Sta ¢e se sve i koliko ¢e se proizvoditi da bi sve bilo uskladeno.

Drugo je posmatranje da se sve to najbolje automatski uskladuje tokovima ponude
i traznje na otvorenom trziStu bez ikakve intervencije.

Izgleda logicnim da se svi procesi i tokovi makroekonomije dobro mogu urediti
kroz proces planiranja tako sto se svi znacajni makroekonomski parametri unaprijed
izracunavaju i medusobno uskladuju.

Medutim, mora se izbjeci pogresno shvatanje kao Sto je bilo u komunistickim
zemljama koje su imale tzv. plansku privredu gdje se mislilo da se svi ekonomski
procesi | tokovi mogu unaprijed definisati i uskladiti u jednom centru (a oni su toliko
raznovrsni i mnogobrojni da se ne mogu svi urediti i uskladiti samo u jednom centru ma
koliko on velik bio). Isto tako u komunistickim zemljama sa planskom ekonomijom u
kojima je viadala komunisticka partija shvatalo se da je ostvarenje plana za svaki
ekonomski subjekt u stvari njihov partijski zadatak koji im je nareden od viasti i koji
svakako moraju izvrSiti, pa je tako svako preduzece nastojalo da u svakom slucaju
ispuni planski zadatak (jer su znali da ce odgovarati partijskim viastima ako ne ispune
plan), bez obzira na to koliko je takvo poslovanje ekonomski opravdano i isplativo
(ranije smo naveli primjer iz SSSR kada su proizvodaci lustera u Zelji da po svaku cijenu
ostvare planiranu proizvodnju lustera u kilogramima proizvodili teZe lustere, pa se znalo
desiti i to da lusteri, zbog svoje teZine, padnu sa plafona na sto za vrijeme rucka).

Prema tome, planovi svih znacajnih makroekonomskih parametara nikako ne
trebaju biti samo dokumenti koji se prave zato sto to viast trazi, vec trebaju biti valjano
i precizno napravljeni tako da se po njima svi znacajni makroekonomski parametri
unaprijed izracunaju i medusobno usklade. Isto tako, v svemu tome treba voditi racuna
[ o0 valjanoj stimulaciji svih individualnih ekonomskih subjekata kako bi individualno
poslovanje svih njih zajedno bilo valjano uskladeno i uravnoteZeno na makro nivou
nacionalne ekonomije.

Investicije u sektor proizvodnje sredstava za proizvodnju u stvari podsticu njihovu
proizvodnju u nacionalnoj ekonomiji i tim putem definiraju i odreduju kvantitet i kvalitet
ukupne ponude roba sredstava za rad (masina i tehnologija) na trzistu, dok investicije u
sektor proizvodnje potrosackih dobara definiraju i odreduju kvantitet i kvalitet ukupne
ponude potrosackih roba na trzZistu.

Proizvodni sektor obuhvata sve oblasti proizvodnje i trgovine drustvene ekonomije,
odnosno sve sektore i grane makroekonomije koji snabdjevaju drustvo svim robama i
uslugama koje drustvu trebaju. Dakle, proizvodni sektor uspostavlja ponudu svih roba i
usluga na domacem trZistu (kvantitet i strukturu ukupne ponude na domacem trZistu).

Svi proizvodni ekonomski subjekti razvijaju ukupnu ponudu drustvene ekonomije
koja osigurava da ima dovoljno roba i usluga za potrebe svih.

U makroekonomiji ova wvkupna ponuda mora biti u skladu sa ukupnom traZznjom.
Drugim rijeCima re€eno, uvkupna traZznja mora biti finansijski podrZana, odnosno vkupna
traznja mora imati dovoljno novca kako bi mogla kupovati svu ponudu (da nacionalna
makroekonomija ne bi pala na smrtnom skoku robe). U tom smislu /investiranje (ukupne
investicije) u proizvodnju treba biti uskladeno i u statickom smislu (ukupna vrijednost
investicija) i u dinamickom smislu (vremenski tokovi investiranja) sa investiranjem u
potrosnju (ukupni finansijski iznosi plata svih zaposlenih i finansijski iznosi koji se u
drustvu daju po osnovu penzijskog, zdravstvenog, invalidskog osiguranja i sl.).

Svakako da treba voditi racuna i o ucescu nacionalne ekonomije u medunarodnoj
trgovini. U ovom smislu treba paziti na to sta ce se i/ koliko ce se u makroekonomiji
proizvoditi za izvoz, odnosno kakva je i kolika ukupna ponuda drustvene ekonomije na
medunarodnom trZistu, kao i na to Sta ce se i koliko ce se uvoziti da bi na domacem
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trzistu bilo i onih roba i usluga koje nacionalna ekonomija ne moZe proizvesti i da bi
opcenito ponuda na domacem trzistu bila bolja i raznovrsnija.

U krajnjoj liniji, svakako se treba paziti i na rentabilnost nacionalne ekonomije u
medunarodnoj ekonomiji, odnosno voditi raCuna o tome koliko nacionalna ekonomija
moZe zaraditi i kakav finansijski rezultat moZe da ostvari na svjetskom trzZistu.

Prema tome, u smislu svega navedenoga u drustvenoj ekonomiji treba osigurati da
ponuda i traznja budu u stati¢ckoj i dinamickoj ravnotezi i da cijene na trziStu budu
stabilne (da inflacija bude minimalna).

Ponuda i traznja u statickoj i dinamickoj ravnotezi

Sve makroekonomske proizvodne grane i sektori drustvene ekonomije trebaju da
osiguraju takvu ponudu da se na trzistu ponude svi potrebni proizvodi/robe koje
ukupna traznja (traznja proizvodnih preduzeca koji traze masine, tehnologije i sl., kao i
traznja svih ljudi potrosaca koji traze potroSacke proizvode i usluge koji im trebaju za
Zivot) trazi na trziStu da joj budu na raspolaganju.

U ovom smislu vlast prvo treba da vodi racuna da se za sve ljude drustva, bilo
putem proizvodnje, bilo putem uvoza (za ono Sto se domaca proizvodnja ne moze
proizvesti), osigura dovoljno svih potrebnih proizvoda.

Prvo vlast treba osigurati da ima dovoljno poljoprivrednih prehrambenih proizvoda
za ishranu stanovnistva. Tako vlast treba da zna kakvi su poljoprivredni resursi drustva,
kako i gdje ima njiva, pasSnjaka, kakvi su resursi za zemljoradnju, kakvi za stocarstvo,
kakvi za ribolov. Vlast treba voditi racuna i da se osigura adekvatna mreza puteva
komunikacija do svih tih poljoprivrednih resursa, kao i da se izgradi dobar sistem
garantiranog otkupa po adekvatnim otkupnim cijenama kako bi tako poljoprivrednici bili
stimulirani da proizvedu dovoljno poljoprivrednih proizvoda koliko drustvu treba.

Zatim vlast treba osigurati da ima dovoljno industrijskih proizvoda koji su potrebni
za normalan Zivot stanovnistva. U tom smislu vlast treba znati kakvi su resursi drustva
u vezi potrebnih industrijskih materijala (kakvi su resursi nalazista ruda, izvoriSta nafte,
gasa i sl.), kakvi su resursi drustva u vezi svih potrebnih industrijskih sredstava za rad
(kakve sve tehnologije i masine drusStvena proizvodnja moze proizvoditi, odnosno kakve
su finansijske i druge moguénosti drustva da se mogu uvoziti sve tehnologije i masine
koje su potrebne svim granama drustvene proizvodnje, a koje domaca proizvodnja ne
moze proizvesti).

Da bi i drustvena poljoprivreda i industrija valjano funkcionirale neophodno je da
vlast osigura da bude dovolino energije koja je potrebna svim ekonomskim subjektima.
Isto tako je neophodno da vlast osigura da bude dovolino energije koja je potrebna za
normalan Zivot stanovnistva. U tom smislu vlast treba znati kakvi su energetski resursi
drustva (kakvi su energetski resursi drustva, kakve su sve i kolike mogucnosti da se
energija proizvodi ili crpi iz nalazista), odnosno kakve su finansijske i druge mogucnosti
drustva da se moZe uvoziti energija koja je potrebna da sve grane proizvodnje valjano
rade i za valjan Zivot stanovnistva, a koje domaca proizvodnja ne moze proizvesti.

Na sve ove naline se odreduje ukupna ponuda na drustvenom trZistu. Drustvena
ponuda na trZistu mora biti uskladena sa traZznjom i staticki kvantitativno (da se ukupno
ponudi onoliko koliko traznja trazi) / staticki kvalitativno (da pojedinacno svi elementi
ukupne ponude uglavnom ponude ono Sto odgovarajuéi elementi ukupne traznje traze),
kao i da sve ovo bude dinamicki uskladeno (da u odredenom vremenu i ukupna ponuda
i svaki element pojedinacno, ponude ono Sto odgovarajuci elementi traznje bas u tom
vremenu traze).

Prema tome, u makroekonomiji svi ekonomski subjekti koji generiSu ponudu, svaki
ponudac pojedina¢no za onaj element ponude koji on nudi, trebaju da valjano vide i
procjene kakva je i kolika je traznja za tom robom, da bi je mogli efikasno realizirati na
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trzistu i tako valjano poslovati.

Vlast opet treba da valjano vidi i procjeni kakva je i kolika je traznja za ukupnom
ponudom i da razvije sistem da svaki element traznje ima dovoljno novca da moze
kupiti svoj element ponude.

Prema tome, vlast mora osigurati da traZnja bude finansijski podrZana i da tako
makroekonomija ne bi pala na "smrtnom skoku robe" (Sto se, kako je vec receno,
desSava onda kad se ne moze prodati roba jer trazioci nemaju novca da je kupe).

Stabilne cijene na nacionalnom trzistu (minimalna inflacija)

Inflacija ("prenapuhivanje" kako taj izraz ima znacenje) moze se definirati kao
proces stalnog rasta cijena koji automatski sam sebe podrzava i pojacava.

Novac normalno treba da bude samo opsti ekvivalent u razmjeni na trzistu i kao
takav treba samo da sluzi kao mjerilo cijena na njemu. Novac, dakle, samo treba da
podrzi tokove razmjene realnih vrijednosti (realnih roba i usluga), a ne da vjestacki
gradi fiktivnu nerealnu vrijednost (rast cijena bez realne osnove u realnim robama i
uslugama). Zato se i vidi koliko je zlo kamata jer se hoce nesto uzeti (zaraditi) samo na
protoku vremena bez proizvodnje bilo kakve realne vrijednosti u robi i/ili usluzi, ili bez
relnog trgovackog donosenja potrebnih roba koje se na tom mjestu ne mogu proizvoditi
i kojih zato tu ne moze ni biti. Kamatari neée niSta da doprinose proizvodnjom il
donosenjem iz udaljenih mjesta robe vec¢ hoce da zaraduju samo proticanjem vremena.

Da bi novac bio medij koji omogucéava stabilnu i uspjeSnu fluktuaciju roba i usluga
on mora imati stabilnu vrijednost u koju kao takvu svi ucesnici u ekonomiji imaju
povjerenja. Kada se izgubi ta stabilnost (a to se u inflaciji upravo i deSava jer se zbog
stalnog prenapuhujuéeg rasta cijena gubi povjerenje da ¢e novac koji se posjeduje
saCuvati vrijednost) dolazi do pani¢nog straha od gubitka vlastite vrijednosti i svi u
tome ucestvuju. Hranjene panikom cijene u ekonomiji podivljaju kao Sto kancerogene
Celije podivljaju i uCine da organizam napada sam sebe. Zbog toga je element koji je
teorija ekonomije nazvala "inflatorna ocekivanja" veliki pokretac rasta inflacije i rusenja
stabilnosti makroekonomije.

Zbog toga viast mora voditi racuna kako da eliminira efekte inflatornih ocekivanja
koji hrane inflaciju. Zgodan je primjer iz historije kad je bila jako velika inflacija u
nekadasnjoj SFRJ i kad je tadasnji premijer Ante Markovi¢ uveo konvertibilni dinar
(jugoslovenski dinar prije toga nije bio konvertibilan) da bi tako umanjio inflatorna
ocekivanja koja su dodatno hranila i pojacavala inflaciju da bi ljudi tako imali sigurnost
zbog toga Sto su znali da svoje dinare lahko mogu zamijeniti za ¢vrstu i stabilnu drugu
valutu. Drugi je primjer kad je premijer Malezije Mahatir Muhamed, u situaciji kad su
neki subjekti na medunarodnim finansijskim trziStima htjeli da sruse ekonomiju Malezije
iznenadnim izmjenama kurseva po kojim se malezijska valuta razmjenjivala za druge
valute, angazirao vojsku koja je strazarila na ulazima banaka da bi se tako onemogucili
uspaniceni ljudi da pani¢no i nekontrolisano iznose novac i vrijednosti iz Malezije.

Inflatorna ocekivanja su faktor generiranja inflacije koji se javlja kroz ponasanje
ljudi i uti¢e na rast inflacije kroz ponasanje pojedinih preduzetnika koji zbog inflatornih
ocekivanja povecavaju cijene roba koje proizvode.

Medutim, joS vedi i znacajniji faktor generiranja inflacije javlja se u ponasanju
vlasti onda kad vlast Stampa previSe papirnog novca i tako generira inflaciju jer tad vise
novca ide prema istom kvantitetu roba, pa jedini¢na vrijednost valute gubi vrijednost
(novac se obezvrijeduje), a to je u stvari rast cijena i inflacija.

Prema tome, novac ne moZe imati fiktivnu osnovu izraZzenu nekim brojevima koje
viast moZe mijenjati kad hoce i kako hoce, vec novac mora imati realnu osnovu koju
ljudi ne mogu povecavati ili smanjivati.

Dragi Allah je uspostavio red u kojem je opsti ekvivalent zlato i srebro koje ljudi
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ne mogu proizvesti i ne mogu ga po svojoj volji povecavati. U tom smislu Kur'an govori
o zlatnom i srebrnom novcu. Sustina je, kako mi to shvatamo, u tome Sto zlato, a ni
srebro, ljudi ne mogu proizvesti (alhemicari su mastali o tome ali nisu mogli uspjeti) i
zato u zlatnom novcu nema i ne moze biti povecanju kvantiteta novca po volji vlasti i
tako ni inflacije po tom osnovu. Medutim kad je drzava pocela Stampati novac i kad su
vlasti pomislile da tako prosto mogu imati vecu vrijednost obi¢nim "proizvodenjem"
novca poceli su poremedaji i slu¢ajevi inflacije.

Prema tome, novac mora imati realnu i stabilnu osnovu u zlatu ili mozda u nekoj
realnoj vrijednosti koja svima treba.

Tako su SAD za to koristile naftu arapskih zemalja, tako Sto su im, koristeéi status
velesile u tadasnjem tzv. "zapadnom svijetu", odnosno u skupini svih nekomunistickih i
kapitalistickih zemalja, naredili da ne mogu nikome prodavati naftu osim za dolare.
Tako su SAD kroz tzv "naftni dolar" u funkciji svjetske valute izvjesno vrijeme cuvali
stabilnost medunarodnog finansijskog sistema, ali su kasnije pocCeli da vise Stampaju i
"proizvode" dolar ¢ime se stabilnost poremetila.

Prema tome, jasno je da je red dragoga Allaha da kao novac moze biti samo ono
Sto ljudi ni na koji na¢in ne mogu proizvoditi ili uticati mu na vrijednost, odnosno novac
kao opsti ekvivalent u svim tokovima razmjene mora imati fiksnu i nepromjenjljivu
vrijednost koja je jednaka za sve.
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Razmisljanja o ekonomiji u svjetlu svjedocenja dragoga Allaha (7
dio): Razmisljanje o novcu, o potrebi fiksne vrijednosti opsteg
ekvivalenta jednakoj za sve, o halal zaradi putem investiranja novcai o
eliminaciji haram zarade putem uvecanja duga (ribae, tj. kamate)

Fiksna vrijednost opsteg ekvivalenta jednaka za sve

U ranijim razmisljanjim o ekonomiji u svjetlu svjedocenja dragog Allaha zakljucili
smo da je red dragoga Allaha da kao novac moze sluziti samo ono sto ljudi ni na koji
nacin ne mogu proizvoditi ili uticati mu na vrijednost, odnosno da novac kao opsti
ekvivalent u svim tokovima razmjene mora imati fiksnu i nepromjenjljivu vrijednost koja
je jednaka za sve. Prema tome, novac mora imati isti fiksan iznos koji jednako vazi za sve i to
zbog toga Sto je novac opdéi ekvivalent, odnosno novac je mjerilo cijena, a mjerilo mora biti isto
za sve — sta bi bilo kad bj, naprimjer, jedni koristili kao mjeru duZine metar od 100 centimetara,
a drugi Koristili kao mjeru duzine metar od 90 cm, zar se u tom slucaju ne bi sasvim poremetilo i
urusiflo mjerenje duzine i nastao u tome sveopci haos?

U tom smislu mora biti jednako mijerilo cijena za sve, dakle, svi moraju uzivati isto mjerilo
cijena da bi tako svi imali jednaku Sansu i da bi svi imali povjerenja.

Dakle sasvim smo ubjedeni da je red dragoga Allaha da novac moZe biti samo ono sto
ljudi ni na koji nacin ne mogu proizvoditi ili uticati mu na vrijednost. U tom smislu smo i
ubjedeni da je red dragoga Allaha da kao novac moZe sluZiti jedino zlato i srebro.

Odatle je Muhammed, alejhisselam, rekao da se zlato za zlato, kao i srebro za srebro,
mogu razmjenjivati jedino "isti iznos za isti iznos", a ni slucajno ne jedan iznos za drugi, razlicit
iznos. Odatle je i Poslanikova zabrana da se ne smije kupovati i prodavati roba koja sluzi kao
novac u razlicitim iznosima, odnosno po razlicitim cijenama. Ako bi neko, naprimjer, koristio
hurme kao opsti ekvivalent, odnosno kao mijerilo cijena, tj. kao novac, ove hurme se nikako nisu
smjele razmijenjivati za razliCite kolicine — uvijek bi se morala razmjenjivati ista kolicina tih hurmi
za istu, bez obzira na sve eventualne razlike (razlike u ukusu ili bilo ¢emu drugom) — ako bi se
pak razmjenjivale razliCite koli¢ine, Poslanik je to nazvao kamatom.

Prema tome, Resulullah, Muhammed, alejhisselam, je rekao, kako nam to prenose sahih,
vjerodostojni, hadisi da se zlato za zlato, kao i srebro za srebro, mogu razmjenjivati jedino isti
iznos za isti iznos, a ni slucajno ne jedan iznos za drugi, razlicit, iznos.

Dakle zabranjuje se da se u slucaju kada se mijenja zlato za zlato ili srebro za srebro ta
razmjena cini po razlicitoj vrijednosti. Ovo shvatamo da se ne smije, naprimjer, veca koli¢ina
manje karatnog zlata mijenjati za manju koli¢inu viSe karatnog zlata jer bi ta razlika bila kamata.

Smatramo da bi se mogle izrazavati razlicite vrijednosti zlata po karatima jedino kada je
rijec o nemonetarnom Zzlatu, dakle o zlatnom nakitu koji se normalno kupuje/prodaje kao roba i
u ¢ijoj je vrijednosti normalno ukljucen i rad zlatara.

Prema tome, ¢vrstoga smo ubjedenja da je red dragoga Allaha u vezi ovoga jedino u tome
da se nikako ne mogu i ne smiju izrazavati razlicite vrijednosti monetarnog zlata zbog toga sto
ono zlato koje se javija kao novac, odnosno koje se javija kao mjerilo cijena u trgovini, iskijucivo
mora imati fiksnu, nepromjenjivu, vrijednost jednaku za sve, pa bi tako svaka aktivnost da neko
pokusava da silom vjestacki (vjestacki, jer je nemoguce da neko stvorenje 'proizvodi" zlato)
kreira vecu vrijednost svoga zlatnoga novca, odnosno zlatnih moneta koje posjeduje, bila ulazak
u teski grijeh kamate.

Koliko znamo, od davnina su se zlatne kovanice (monete) pravile od legura zlata sa nekim
metalima da bi imale potrebnu ¢vrsto¢u kako se ne bi ostecivale tokom svakodnevnog koristenja
i tako gubile vrijednost. U tom smislu se i govori o finoci zlata u karatima. Karat (naziv potice od
arapske rijeCi Qirat) je stara mjera za zlato i dragulje, a zatim tokom vremena, postaje oznaka
za finocu zlata. Danas se s pomocu karata, odreduje samo finoéa zlata, tj. kaZze se koliko ima
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dijelova Cistog zlata u ukupno 24 dijela. Npr., 18-karatno zlato je zlato u kojem na 18 dijelova
Cistog zlata dolazi 6 dijelova primjesa.!?

Ali izrazavanje razli¢itih vrijednosti zlata u smislu njegove finoce jedino i isklju¢ivo se moze
i smije Ciniti samo kod nemonetarnog zlata, odnosno kod zlatnog nakita, a to se nikako ne smije
Ciniti kod monetarnog zlata, odnosno kod zlatnih kovanica koje se koriste kao novac.

Iz svega ovoga zakljuCujemo da je red dragoga Allaha, a On svakako jedino zna, da medu
ljudima kao novac iskljucivo moZe cirkulirati zlato i srebro, odnosno zlatne kovanice [/ili srebrne
kovanice. Kur'an nam u vezi toga otvoreno kaze, kako shvatamo Njegove ajete a On svakako
zna, da je red dragoga Allaha da ljudi vrijednost vide u zlatu i srebru i da zbog toga nastoje da
gomilaju kolicine zlata i srebra: Ljudima se Cini da je lijepo samo ono za ¢im Zude:
Zene, sinovi, gomile zlata i srebra, divni konji, stoka i usjevi. To su blagodati
u Zivotu na ovome svijetu; a najljepse mjesto povratka je u Allaha. (3:14)

Prema tome, svaka ona roba koja negdje funkcionira kao novac (vidjeli smo da je to
u doba Poslanika bilo zlato, srebro, pa nekada cak i hurme) mora imati fiksnu utvrdenu
vrijednost i standardiziran kvalitet, tako da ne moze biti viSe karatnog skupljeg zlata ili
srebra na jednoj strani i manje karatnog jeftinijeg zlata i srebra na drugoj strani, vec
mora biti jedinstven standard zlata i srebra i iste kolicine se moraju razmjenjivati.

Prema tome, novac moZe biti samo ona roba koja ima realnu, "opipljivu", vrijednost
i koja svima treba, te Ciju vrijednost nikako ne treba ljudskim interveniranjem povecavati.

Medutim, u savremenom dobu ekonomski tokovi su toliko mnogobrojni i raznovrsni
da se nikako ne mogu odvijati transferom zlatnih i srebrnih moneta. Zbog toga se danas
koristi papirni novac koji vlast stampa i kojim se odvijaju svi novcani transferi. Da bi sve
to moglo valjano funkcionirati neophodno je da papirni novac ima snaznu i nepromjenjivu
realnu osnovu u zlatu, odnosno vlast ne smije Stampati novac koji nema realnu podlogu u
zlatu. Drugim rije¢ima, ako vlast vjestacki i bez realne osnove povecéa vrijednost novca,
onda vlast time samo silom svoga vladajueg autoriteta bez ikakve realne osnove uzima
novac od svih sudionika novcéanih transfera, isto kako i zajmodavac samo silom svoje
odluke da poveéa dugovanje zajmoprimca od njega uzima novaca putem kamate. Prema
tome, ako viast vjestacki poveca vrijednost papirnog novca bez realne osnove u zlatu,
ona ne cini nista drugo do da automatski uzima novac od svih ucesnika finansijskih
transfera u nacionalnoj ekonomiji, odnosno uzima haram zaradu po osnovu kamate.
Novac, dakle, mora imati stabilnu i realnu vrijednost kojom se ne smije manipulirati.

Isto tako, vlast ni ne smije Stampati novac koji nema realnu podlogu u robama koje
su proizvedene u nacionalnoj ekonomiji. Tako je zbog toga Sto ako viast stampa novac
bez realne osnove u kvantumu proizvedenih roba ona tada izaziva vjestacko dizanje
cijena (jer vise novca ide na manje roba pa raste iznos novca za jedinicu robe, odnosno
rastu cijene), a rast cijena direktno obezvrijeduje sam novac. Tako se generira inflacija
koja maksimalno siromasi drustvo i rusi ekonomiju.

Iz svih navedenih razloga smo misljenja da bi za ekonomiju svih zemalja, narocito
muslimanskih, najbolje bilo da se uvede papirni novac sa fiksiranom vrijednosti u masi
zlata, jer je zlato realna vrijednost, tako da neka vlast, ako npr ima samo 100 kg zlata ne
moze Stampati novac u vrijednosti 110 kg zlata (inflacija), ve¢ samo za 100 kg koliko ima.
Medutim, danas pod uticajem savremenih ekonomskih vladajuéih autoriteta novac vise
nije utemeljen na zlatu ve¢ je utemeljen na drugom 'jakom" novcu, tj. na deviznim
rezervama u nacionalnoj centralnoj banci, pri ¢emu najjace valute svijeta cirkuliraju kao
internacionalno blago (svjetski novac) kojima se bez problema moze kupovati u bilo kojoj
zemlji. tj. za koje se u bilo kojoj zemlji mogu kupiti robe u znacajnoj vrijednosti.

Tako npr nasa Konvertibilna marka (BAM) u svojoj podlozi ima realnu vrijednost u
rezervama jakih svjetskih valuta (prije svega Euro i US dolar). Vremenom se jedna valuta
(US dolar) u historiji izdvojila kao svjetski novac, tj. kao podloga za sve druge valute
svijeta (ne znam da li ga sada Euro ili japanski Jen ugrozavaju da skupa s njim budu
svjetski novac). Ovakva situacija omogucava velikim finansijskim mesetarima da mogu

10 vidjeti o ovome u enciklopediji - Opc¢a Enciklopedija Jugoslavenskog leksikografskog zavoda,
knjiga 4, Zagreb, 1978, natuknica Karat.
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manipulacijoma sa deviznim kursevima velikih valuta zaraditi ogromna bogatstva, ali i
osiromasiti ¢itave nacionalne ekonomije. Bas ovo je jedna takva kompanija svojevremeno
pokusala uraditi Maleziji, ali je malezijski premiref Mahatir Muhamed, hvala dragom Bogu,
silom (tenkovima koje je postavio pred sve banke) uspio sprijeciti da malezijski novac
uspaniceni ljudi (koji su bili u panici zbog naglog obezvrijedenja nacionalne valute koje je
vjestacki nastalo akcijom "vampira") iznesu van zemlje putem ulaganja u internacionalne
banke.

U ovom smislu re¢eno, ¢im se jedan papirni novac ne temelji na realnoj vrijednosti
koju je dragi Allah dao (zlato), ve¢ na drugom papirnom novcu kojem se realna vrijednost
odreduje na svjetskim trziStima (berzama novca), a Sto je opet teren gdje "veliki vampiri"
mogu uticati na cijenu novca, onda se moze pojavljivati dosta nepravednoga preljevanja
bogatstva usljed manipulacija vlade jake zemlje ¢ija je valuta nametnuta u ulozi svjetskog
novca kad ta vlada vjestacki mijenja vrijednost svog novca (a bas to odgovara uvodenju
vrijednijeg i manje vrijednijeg zlata koje je Resulullah, Muhammed, alejhisselam, zabranio
kao kamatu). Dakle, odsustvo zlatnoga novca realne vrijednosti je prostor za mogucnost
vjestackog preljevanja bogatstva ka bogatim ekonomijama (koje tako postavljaju pravila
igre na svjetskim trZistima novca) i osiromasenja slabijih nacionalnih ekonomija.

Prema tome, misljenja smo da b/ se novac morao opet vratiti na zlato kao podlogu,
a ako u svijetu nema dovoljno zlata za potrebe naraslog obima robne razmjene, onda bi
se moglo dodatno uzeti i nekih drugih realno postojecih roba koje svima trebaju (kao sto
su to u doba Resulullaha, Muhammeda, alejhisselam, naprimjer mogle biti hurme, a danas
je to uglavnom nafta) kao zalihe za podlogu stampanja novca.

U ovome smislu, neka viast moZe stampati novac jedino u vrijednosti realne podloge
koju ima u zalihama zlata i eventualno zalihama nafte i slichih roba koje svima trebaju, s
tim da 7 kvalitet zlata, i svih tih drugih dodatnih roba u smislu blaga, i njihova vrijednost
mora da bude fiksna u smislu da se ista kolicina razmjenjuje za istu kolicinu.

Isto tako, vodecéi racuna da je Muhammed, alejhisselam, rekao, ve¢ smo pominjali da nam
ovo hadisi jasno prenose, da se u slucajevima kada se mijenja zlato za zlato ili srebro za srebro
ta razmjena uvijek i iskijucivo cini po istoj vrijednosti. Ovo shvatamo da se ne smije, naprimjer,
veca koli¢ina manje karatnoga zlata mijenjati za manju koli¢inu viSe karatnoga zlata jer bi ta
razlika bila kamata. Dakle, ako neko sviesno manipuliSe cijenama zlata (novca) on stiCe haram
dobit samo po osnovu manipulacija bez rada i rizika, pa prema tome smatramo da nikako ne
treba praviti razliku u zlatu po osnovu karata. Prema tome, zlato je zlato i zlato mora uvijek da
ima Istu vrijednost bez obzira na karate.

Zlato i srebro mogu imati cijenu i biti predmet kupovine i prodaje jedino u slucaju kad je to
nemonetarno zlato i srebro, tj. ako je rijeC o nakitu. Zlatni i srebrni nakit mogu imati cijenu jer
se tada valorizira rad umjetnika i to ne sluzi kao opci ekvivalent. A, ako bi neko htio da nakitom
placa neku kupovinu (obavezu), jedino se moze uzeti tezina po fiksnoj obracunskoj vrijednosti
zlata i srebra jednakoj za sve.

Prema tome, vlast moze Stampati papirni novac jedino sa ¢vrstom podlogom u zlatu i/ili
realnoj vrijednosti koja se mijeri fiksnom i za sve istom obracunskom vrijednosti zlata. Nema,
dakle, Stampanja novca bez realnog pokrica zbog toga Sto vlast ne moze proizvesti zlato, veé
moze Stampati novac samo onoliko koliko ima zlata. Vlast ne treba od toga odstupati bez obzira
na price o korisnoj inflaciji za pokretanje ciklusa investiranja. Za pokretanje ciklusa investiranja
treba uzimati realni novac (ako treba i uzeti iz rezervi ili prodavati nepotrebne viskove luksuzne
robe i sl., ali niposto ne Stampati novac bez pokri¢éa u zlatu) jer ako investiranje vjeStackim
Stampanim novcem ne ostvari realnu dobit koja bi "pokrila" vjestacko upumpavanje novca, a u
ekonomiji nema garancije da ¢e se uvijek ostvariti dobit i da nece biti gubitak, onda je to samo
veliki generator inflacije koja jako osiromasava Citavu nacionalnu ekonomiju.

U smislu svega ovoga mozemo reéi da je pogresno savremeno prakticiranje kupovanja i
prodavanja novca po cijeni novca (odnosno po deviznom kursu) koja(i) se tada formira. Niko ne
moze zaradivati samo po osnovu toga Sto ima novac i samo na osnovu berzanskih povoljnnih
promjena. Novac mora biti u sluzbi proizvodnje i trgovine (da ih finansira), u korist svima (jer svi
koriste proizvedene i dopremljene robe) i da novac tako treba da doprinosi javhom bogatstvu i
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blagostanju, a niposSto ne da bude u korist samo pojedincima koji ga gomilaju i zaraduju kroz
uvecanje duga (kamatu).

Niko ne moZe zaradivati samo po osnovu posjedovanja novca a bez rizika, ve¢ onaj ko
posjeduje novac treba ga ulagati u proizvodnju (roba i usluga) ili u trgovinu (Sto podrazumijeva i
rad i rizik) i samo u tome moze imati bereket i ostvariti halal zaradu. Dakle, moZe se zaradivati
samo po osnovu rada i uz rizik, a zabranjeno je samo po osnovu vlasnistva nad novcem. Mislimo
da se moze ostvariti i halal zarada i po osnovu vlasnistva nad nekretninama (iznajmljivanje i
naplata zakupnine) jer to nije uvecanje duga (kamata), a dragi Allah jedino zna.

Halal zarada putem investiranja novca i eliminacija haram zarade putem
uvecanja duga (ribae, tj. kamate)

Prema tome, onaj ko posjeduje novac i ho¢e da ga oplodi, da zaradi na njemu moze da
iskoristi jednu od dvije halal moguc¢nosti koju mu je dragi Allah ostavio. Prva je halal moguénost
da novac ulozi u proizvodnju nekih roba i/ili usluga, a druga je halal moguénost da novac uloZi u
trgovinu, odnosno u kupovinu robe na jednom mjestu u jedno vrijeme sa intencijom da istu
proda po vecoj cijeni na drugom mjestu i/ili u drugo vrijeme.

Tre¢a mogucnost je da novac daje u zajam i da zaraduje na uveéanju svog potrazivanja od
onog kome je pozajmio novac, ali to je haram jer je dragi Allah zabranio uvecavanje duga (riba,
odnosno kamatu).

Ne smije se, dakle, zaradivati na pozajmlijivanju novca, to je najstroZiji haram (kamata).
Odatle po nama postoji samo mali broj slucajeva kad bankarstvo moZe biti halal djelatnost.

Po nama je prva halal mogucnost poslovanja banke da banka svojim ulaga¢ima naplacuje
proviziju na svaku transakciju platnog prometa koji za njih obavi koriStenjem bankarske internet
mreZe. Prema tome, da ne bi ulagaci sami morali izvrSavati pla¢anje svojih finansijskih obaveza,
njihov platni promet umjesto njih izvrSava banka preko bankarske internet mreze. Platni promet
za svoje ulagace je, dakle, usluga i tu nema niti duznicko-povjerilackog odnosa niti uvecavanja
duga koje je haram, te je banci halal zarada u proviziji u transakcijama platnoga prometa koje
banka izvrSava za svoje ulagace. U ovome banci moze biti velika korist i u tome Sto u ovome
nema konkurencije i Sto se zarada ostvaruje automatski i bez rizika u svakoj transakciji koju
ulagac izvrsi.

Druga halal moguénost poslovanja banke prema nasem misljenju je poslovanje po principu
bankarske transakcije mudareba.

Bankarska transakcije mudareba je transakcija prema kojoj banka svojim novcem finansira
poslovanje svog klijenta zajmoprimca. Dakle, ni kod ove transakcije nema pozajmljivanja novca,
odnosno nema duznicko-povjerilackog odnosa izmedu banke i klijenta, niti oekivanja bankarske
zarade kroz uvecavanje tog duga koje je haram. Umjesto toga, banka se javlja kao sufinansijer
poslovanja klijenta, odnosno kao poslovni partner. Banka finansira poslovnu djelatnost svoga
klijenta i po tom osnovu ucestvuje u poslovnom odlucivanju i u raspodjeli dobiti, ali tad banka
ucestvuje i u riziku poslovanja.

Prema tome, kod transakcije mudareba banka ima uceS¢e i u dobitku i u gubitku, pa ¢ée
zajmoprimac placati novac po osnovi svog duga samo ako se u zajednickom poslovanju ostvari
dobitak, a u slucaju gubitka teret podnose i banka i klijent. Ovdje zajmoprimac placa svoj dug
samo ako bude imao odakle ga placati, tj. dug se ne moze uvecavati, odnosno nema kamate
koja je haram.

Treca halal mogucénost poslovanja banke prema nasem misljenju, a dragi Allah jedino zna,
mozda bi mogla biti transakcija da banka za racun klijenta, traZioca zajma, kupi i drzi u svom
vlasnistvu nekretninu ili naprimjer automobil, Sta ve¢ klijent Zeli da kupi i radi ¢ega i trazi zajam,
te da onda to njemu izdaje. Dakle, banka bi bila vlasnik te nekretnine/automobila i to bi izdavala
klijentu. Klijent bi svakim otplacenim dijelom duga u vidu periodicne rate postao vlasnik onog
dijela koji je otplatio (naprimjer ako je zajam na deset godina, klijent bi kad plati prvu godisnju
ratu postao vlasnik jedne desetine nekretnine/automobila, nakon druge godiSnje rate postao bi
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vlasnik dvije desetine i tako redom pa bi klijent na kraju kad plati desetu godisSnju ratu postao
vlasnik deset desetina, odnosno cijele te nekretnine/automobila).

Ovakva bankarska transakcija bi po nasem misljenju mogla predstavljati uslugu zakupnine
koju banka daje klijentu na odredeni rok. Dakle, ni kod ove transakcije ne bi bilo pozajmljivanja
novca, odnosno ne bi bilo duznicko-povijerilackog odnosa izmedu banke i klijenta, niti ocekivanja
bankarske zarade kroz uveéavanje tog duga koje je haram. Umjesto toga, banka se javlja kao
vlasnik koji na odredeni rok klijentu iznajmljuje nekretninu/automobil.

Dragi Allah jedino zna i Njega molimo za oprost i uputu.
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Razmisljanja o ekonomiji u svjetlu svjedocenja dragoga Allaha (8
dio): Razmisljanje o nuznom emitovanju novca jedino i iskljucivo u onoj
mjeri kolika mu je baza u realnoj vrijednosti; Razmisljanje o eliminaciji
faktora koji vode ka rastu javnog duga i rastu drustvenog siromastva
putem kreditiranja mimo realne osnove, putem vjestackog napuhivanja
kredita kupoprodajom kreditnih zaduzZzenja i putem vracanja postojecih
kreditnih zaduZzenja uzimanjem novih kredita

Razmisljanje o nuznom emitovanju novca jedino i iskljucivo u onoj
mjeri kolika mu je baza u realnoj vrijednosti, samo onoliko kolika mu je
osnova u realnim vrijednostima (u zlatu ili u realnim vrijednostima robe

koja svima treba)

Novac u makroekonomiji svake zajednice, odnosno u makroekonomskom sistemu te
zajednice, ima isto dejstvo i ulogu poput krvi u zivom organizmu.

U ovome smislu, isto kako krvotok u Zivom organizmu dostavlja svakoj pojedinacnoj
Celiji tog organizma potrebni Secer i kisik da bi sagorjevanjem imala Zivotnu energiju i
valjano funkcionirala u cjelini organizma, tako i tok novca u makroekonomiji treba svakom
pojedinacnom proizvodnom subjektu osigurati da moZe na odgovaraju¢em trziStu, bilo
domacéem bilo inozemnom, kupovinom dobaviti sve potrebne proizvodne inpute (predmete
rada, energiju, sredstva za rad, tehnologiju) da bi valjano proizvodio svoje robe/usluge.

Isto tako tok novca u makroekonomiji treba svakom pojedinaChom trgovinskom
subjektu omogucditi da moze na odgovarajuéem trzistu nabavke nabaviti trgovacku robu u
vrijeme nabavke i da istu moze dostaviti/saCuvati na trziSte prodaje u vrijeme prodaje.

Svi ti proizvodni/trgovinski inputi imaju stvarnu, realnu, vrijednost koja je jedino
mjerljiva istinskim, stvarnim i stabilnim mjerilom vrijednosti/mjerilom cijena u koje svi
imaju povjerenja da nece iznenada izgubiti vrijednost. Ovo znaci da novac, kojim se svi ti
proizvodni/trgovinski inputi mjere i vrednuju, mora biti mjerilo istinske realne vrijednosti,
odnosno mora imati osnovu u stvarnoj, realnoj, vrijednosti.

U ovom smislu novac kao mjerilo istinske realne vrijednosti i sam mora imati realnu
vrijednost. Dakle, novac mora da ima osnovu u zlatu (koje nikakvim aktom ljudi ne moze
biti obezvrijedeno) ili da ima osnovu u nekoj robi realne vrijednosti (robi koja svima treba
i koju zato svi traze), a nikako ne smije biti valoriziran vjestacki izrazavanom vrijednosti
putem nekog ljudskog dokumenta ili nekom ljudskom racunicom (kada mu se vjestacki
uspostavlja vrijednost bez realne osnove u zlatu ili u realnoj robi samo putem ljudskog
racunanja, dokumentarnog biljezenja i/ili prostog Stampanja).

Izbjegavanje emitiranja novca mimo realne osnove — emitiranje novca
pravilnom monetarnom politikom

Prema tome, emitiranog novca u makroekonomiji moze biti samo onoliko koliko za
njega ima realne osnove u drustvenoj ekonomiji. Ako vlast emitira viSe novca nego Sto za
njega ima realne osnove u makroekonomiji, onda lahko dolazi do neravnoteze koja ima
jakog uticaja na pojavljivanje ili pojacavanje inflacije, pa je i ovo znacajan razlog da se
nikako ne dozvoli pojavljivanje vjeStacke "proizvodnje" novca putem odluke vlasti.
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U vremenima kada su kao novac koriStene jedino zlatne i srebrne kovanice nije se
moglo desiti da u ekonomiji cirkulira vjestacki uspostavljena vrijednost novca bez realne
osnove bududéi da je nemoguce vjestacki proizvoditi zlato i srebro.

Ali, kad se vremenom poceo koristiti papirni Stampani novac postalo je mogué¢im da
novac prostim Stampanjem odlukom vlasti, a bez trazenja i uspostavljanja ravnoteze sa
realnim vrijednostima roba u trziSnoj cirkulaciji, moZe dobivati vjeStacku vrijednost bez
realne osnove. U tom slucaju se mogu desavati veliki i znacajni ekonomski poremecaji.

Izbjegavanje emitiranja novca mimo realne osnove — eliminisanje
"proizvodnje' novca silom vlasti samo kroz prosto stampanje novca vjestacke
vrijednosti bez ravnoteze sa realnim vrijednostima roba u trzisnoj cirkulaciji

Tako, naprimjer, kad vlast zeli samo da putem prostog Stampanja novca ostvari
vece vrijednosti investicija, tada sve postaje u znacajno velikoj mjeri ovisno o finansijskim
rezultatima tih investicija.

Ako se takvim 'vjeStaCkim" investicijama ostvare realni dobici kroz uvecanje
novoproizvedenih ili trgovinski nabavljenih roba realnih vrijednosti u velicinama koje
odgovaraju tim 'vjeStackim'" vrijednostima investicija koje su ostvarene prostim
Stampanjem novca od strane vlasti, onda u makroekonomiji nema poremecaja vec se,
naprotiv, ostvaruje rast drustvenog bogatstva.

Medutim, ako se ostvare gubici i novopridosle realne vrijednosti ne pokriju vjeStacke
vrijednosti investiranja onda je ravnoteza poremecena. Ovako se obezvrijeduje realna
jedini¢na vrijednost novca jer cirkulira visa masa novca, uvelana vjestacki prostim
Stampanjem, i ta viSa, vjestacki uvecana, masa novca ide u susret istoj realnoj vrijednosti
mase roba koje se trebaju vrijednovati tom masom novca i onda viSe jedinica novca ide
ka jednoj jedinici realne robe koja se vrijednuje tim novcem, odnosno raste cijena toj
jedinici realne robe.

Ovim se vjestaCkim napumpavanjem novca iznad njegove realne vrijednosti de facto
moze izazivati i/ili jacati autonomni proces viSestrukog, automatskog i nekontrolisanog
stalnog rasta cijena koji se u ekonomskoj teoriji imenuje "inflacija" (po engleskoj rijeci
"inflation" koja ima znacenje prenapuhivanje, prenapumpavanje).

Iz ovih razloga vlast mora dobro paziti i eliminirati sve one pojave i procese koje bi
mogle dovesti do Stampanja, odnosno emitiranja, novca bez ravnoteze sa realnim
vrijednostima svih roba koje cirkuliSu u makroekonomiji.

Izbjegavanje emitiranja novca mimo realne osnove — eliminacija
kreditiranja mimo realne osnove — eliminacija vjestackog napuhivalja kredita
kroz multiplikaciju kredita putem vjestackog napuhivanja kredita kroz
kupoprodaju kreditnih zaduzenja

U smislu svega navedenoga vlast treba paziti da se u drustvenoj ekonomiji ne
javljaju procesi kreditiranja mimo realne osnove jer se procesima davanja kredita koji
nemaju realne osnove, dakle vjestackih kredita, u stvari emitira vjestacki novac sa svim
svojim negativnim svojstvima.

Jos je tezi i loSiji slucaj kada se pojavljuju procesi kojima se krediti vjestacki
multipliciraju putem kupoprodaje kreditnih zaduzenja ili kad se tekuca kreditna zaduzenja
nastoje vracati uzimanjem novih kredita.

Kad se kreditni dokumenti kupuju/prodaju na finansijskim trzistima mogu dobijati
vjestacki visu vrijednost.
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Tako, naprimjer, ako se neki dokument o realnom kreditnom zaduzenju od 1000 KM
proda za 100 KM, onda ga onaj koji ga je kupio smatra dokumentom o kreditnom
zaduzenju sad vec vise ne u realnom iznosu od 1000 KM (iznosu koje je bilo zasnovan na
stvarnoj pozajmici/zaduzenju realne vrijednosti od 1000 KM), ve¢ u iznosu od 1100 KM.

Kad se isti taj dokument o kreditnom zaduzenju dalje prodaje na finansijskom trzistu
smatrace se vrijednim 1100 KM i prodavaée se po toj ''novoj" cijeni, ¢ime se vjestacki
dodaje vrijednost 100 KM na stvarno kreditno zaduzenje realne vrijednosti od 1000 KM.

Ovako se vjestacki multiplicira, odnosno napumpava vrijednost emitiranih novcanih
dokumenata i ovo, narocito onda kada se viSestruko multiplicira viSestukim transakcijama
kupovine i prodaje na finansijskim trziStima, jako utie na procese napumpavanja mase
novca.

I na ovaj nacin se vjeStacki napumpava novac iznad njegove realne vrijednosti, tako
da se i ovim putem moze izazivati i/ili jacati autonomni proces visestrukog, automatskog i
nekontrolisanog stalnog rasta cijena, odnosno inflacija.

Iz navedenih razloga po nasem misljenju vlast treba paziti da se ne kreditira mimo
realne osnove i da se krediti vjestacki ne multipliciraju kroz prodaju kredita koja dovodi
do stvaranja nove uvecane kreditne obaveze.

Eliminacija faktora koji vode ka rastu javnog duga i rastu drustvenog
siromastva kroz povrat postojecih kreditnih zaduzenja uzimanjem novih kredita

U slucaju kad neki ekonomski subjekt prakticira da postojec¢a kreditna zaduzenja ne
vraca zaradenim novcem vec¢ obaveze tekucih kredita vra¢a novim kreditima, onda dolazi
u situaciju ne samo da mu se povecavaju dugovi ve¢ i da mu njegova zarada postaje
faktor od najveéeg znacaja za odrzavanije likvidnosti.

Naprimjer ako neka osoba svoje redovne Zivotne troSkove finansira iz kredita koje
kontinuirano uzima jedan za drugim, ona ne Zzivi na svojoj zaradi ve¢ zivi na svome
dugovanju bankama koje je kreditiraju. U tom slucaju joj se dugovi po osnovu kredita
tokom vremena stalno uvecavaju prvo kroz glavnice novih kredita koje uzima jedan za
drugim, a i dodatno kad joj kreditori (oni kreditori koji nemaju vjere i koji Zude za haram
zaradom kroz kamatu) obracunavaju i traze kamate. U ovom slucaju sve dok je zarada te
osobe dovoljno velika da joj moze pokrivati rastuée finansijske obaveze njena likvidnost i
njeno bogatstvo nisu ugrozeni, medutim ako joj redovna primanja postanu manja od tih
rastucih finansijskih obaveza onda osoba pocinje znacajno da osiromasuje. Prema tome,
ekonomska stabilnost i standard ovakve osobe postaju direktno i neposredno ovisni 0
trendovima njenih prihoda, odnosno trendovima njene zarade.

Ako se ovakvi negativni procesi ucestalog finansiranja tekucih ekonomskih aktivnosti
troSenjem novca koji nije zaraden ve¢ potice iz rastucih kreditnih zaduzenja deSavaju u
drustvenoj makroekonomiji, onda dolazi do porasta svih dugovanja u drustvenoj ekonomiji,
odnosno dolazi do porasta javnog duga. U slucaju takvih desavanja od velikog znacaja je da taj
porast duga bude pra¢en adekvatnim porastom vrijednosti realnog drustvenog proizvoda, kao i
adekvatnim porastom zarade u trgovini realnim robama kojima drustvena ekonomija trguje na
svjetskom trzistu.

Prema tome, bas kako i porast dugova neke osobe nece dovesti do osiromasenja te osobe
sve dok je njena tekuca zarada veca od tih dugova, tako i porast javnog duga u drustvenoj
makroekonomiji ne dovodi do opcega osiromasenja i do pada Zivotnog standarda sve dok
makroekonomija proizvodi realne robe u adekvatnoj vrijednosti i sve dok ostvaruje adekvatnu
zaradu u trgovini realnim robama na svjetskom trzistu.

Do pada likvidnosti drustvene ekonomije i do opéeg osiromasenja moze doci samo onda
kada porast javnog duga nije pracen adekvatnim rastom vrijednosti realne drustvene
proizvodnje i rastom vrijednosti realne zarade ostvarene drustvenom trgovinom na
medunarodnim trzistima.
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Eliminacija faktora koji vode ka rastu javnog duga i rastu drustvenog
siromastva - zakljucak

Iz svega navedenoga zakljuujemo da novac kao krvotok drustvene ekonomije nikako ne
smije biti zasnovan na vjestacki kreiranim vrijednostima ve¢ mora biti zasnovan na realnoj
ekonomiji, dakle na vrijednosti realno proizvedenih roba i na vrijednosti zarade u trgovini realnih
roba/usluga na svjetskom trzistu.

Prema tome, bankarski sektor nikako ne bi trebao, pa ¢ak ne bi ni smio, emitirati novac
mimo realne osnove jer novac kreiran putem "Stampanja" u sustini je samo Stampani papir koji
prestaje biti vjeStacki novac i postaje realnim novcem jedino ako mu rast u realnom sektoru
ekonomije da pokri¢e. U ovom smislu, problemi se pogotovo javljaju ako banke prestanu davati
kredite svojim komitentima iskljucivo iz mase realnog novca koji im je polozen ve¢ po¢nu davati
kredite u ve¢im vrijednostima od vrijednosti kod njih poloZzenog novca na ¢uvanju. Ove vece
vrijednosti koje banke daju preko vrijednosti realno kod njih poloZenoga novca u stvari su
vjestacke vrijednosti koje ¢e Sokantno propasti (i tako posjednike Sokantno osiromasiti) ako
realni sektor ekonomije ne ostvari adekvatan rast koji ¢e im dati osnovu (i podrsku) u realnoj
vrijednosti.

Isti je slucaj i kad je rije€ o vjeStackim vrijednostima koje kreiraju meSetari kupoprodajama
na kreditnim berzama, berzama dionica i berzama vrijednosnih papira. I to su vjesStacke
vrijednosti koje Sokantno propadaju i sve posjednike Sokantno osiromasuju ako realni sektor
ekonomije ne ostvari adekvatan rast koji ¢e im dati osnovu (i podrsku) u realnoj vrijednosti.
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Razmisljanja o ekonomiji u svjetlu svjedocenja dragoga Allaha (9 dio):
Zakljucno razmisljanje o etickoj ekonomiji

Kur'an kaze da je dragi Allah je stvorio Adema kao Svog halifu, odnosno kao Svog
namjesnika, na zemlji u vaktu dunjaluka.

A kada Gospodar tvoj rece melekima: "Ja ¢u na Zemlji namjesnika
postaviti!" - oni rekose: "Zar ¢e Ti namjesnik biti onaj koji ¢e na njoj nered
Ciniti i krv proljevati? A mi Tebe velicamo i hvalimo i, kako Tebi dolikuje,
stujemo.” On rece: "Ja znam ono sto vi ne znate." (2:30)

Prema tome, otac Citavog Covje€anstva, a time i ¢ovjeCanstvo, ima obavezu da se u
ovosvjetskom vremenu u svemu ponasa u skladu sa ovom uzviSenom ulogom koju nam je
dragi Allah povijerio.

U ovome smislu svi mi [judi na dunjaluku trebamo nastojati da u nasim Zivotima
njegujemo i razvijamo ono sto bismo mogli nazvati Zivljenjem u stalnome zikrullahu, u
stalnome sjecanju na dragoga Allaha, u stalnome svjedocenju dragoga Allaha, odnosno
sto bismo mogli nazvati Etickim Zivljenjem.

Eticko Zivljenje — Zivljenje u stalnom svjedocenju dragoga Allaha -
da se Zivi kao da vidimo dragoga Allaha, samo za ljubav dragoga Allaha i
da On bude zadovoljan

Dobro nam znani hadisi prenose poruku Resulullaha, Muhammeda, alejhisselam, da
se svi trebamo truditi da na ovom svijetu Zivimo u ihsanu, da Zivimo tako kao da vidimo
dragog Allaha jer ako mi ne vidimo Njega, On zasigurno dobro vidi nas.

U ovom smislu musliman, pogotovo mu'min, svaki svoj postupak treba da ¢ini u ime
dragog Allaha i da ga pocinje bismilom (iz srca uceci "bismillah"). Resulullah, Muhammed,
alejhisselam, je, hadisi nam to prenose, u svemu nastojao da spomene dragog Allaha i da
Mu se u svemu obrati, u svakom svom postupku, i kad je jahao na devi, u svemu sto je
¢inio, pa Cak i kad je odlazio u nuznik.

Prema ovome Resulullahovom, alejhisselam, primjeru svaki mu'min, svaki musliman,
treba uvijek i u svemu, u svakom segmentu svog Zivljenja da postupa i da stalno i u svim
situacijama misli dobro, govori dobro i €ini (radi) dobro samo za ljubav dragog Allaha i da
On bude zadovoljan.

Eticka ekonomija — ekonomija na putu dobra koja upucuje da se
ekonomski djeluje u skladu sa zadovoljstvom dragoga Allaha — eticka
ekonomija preduzetnika

Dragi Allah je apsolutno iznad i najsitnijeg zla (nezamislivo Mu je pripisati i najsitniji
zulum, zlo i/ili nepravdu), pa smo u ovom smislu i mi, kao Njegove halife, namjesnici, na
Zemlji obavezni da se u svemu ponasamo u skladu najveceg dobra prema svim bi¢ima na
Zemlji koja su nam u ovom dunjalu¢kom, ovosvjetskom, vaktu podredena.

On je za vas sve sto postoji na Zemlji stvorio, zatim je Svoju volju prema
nebu usmjerio i kao sedam nebesa ga uredio; On sve zna. (2:29)
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Zar ne vidis da je Allah sve sto je na Zemlji vama podredio, pa i lade koje,
voljom Njegovom, morem plove? On drzi ono Ssto je na nebu da ne bi palo na
Zemlju, osim ako On to dopusti. - Allah je, uistinu, prema ljudima blag i
milostiv. (22:65)

U ovom smislu se i u ekonomiji moramo ponasati. Prema tome, u ekonomiji se ljudi
moraju ponasati tako da se prema svim bicima cini samo dobro, odnosno da se nijednom
bicu ne cini nikakav zulum ili nepravda.

Covjek, stoga, u dunjalu¢kome vaktu na Zemlji mora da sprovodi i da razvija eticku
ekonomiju uvijek i u svim situacijama, i kada se nalazi u ulozi preduzetnika, poslodavca i
kada se nalazi u ulozi uposlenika.

U smislu svega ovoga svaki Covjek koji se u ekonomiji pojavljuje kao preduzetnik,
poslodavac (vlasnik sredstava za proizvodnju koji daje zaposlenje onim ljudima koji imaju
samo svoju radnu snagu) mora se ponasati, kako slijedi:

= Nikako ne smije da obavlja zabranjene haram poslove, niti da proizvodi
haram proizvode niti da trguje haram robama;

= Nikako ne smije da eksploatiSe uposlenike koji rade za njega;

= Svim uposlenicima mora da osigura adekvatne uslove rada kako im nebi bilo
ugrozeno zdravlje;

= Svim uposlenicima mora da osigura adekvatno vrijeme dnevnog, sedmicnog i
godisnjeg odmora kako bi mogli imati vremena i za sebe i za svoje porodice;

*= Svim uposlenicima mora da daje adekvatne plate (i to ih mora isplacivati jos
dok im se znoj od rada ne osusi sa lica, prema poruci poznatog hadisa Sto se
prenosi od Muhammeda, alejhisselam) kako bi i oni i njihove porodice imali
adekvatan Zivotni standard.

Poslodavac, (ako Zzeli istinski sprovoditi eticku ekonomiju) vjerujemo da kod dragog
Allaha ima obaveze i prema Zivotinjama i prema biljkama, kako slijedi:

= Zivotinje se ne smiju masovno ubijati i uniStavati samo radi toga da bi police
i rafovi u prodavnicama mesa, mesnih preradevina i krzna bili ispunjeni bez
imalo praznina i samo radi toga da bi kupci imali viziju bogate ponude iako u
stvari ne mogu, a ne mogu to ni Zeljeti, svu tu obimnu ponudu kupiti, pa se
tako dosta toga ne kupuje, ve¢ samo propadne;

= Da se iz pohlepe biljke i zivotinje genetski ne modificiraju, ve¢ da ostanu
onakve kakvim ih je dragi Allah stvorio;

= Da se masovno i bez ikakve kontrole ne sijeCe drvece (da sistem Sumarstva
bude valjan i da se uvijek postupa prema njemu).

Jedino na ovaj nacin, uvjereni smo u to, preduzetnik i poslodavac moze ekonomski
djelovati u skladu sa zadovoljstvom dragoga Allaha, dobiti Njegov bereket i tako stedi
blagodat i bogatstvo i na ovome prolaznom svijetu i na budu¢em vje¢nom svijetu.

U ovom smislu mi razumijevamo sljedeci ajet Kur'ana:
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Allah unistava kamatu, a unaprjeduje milosrda. Allah ne voli nijednog
nevjernika, grjesnika. (2:276)

Prema tome, Kur'an jasno kaze da ¢e sve ono Sto se stekne putem haram kamate
zasigurno propasti i biti uniSteno, dok ¢e sve ono Sto se Cisti putem sadake i dobrocinstva
zasigurno biti unaprijedeno i kroz bereket biti uve¢ano. Uvjereni smo da se ovo ne odnosi
samo na haram kamatu, vec na sve ono sto je dragi Allah propisao haramom, odnosno
zabranjenim.

U ovom smislu, svako ekonomsko djelovanje zasnovano na haramu je osudeno na
propast, a bereket, blagodat i istinsko bogatstvo se mogu ostvariti jedino ekonomskim
djelovanjem na putu dobra, etickim ekonomskim djelovanjem, etickom ekonomijom.

Eticka ekonomija — ekonomija na putu dobra koja upucuje da se
ekonomski djeluje u skladu sa zadovoljstvom dragoga Allaha — eticka
ekonomija uposlenika

Opet, sa druge strane, svaki ¢ovjek koji se u ekonomiji pojavljuje kao uposlenik ima
obavezu da valjano i poSteno radi svoj posao jer mu je u tome dug prema poslodavcu koji
ga za obavljanje tog posla placa, pa je pred dragim Allahom obavezan da svoj dug izmiri
tako Sto ce iskreno nastojati da valjano obavi sve poslove za koji je placen.

On mora, dakle, eticki raditi sve svoje poslove najbolje Sto moze, jer samo tako
moze posti¢i da pred dragim Allahom izmiri svoju duzni¢ku obavezu prema poslodavcu i
da tako ima zadovoljstvo dragog Allaha.

A ako uposlenik svjesno nastoji da zabusava i radi loSe, to mu, saCuvao dragi Allah
od toga, moze biti Cak i krada poslodavca jer hoce da uzme realni novac za platu, a nece
da realno i posteno radi da bi tu platu istinski zaradio.
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